
По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: +7 (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: +7 (903) 798-0542, +7 (967) 060-7117
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

С П Е Ц И А Л Ь Н О  Д Л Я  С П Е Ц И А Л И С Т О ВС П Е Ц И А Л Ь Н О  Д Л Я  С П Е Ц И А Л И С Т О В

КАТАЛОГИКАТАЛОГИ

АНАЛИТИЧЕСКИЕАНАЛИТИЧЕСКИЕ
ОТЧЕТЫОТЧЕТЫ

«Комплектующие
для окон и дверей»

«Теплоизоляционные
материалы и изделия»

«Системные профили
для окон, дверей

и фасадных конструкций»

ЖУРНАЛЫЖУРНАЛЫ
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

«ЗСТ»

«РВСК»

«Российская тысяча. 
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций - 2013» 

«Российский рынок окон из ПВХ в 2000-2013 годах 
и перспективы на 2013-2015 годы» 

«ТОП-100. Крупнейшие производители окон 
и фасадных конструкций в России»

«Производители ПВХ-профилей в России»

Продолжается подписка 
на 2014 год

fasad_cover_2-3_2014.indd   1fasad_cover_2-3_2014.indd   1 14.08.2014   20:42:3814.08.2014   20:42:38



50-ЛЕТНИЙ ЮБИЛЕЙ 
ВСЕМИРНО ИЗВЕСТНОЙ 
ВЕДУЩЕЙ ОТРАСЛЕВОЙ 
ВЫСТАВКИ

Всемирно известная международная 
выставка R+T является важнейшим 
событием отрасли, ее барометром и 
площадкой для инноваций. Сердце 
отрасли бьется в ее ритме. Все новин-
ки готовятся к ее открытию, чтобы 
быть именно там представленными 
на суд мировой общественности. Выс-
тавка R+T – движущая сила отрасли, 
дающая импульс для развития миро-
вого рынка. Но прежде всего, R+T – 
это уникальная дорога к успеху. 

Отмечайте вместе с нами 50-летнюю 
историю успеха R+T!

R+T S Jub-Anz 210x297 ru indd 1 14 05 14 15:33

информационно-издательский центр

По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: (495) 798-0542
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

ЗНАНИЕ РЫНКА – ЗАЛОГ УСПЕХА ВАШЕГО БИЗНЕСА!

     Аналитические отчеты:
• Производители ПВХ-профилей в России

• Российский оконно-фасадный рынок.
Итоги развития в 2000-2013 годах 
и перспективы на 2014-2016 годы

• РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций 

• ТОП-100. Крупнейшие производители окон 
и фасадных конструкций России

• Производители иEпоставщики оконной 
фурнитуры

• Импорт оконной фурнитуры 
вEРоссии

• Потребление оконной 
фурнитуры вEРоссии

Способ 
предоставления: 

Электронная версия 
в формате PDF

Демоверсии 
представлены на сайте 

www.ssk-inform.ru

fasad_cover_2-3_2014.indd   2fasad_cover_2-3_2014.indd   2 14.08.2014   20:42:5214.08.2014   20:42:52



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 2–3 (30–31) 2014 1

В НОМЕРЕУчредитель: ООО «ССК-Информ»
Издатель: ООО «Информационно-издательский центр
               «Современные Строительные Конструкции»

Редакция:
109129, Москва, 8-я ул. Текстильщиков, 13, корп. 2
(м. «Текстильщики»)
Тел./факс: (495) 638-5248 (многокан.)
Сайт: www.ssk-inform.ru
E-mail: info@ssk-inform.ru

Главный редактор
Гаврилов-Кремичев Н.Л., к.т.н.
Зам. главного редактора
Николаева И.Л.
Допечатная подготовка
Прокофьева Е.А.
Информационно-техническая подготовка
Климушина А.В.,
Крымова В. П.

НА ЖУРНАЛ МОЖНО ПОДПИСАТЬСЯ:
В РЕДАКЦИИ:
т/ф.: (495) 638-5248 (многокан.), info@ssk-inform.ru

В НАШИХ ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВАХ: 
г. Новосибирск, т/ф. (3832) 22-29-56, sv97@mail.ru;

В АГЕНТСТВАХ:
Агентство «Урал-Пресс» www.ural-press.ru
Екатеринбург, ул. Мамина-Сибиряка, 130
тел.: (343) 26-26-543 (многоканальный)
e-mail: info@ural-press.ru
Москва, тел.: (495) 961-23-62, 789-86-36 (37)
e-mail: moscow@ural-press.ru
Санкт-Петербург, тел.: (812) 677-32-07
e-mail: spb@ural-press.ru
Представительства Урал-Пресс за рубежом:
ФРГ, Берлин, тел.: +49 30 33890115
e-mail: frg@ural-press.ru
Казахстан, Петропавловск, тел.: (7152) 36-51-08
e-mail: kazahstan@ural-press.ru

АГЕНТСТВО «ДЕЛОВАЯ ПРЕССА»
г. Киров, тел.: (8332) 67-24-19
e-mail: delpress-zakaz@yandex.ru
www.d-pressa.ru

ООО «ДЕЛОВАЯ ПРЕССА»
г. Тюмень, тел.: (3452) 696-750, 696-540;
e-mail: delpress-zakaz@yandex.ru

НПО «ИНФОРМ-СИСТЕМА»
Москва, Тел.: (499) 122-6411
факс: (499) 789-49-00
e-mail: periodicals@informsystema.ru
www.informsystema.ru

Редакция не несет ответственности за содержание рекламных объ-
явлений и достоверность представленной фирмами информации. 
Редакция оставляет за собой право на литературную правку текстов 
рекламных статей и объявлений. Точка зрения редакции не всегда со-
впадает с мнением авторов публикаций и рекламодателей. При пере-
печатке текстов и таблиц, а также при цитировании и размещении на 
интернет-сайтах ссылка на издания серии «Современные Строитель-
ные Конструкции» обязательна.
Претензии принимаются в течение 2-х недель с момента выхода 
номера из печати.
Печать: «КПИ», «Юнион Принт», «Медиа–Кухня» (РФ).
Тираж 7500 экз. Цена свободная.
Зарегистрировано в Комитете РФ по печати.
Peг. ПИ №77-5912.

ОКРАШИВАЮЩИЕ СИСТЕМЫ

Tikkurila. Фасадные программы . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .2

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

Н.Л. Гаврилов-Кремичев ( «Агенство ССК-Информ»). Риск нового 
мирового кризиса возрастает  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 3

О деловой активности в строительстве во II квартале 2014 года  . . . . . . . . . . . . . . . .51

Аналитический отчет «Российский оконно-фасадный рынок. Итоги 
развития в 2000-2013 гг. и перспективы на 2014-2016 годы» . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .55

АЛЮМИНИЕВЫЕ СИСТЕМЫ

«Иплана»: воплощая идеи . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .11

Фасадные системы Kalzip FC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .16

ВЫСТАВКИ. ЯРМАРКИ

StuttgaR+T 50-летний юбилей всемирной ведущей выставки  . . . . . . . . . . . . . . . . . . .22

ЭНЕРГОСБЕРЕЖЕНИЕ

А.Аукено (Forbs Kazakhstan). Как Австрия стала мировым лидером 
в области зеленых технологий . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .24

ФАСАДЫ МИРА 

Разноцветные фасады начальной школы в австралийском Далласе . . . . . . . . . . . . .28

Фактурные фасады: библиотека в Эр-Рияде . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .30

СТРОИТЕЛЬСТВО

Н.Л. Гаврилов-Кремичев, И.Л. Николаева (ИЦ «ССК»). Жилищное 
строительство в России: динамика, потенциал, перспективы . . . . . . . . . . . . . . . . . . .32

ЭКОЛОГИЧЕСКАЯ БЕЗОПАСНОСТЬ

Л.Д.Евсеев. Условия электромагнитной безопасности человека 
в современных экранированных зданиях . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .49

ПОДПИСКА

Подписка  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 56

современные
строительные

конструкции

ОКНА и ДВЕРИ
СТЕНЫ и ФАСАДЫ

КРОВЛЯ и ИЗОЛЯЦИЯ
ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ

fas_sist_2-3_2014.indb   1fas_sist_2-3_2014.indb   1 14.08.2014   20:37:5714.08.2014   20:37:57



fas_sist_2-3_2014.indb   2fas_sist_2-3_2014.indb   2 14.08.2014   20:37:5814.08.2014   20:37:58



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 2–3 (30–31) 2014

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

3

РИСК НОВОГО МИРОВОГО КРИЗИСА 
ВОЗРАСТАЕТ

Политический кризис на Украине, 

переросший в гражданскую вой-

ну, быстро приобретает черты обще-

мирового политического кризиса с во-

енным противостоянием и экономиче-

скими санкциями. 

Мнения авторов многочисленных 

публикаций на тему «каковы будут по-

следствия санкций» диаметральны – 

от «шапкозакидательских» до апока-

липтических. Кто-то утверждает, что 

через год противостояние со США и 

Евросоюзом благополучно закончит-

ся, кто-то – что все закончится разва-

лом России. 

На наш взгляд, гораздо более важ-

но разобраться в причинах и движу-

щих силах кризиса, а лишь после это-

го судить о возможном развитии си-

туации и последствиях. Объяснять же 

все очередными «происками запада» 

или, напротив, «имперским курсом» 

российского руководства – наиболее 

легкий, но и наименее перспективный 

в этом отношении путь.  

Немного макроэкономики

Выпускники МВА, да и обычных 

ВУЗов уверены, что в современном 

«западном мире» (название не ге-

ографическое) уже давно построе-

но «постиндустриальное общество», 

обеспечивающее геополитическое 

лидерство. Во всяком случае, так им 

объясняли профессора-экономисты, 

ссылаясь на известных нобелевских 

лауреатов. Этот тезис о «постинду-

стриальном обществе» сегодня вбит 

в мозги (в том числе, усилиями мно-

гочисленных «экспертов» ТВ и прочих 

медиа-ресурсов) как истина в послед-

ней инстанции, не нуждающаяся в до-

казательствах. 

Но что в действительности пред-

ставляет собой это «постиндустриаль-

ное общество» и, главное, в чем и как 

измеряется переход к нему от предше-

ствующих (менее прогрессивных, по 

соответствующей логике) этапов раз-

вития? Именно здесь, как раз, и воз-

никают сложности. Ответы на вопрос 

«что?» известны: «информационное 

общество», кибер-, нано- и прочие про-

грессивные технологии взамен тради-

ционных промышленных технологий, 

преимущественное развитие сферы 

услуг, трансфер технологий и т.д. 

Сложнее с двумя другими вопро-

сами – «в чем и как измеряется?». По-

тому что ответа на них попросту нет. К 

примеру, по числу персональных ком-

пьютеров, «мобильников», «фонов» 

и «падов» большинство стран «запа-

да» проигрывают не только Китаю, 

но и многим другим «развивающим-

ся» странам даже в расчете на душу 

населения (не говоря уже о совокуп-

ном числе). Мировым поставщиком 

компьютерных программ стала Ин-

дия, электроники – Таиланд и другие 

страны ЮВА. По объемам инвестиций 

в НИОКР Китай, опять же, уступает 

только США, а по количеству выдан-

ных патентов выходит на первое ме-

сто в мире. Аналогична ситуация в 

ядерной энергетике, ракетно-косми-

ческой технике, автомобилестроении, 

медицине и других секторах.

По итогам 2013 года в первой де-

сятке ведущих стран мира по объе-

мам валового внутреннего продукта 

(ВВП), в пересчете по паритету поку-

пательной способности (ППС), толь-

ко половина – страны, экономика ко-

торых признается «постиндустриаль-

ной». Причем динамика явно не в их 

пользу (табл. 1).

Каков вывод?  Либо признать, что 

Китай, Индия и ряд других государств 

являются не «развивающимися» стра-

нами, а странами с «постиндустриаль-

ной» экономикой. Либо, что техноло-

гический уровень и инновации мери-

лом не являются. Либо, наконец, что 

некоторые экономики обладают осо-

бым свойством, позволяющим им вхо-

дить в число «постиндустриальных». 

«Западные» экономики (в их чис-

ле и Япония) действительно облада-

ют особым свойством, точнее – сред-

ством, позволяющим именоваться  

«постиндустриальными». Это сред-

ство – эмитируемая свободно конвер-

тируемая валюта (СКВ) и ее дерива-

тивы (облигации, акции и др.). Причем 

только СКВ, которая признана в ка-

честве одной из «резервных» валют: 

доллар, евро, йена, британский фунт, 

швейцарский франк. 

Резервная валюта как 
средство экономического 
роста

Эмитенты резервной валюты не 

только получают от других стран по-

Н.Л.ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, 
«Агентство ССК-Информ»

Таблица 1. 
Объемы и динамика ВВП (ППС) 10 ведущих экономик мира по данным The World Bank

Государство
ВВП по ППС

2009 г. 2010 г. 2011 г. 2012 г. 2013 г.
США 14,417,9 14,958,3 15,533,8 16,244,6 16,800,0
КНР 10,833,2 12,109,8 13,495,9 14,782,7 16,157,7
Индия 4,914,3 5,484,1 5,963,0 6,354,6 6,774,4
Япония 4,081,1 4,322,7 4,386,2 4,504,8 4,624,4
Германия 2,945,3 3,132,9 3,352,1 3,366,6 3,493,5
Россия 2,765,3 2,924,8 3,226,6 3,365,3 3,461,3
Бразилия 2,470,3 2,688,6 2,816,3 2,895,1 3,012,2
Франция 2,198,7 2,260,5 2,369,6 2,369,1 2,436,9
Индонезия 1,762,3 1,894,6 2,057,1 2,224,2 2,388,4
Великобритания 2,169,1 2,149,6 2,201,4 2,215,2 2,320,9
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стоянную ренту в виде платежей по 

выданным банковским кредитам и за-

ймам (как под проекты экономическо-

го развития и экспортно-импортные 

операции, так и для погашения задол-

женности), но и имеют возможность 

связывать избыточную ликвидность в 

золотовалютных резервах этих стран. 

По существу, это означает «одним вы-

стрелом убить двух зайцев»: разви-

вающиеся страны работают на «по-

стиндустриальные», но долги их при 

этом растут, «постиндустриальные» 

же получают средства для развития и 

обеспечивают рост собственного ВВП 

за счет валютной ренты. Работе этой 

системы «международного разделе-

ния труда» призваны способствовать 

МБРР, ЕБРР, ВТО и другие институты 

глобализации. 

Эта система возникла задолго 

до появления термина «постинду-

стриальное общество» и достаточно 

успешно работала около 100 лет. С 

ней связан и взлет экономики США 

(доллар стал международной валю-

той в период первой мировой войны). 

Но только с приходом так называе-

мой «эпохи глобализации» в послед-

ние десятилетия ХХ века возникло 

«постиндустриальное» общество». 

По-настоящему же глобальной осно-

ванная на долларе мировая экономи-

ка стала только после крушения со-

ветского блока и распада СССР.

Для существования такой системы 

были реализованы два важнейших ус-

ловия:

1. Возможность стран-эмитентов 

предоставлять ссуды в резервной ва-

люте под более низкий процент по 

сравнению с другими странами. Тем 

самым, бизнес в странах, не являю-

щихся эмитентами, «привязывается» 

к банкам стран-эмитентов и начинает 

работать на них, увеличивая банков-

ские активы эмитентов. Причем сами-

ми бизнесменами это редко осозна-

ется, напротив, выгодный кредит счи-

тается успехом. Результат для бизне-

са – долговое рабство (для погашения 

кредитов нужно перекредитование, 

для развития – новые кредиты). Ре-

зультат для стран – вывоз капитала, 

ослабление национальных валют, ин-

фляция, рост процентных ставок, по-

теря экономической независимости. 

Далее процесс постоянно воспроиз-

водится с тем же результатом. Общий 

итог для мировой экономики: увели-

чение разрыва между богатыми «по-

стиндустриальными» странами и все-

ми остальными.

2. Военно-политическая гегемония 

США и их сателлитов (то есть, эмитен-

тов резервных валют), обеспечиваю-

щая гегемонию в мировой торговле, 

включая торговлю денежными сред-

ствами.

Деньги, как отмечал еще К. 

Маркс, – главный товар рыночной 

экономики. В системе глобальной 

экономики главным товаром стали 

не просто деньги, а именно резерв-

ные валюты. Эмиссия резервных ва-

лют и их деривативов стала наиболее 

прибыльным бизнес-процессом. Как 

следствие, с конца ХХ века в эконо-

мике стран-эмитентов резервных ва-

лют банковский сектор начинает до-

минировать абсолютно, в том числе в 

ущерб развитию других секторов эко-

номики с меньшей нормой прибыли. 

Так, еще в 2006 г. доля сферы ус-

луг (в первую очередь, банковское 

дело, страхование и деловые услуги) 

в ВВП Великобритании составляла 

74%, в том числе доля финансового 

сектора – 28%, тогда как доля про-

мышленности – около 18%. Рост доли 

банковской сферы продолжается. От-

ношение суммарных активов банков-

ского сектора к ВВП в странах еврозо-

ны составляет сегодня около 300%, в 

США – более 350%. В конце 2013 года 

председатель Банка Англии высказал 

предположение, что к 2050 году бан-

ковские активы Великобритании мо-

гут превысить ВВП страны более чем 

в девять раз.

В то же время, доля промышлен-

ности в совокупном ВВП еврозоны 

продолжала сокращаться, составив в 

2012 г. только 16%.

Пределы роста

Развитие мировой экономики при-

вело к концу ХХ века к образованию 

биполярного мира. На одном полю-

се – страны так называемого «постин-

дустриального общества», а по суще-

ству – государства-рантье, живущие 

на проценты с эмитируемой валюты. 

На другом – все остальные, использу-

ющие эту валюту для платежей и на-

коплений (резервов). 

Но, как продемонстрировал миро-

вой финансово-экономический кри-

зис 2008-2009 гг., выстроенная систе-

ма оказалась не устойчивой. В дей-

ствительности, кризис системы про-

должается, о чем свидетельствуют и 

продолжающаяся стагнация в еврозо-

не, и сокращение ВВП США на 1% в 

первом квартале 2014 г., отмеченное 

Министерством торговли США впер-

вые с начала 2011 года.

Глобализация и открытие но-

вых рынков сбыта обеспечили «за-

падной» экономике благополучное 

развитие на протяжении двух деся-

тилетий. Во многом – за счет Китая 

и стран, образовавшихся на месте 

бывшего СССР. Однако уже в 2000-

х годах положение стало меняться. 

Во-первых, Китай не только превра-

тился из импортера в крупнейшего 

экспортера, успешно выдавившего 

продукцию «развитых» стран из це-

лых секторов рынка, в том числе в 

самих США и Европе, но и стал об-

ладателем крупнейших в мире ва-

лютных резервов и крупнейшим кре-

дитором США. Во-вторых, Россия, 

обеспечившая рост экономики и на-

копление золотовалютных резервов 

благодаря нефтегазовому сектору, в 

значительной мере восстановила во-

енно-технический потенциал и укре-

пила свои позиции в мире. Совокуп-

ный экономический и военный по-

тенциал Китая и России уже сам по 

себе поставил под вопрос оба усло-

вия существования прежней систе-

мы отношений (см. выше). К тому же, 

другие страны БРИКС и нефтедобы-

вающие страны «мусульманского ми-

ра», начали скупку активов в «разви-

тых» странах, перераспределяя тем 

самым финансовые потоки в свою 

пользу.

Еще один фактор – становление 

китайского юаня в качестве резервной 

валюты. По данным британского Bank 

Standard Chartered, 40% центральных 

банков мира уже используют резервы 

в юанях. Кроме того, практически все 

азиатские страны в последние годы 

значительно увеличили свои золотые 

запасы. Американский доллар, начи-
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ная с 1999 года, потерял около 80% 

своей стоимости по сравнению с золо-

том (Die Presse, 12.08.2014г.).

Тем самым, естественным обра-

зом оказались подорванными осно-

вополагающие принципы, на которых 

базировалась вся система биполярно-

го мира с «постиндустриальными» го-

сударствами-рантье в качестве миро-

вых финансовых центров и одновре-

менно эмитентов «мировых» валют.  

Сегодня многие западные эконо-

мисты указывают, что финансовая ги-

пертрофия вредит реальному сектору 

экономики, так как высасывает из него 

таланты и ресурсы. При этом рост бан-

ковского сектора не приводит к ожида-

емому росту экономики в целом. 

Так,  С. Чекетти и Э. Харруби 

(швейцарский Банк международных 

расчетов) на основании анализа эко-

номик 20 развитых стран установили 

отрицательную зависимость между 

долей финансового сектора в ВВП и 

здоровьем реального сектора эконо-

мики, показав, что стремительный 

рост финансового сектора приводит 

к снижению роста в других секторах. 

Интересным следствием является то, 

что во время процветания финансов 

больше других страдают наукоемкие 

производства. Авторы исследования 

отмечают, что периоды быстрого ро-

ста кредитования часто приводят к 

строительному буму, во многом пото-

му, что активы в виде недвижимого 

имущества можно сравнительно лег-

ко оформлять как обеспечение креди-

тов. Но в строительстве темпы роста 

производительности труда низкие, и 

ценность многих проектов, основан-

ных на кредитах, впоследствии оказы-

вается низкой или отрицательной.

Отдельный вопрос, который здесь 

не рассматривается – IT-сектор, обра-

зующий сегодня, вместе с финансо-

вым сектором, два основных сектора 

«виртуальной» экономики.

Как показал кризис 2008-2009 гг., 

банковский сектор «постиндустриаль-

ных» стран вплотную приблизился к 

опасной черте, за которой – исчерпа-

ние возможностей правительств по 

его поддержке. «Банки, которые съе-

ли экономику», – по хлесткому выра-

жению Г. Дэвиса (Project Syndicate, 

США).

Хотя «острая» фаза кризиса была 

купирована мощными финансовыми 

вливаниями со стороны центробанков 

развитых стран, но это не сняло нако-

пившиеся проблемы, а лишь отсрочи-

ло их очередное проявление. Расту-

щий дефицит бюджета и опасно высо-

кий уровень государственного долга – 

цена, которую пришлось заплатить за 

спасение. 

«Вторая кровеносная 
система»

«Деньги – кровеносная система 

экономики». Этот тезис вряд ли мож-

но оспаривать. Но мировой экономи-

ческий рост, начавшийся в 50-х годах 

прошлого века, равно как и само «по-

стиндустриальное общество» были 

бы невозможны без создания нефте-

газовой системы, которую по праву 

можно назвать второй кровеносной 

системой современной экономики. 

Без нормального функционирования 

этой системы деятельность экономи-

ки, включая финансовый и IT-секто-

ры, невозможна. 

Здесь вновь не обойдется без 

истории. В 1973-1976 гг. подъем ми-

ровых цен на нефть, вызванный вве-

денным арабскими странами после 

арабо-израильской войны нефтяного 

эмбарго, спровоцировал кризис в эко-

номике развитых стран «запада». В 

1980-1990 гг. снижение мировых цен 

на нефть (как полагают, организован-

ное Саудовской Аравией и США после 

ввода войск СССР в Афганистан) при-

вело к ослаблению экономики СССР 

и способствовало его последующему 

распаду. Ряд аналитиков считает, что 

и в основе двух мировых войн 1914-

1918 и 1939-1945 годов так же лежали 

«нефтяные» интересы.

В 2000-2008 гг. объемы потребле-

ния и мировые цены на нефть непре-

рывно росли. В 2005 году доля угле-

водородов в мировом энергобалансе 

составила 80%. Это, в частности, обе-

спечило экономический рост в Рос-

сии, нефтяной и газовый ресурсы ко-

торой позволили ей не только войти 

в число ведущих стран мира по объе-

мам ВВП, но и заметно усилить пози-

ции на международной арене. С дру-

гой стороны, положение стран Евро-

союза, за исключением обладающей 

собственными нефтегазовыми ресур-

сами Великобритании (Норвегия, об-

ладающая запасами ресурсов, не яв-

ляется членом ЕС) становилось все 

более зависимым от нефте- и газодо-

бывающих стран.* 

В 2007 г. Евросоюз на основе 

«климатического» и «энергетическо-

го» пакетов принял новую энергети-

ческую стратегию, кратко именуемую 

как «программа 20-20-20». Она пред-

усматривала повышение доли потре-

бления энергии из возобновляемых 

источников (ВИЭ) к 2020 году до 20% 

в совокупном европейском энергоба-

лансе (вместо 8,5% в 2008г.) и сни-

жение доли углеводородов до уров-

ня менее 50%. В развитие програм-

мы в 2009 г. была принята Директи-

ва 2009/28. За 9 лет (с 2002 до 2011 

гг.) производство ВИЭ в ЕС выросло 

на 67%, среднегодовой темп роста 

составил 7,4 %. Но этот рост поддер-

живался, главным образом, за счет 

субсидирования (на национальном 

уровне). В Германии общий объем 

субсидирования ВИЭ (фотогальва-

ническая солнечная энергетика, ве-

троэнергетика, использование био-

топлива) вырос с € 1 млрд. в 2000 г. 

до € 16,8 млрд. в 2011 г. (по другим 

данным – до € 20 млрд.). В Испании – 

до € 7 млрд. Но себестоимость ВИЭ 

осталась в разы выше углеводород-

ной энергетики.

Однако в 2011 году ситуация рез-

ко изменилась. Несмотря на призыв 

Еврокомиссии увеличить инвестиции 

* Являясь крупнейшим экономическим блоком, ЕС потребляет около 16% от объемов всех мировых энергоресурсов. При этом за-

пасы нефти на территории стран-членов ЕС составляют 0,2% от мировых, а природного газа – 1,4%. В 2011 г. на европейском про-

странстве в год добывалось около 163 млн. тонн нефти (что обеспечивало лишь около 18% внутренних потребностей) и 193 млрд. куб. 

метров газа (до  37% внутренних потребностей).
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в ВИЭ с € 35 млрд. (2011 г.) до € 70 

млрд. в год, большинство стран ЕС 

резко уменьшили объемы субсиди-

рования. В 2011 г. объем выработки 

ВИЭ впервые за 15 лет сократился 

(-2,7%), хотя ввод новых мощностей 

продолжался и в 2011-2013 гг.* 

Саммит глав государств и прави-

тельств стран Евросоюза, состояв-

шийся 22 мая 2013 г., озвучил изме-

нение приоритетов энергетической 

политики ЕС: обеспечить конкурен-

тоспособность европейской экономи-

ки путем реиндустриализации. Новая 

цель – поднять долю промышленности 

в совокупном ВВП еврозоны до 20% к 

2020 году. Тем самым были признаны 

(хотя и неявным образом) не только 

фактический провал «программы 20-

20-20», но и неспособность «постин-

дустриального общества» сохранять 

геополитическое лидерство. Как зая-

вил депутат Европарламента от СвДП 

Германии Х. Крамер, «экономические 

и социальные последствия коллектив-

ной климатической истерии уже не 

могут впредь игнорироваться». Еще 

более жестко заявили в прямом об-

ращении к лидерам Евросоюза пред-

ставители восьми крупнейших энер-

гоконцернов стран ЕС, в т. ч. E.ON и 

RWE (Германия), GdF Suez (Франция), 

Eni (Италия), Ibedrola и Gas Natural 

Fenosa (Испания): «Нынешняя полити-

ка ведет к краху».

Сомнительная альтернатива

Альтернативой традиционным 

нефти и газу, позволяющей снизить 

зависимость ЕС и США от постав-

щиков энергоресурсов, должна была 

стать широко разрекламированная 

«сланцевая революция». Но здесь то-

же дела обстоят не слишком хоро-

шо. «Сливки» с американских место-

рождений уже сняты, расходы на раз-

ведку и добычу стремительно растут, 

и сейчас сланцевая энергетика начи-

нает требовать все больших объемов 

инвестиций.

За последние четыре года выруч-

ка американских «сланцевых» компа-

ний увеличилась всего на 5,5%, при 

том, что их общий долг удвоился. В 

первом квартале 2014 года общий 

долг «сланцевых» компаний соста-

вил $163 млрд. Акционеры требуют от 

компаний оптимизации и сокращения 

расходов, что, в свою очередь, ведет к 

сокращению разведки, добычи и, как 

следствие, доходов.

Как отмечает Bloomberg, взрывной 

рост добычи сланцевых нефти и газа 

в предшествующие годы теперь гро-

зит обернуться волной банкротств ра-

ботающих в этой области компаний.

Завышенной оказалась и оценка 

ресурсов сланцевого газа в Европе, 

сделанная американским Управле-

нием энергетической информации в 

2011 году: в Германии 220 трлн. куб. 

м (подтверждены национальной ге-

ологической службой 0,7-2,3); в Лит-

ве 110 (сегодняшняя оценка – 60-90), 

в Польше – 5290 (сегодняшняя оцен-

ка – 350-1900) и т.д. Соответственно, 

от проектов по добыче сланцевого 

газа как нерентабельных отказались 

ExxonMobil (в Польше и Венгрии), 

Shell (в Швеции), Wintershall и BNK (в 

Германии).

Оценка вряд ли была случайной: 

США поддерживают идею добычи 

сланцевого газа в Европе как по гео-

политическим соображениям, добива-

ясь сокращения экспорта из России и 

стран Ближнего Востока, так и в инте-

ресах собственных добывающих ком-

паний и компаний-производителей бу-

рового оборудования.

Добавим, что добыча сланцевого 

газа с применением технологии ги-

дравлического разрыва пласта (ГРП), 

считается экологически опасной. Во 

Франции она законодательно запре-

щена, в Болгарии, Бельгии и Ирлан-

дии действует мораторий на исполь-

зование ГРП.

На саммите Евросоюза (22.05.2013 

г.) по поводу добычи сланцевого га-

за, видимо, не было единого мнения. 

Председатель Еврокомиссии Ж.-М. 

Баррозу убеждал, что в случае отказа 

от добычи зависимость ЕС от импорта 

энергоносителей увеличится к 2035 г. 

до 80%. Несмотря на это, в текст ито-

гового документа саммита упомина-

ние о сланцевом газе не вошло. Одна-

ко в высказываниях отмечалось, что в 

далекой перспективе может идти речь 

о закупке сланцевого газа у Украины. 

То есть под энергетической независи-

мостью ЕС подразумевалась, в пер-

вую очередь, независимость от Рос-

сии.

Таким образом европейские пер-

спективы сланцевого газа сомнитель-

ны. А для доставки в Европу сжижен-

ного газа из США в объемах, позво-

ляющих отказаться от российского 

экспорта, нет необходимых судов и 

разгрузочных терминалов.

По оценке концерна «Шелл», в 

обозримом будущем традиционные 

углеводороды продолжат домини-

ровать в мировом энергобалансе. К 

2050 году их доля составит около 60%. 

В 2015-2017 гг. ожидается значитель-

ный рост спроса на природный газ и, 

в частности, на СПГ, причем «пока не 

видно источников, которые могли бы 

этот спрос в полном объеме удовлет-

ворить». В долгосрочной перспективе 

цены на энергоносители будут доста-

точно высокими и стабильными.**

Украина

После развала СССР Украина, как 

самостоятельное государство, обла-

дала развитой (и, в отдельных сек-

торах – высокотехнологичной) про-

мышленностью и была второй после 

России среди стран постсоветско-

го пространства по объемам ВВП. 

По объемам ВВП на душу населе-

ния стартовые позиции обеих стран в 

1991 году были примерно равны. 

Рисунок 1 показывает, что измени-

лось за прошедшие с тех пор двадцать 

с лишним лет. По существу, Украина 

оказалась единственной из крупных 

стран постсоветского пространства, 

в которой ВВП на душу населения 

практически не вырос по сравнению с 

1990 годом. В этом плане, недоволь-

ство населения проводимой властями 

экономической политикой абсолют-

но понятно. Другой вопрос, что за эти 

годы власть, экономический и поли-

тический курс Украины менялись не-

*  Н.Ю. Кавешников (МГИМО). Возобновляемая энергетика в Евросоюзе: смена приоритетов. // СОК, №4, 2014.

**  Интервью с председателем концерна «Шелл» в России Гарри Брекельмансом. //.Российская газета, № 5634 от 17 ноября 2011 г.
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однократно. Постоянно лавируя меж-

ду Россией, Европой и США, страна 

так и не смогла внятно позициониро-

вать себя на международной арене, 

став в результате игрушкой в руках 

олигархических кланов, борющихся 

за власть,* и ареной противоборства 

внешних сил. 

В этих условиях рост национализ-

ма, питаемый к тому же многолетней 

откровенной националистической 

пропагандой, был вполне закономе-

рен. В результате выросло целое по-

коление, которому прочно вдолбили в 

головы, что во всех бедах Украины ви-

новата Россия.

Впрочем, пропаганда хорошо 

«промыла мозги» и старшим поколе-

ниям. Печально, что все эти люди ста-

ли пешками в большой геополитиче-

ской игре, совершенно не понимая ни 

самой игры, ни своей роли в ней.

«Скачущие зомби», майдан, «пра-

вый сектор», продолжающееся крово-

пролитие на востоке, да и сама Украи-

на – это всего лишь средства для дости-

жения поставленных в этой игре целей.

Цели сторон в конфликте

Возникший вокруг Украины кон-

фликт – это конфликт геополитиче-

ский, определяемый, прежде всего, 

экономическими интересами вовле-

ченных в него (заинтересованных в 

нем) сторон. Но в его возникновении, 

как представляется, сыграли  опре-

деленную роль и обиды, и личная не-

приязнь президента США и ряда дея-

телей Евросоюза к В. Путину, рейтинг 

которого в мире за последние годы 

«недопустимо» вырос. 

Как представляется, основными 

целями заинтересованных сторон яв-

лялись: 

Цели США: 

1. Оторвать Украину от слишком 

усилившейся за последние годы Рос-

сии, ослабив тем самым последнюю. 

Первоначальная цель (сменить режим 

Януковича) достигнута.

2. Вбить клин между Россией и Ев-

росоюзом, экономически ослабив обе 

стороны; облегчить создание зоны 

свободной торговли между Северной 

Америкой и Европой; установить кон-

троль над украинской газотранспорт-

ной системой с тем, чтобы управлять 

обеими сторонами. 

3.  «Застолбить» за собой боль-

шой (40 млн. человек) рынок сбыта 

для американских товаров, улучшив 

тем самым положение собственной 

экономики и бизнеса.

4. «Привязать» этот рынок к дол-

лару, обеспечив тем самым дополни-

тельный постоянный доход для своей 

банковской системы (см. выше).   

5. Учитывая проблемы американ-

ских «сланцевых» компаний, впол-

не вероятна договоренность между 

представителями США и нынешней 

киевской властью о разработке ме-

сторождений сланцевого газа на вос-

токе Украины. 

6. Вероятная, но не достигнутая 

цель – создание военной базы в стра-

тегически важном Крыму, что позво-

лило бы контролировать как юг Рос-

сии, так и не всегда управляемую 

Турцию, Закавказье, часть Ближнего 

Востока. 

7. Создать напряженную ситуацию 

внутри России; подготовить почву для 

отстранения Путина от власти (эф-

фект получился прямо противополож-

ный: рейтинг Путина внутри России 

вновь вырос, а отношение большин-

ства населения к «западу» сменилось 

на враждебное).

Цели Евросоюза:

1. Оторвать Украину от слишком 

усилившейся за последние годы Рос-

сии (совпадает с целями США).

2. Ослабить зависимость от рос-

сийских энергоносителей путем кон-

троля над украинской газотранспорт-

ной системой (противоречия с интере-

сами США могут быть устранены пу-

тем договоренностей).

3. «Застолбить» за собой боль-

шой рынок сбыта для собственных 

товаров, улучшив тем самым поло-

жение экономик стран и бизнеса ЕС  

(учитывая переплетение капиталов 

в транснациональных корпорациях, 

это не антагонистично интересам 

США).

4. По возможности, «привязать» 

этот рынок к евро (здесь так же нет 

антагонизма: в финансовом мире ев-

ро благополучно уживается с долла-

ром).

*  «Украина еще во времена Кучмы была построена по олигархическому принципу. Все структуры, которые в Раде представлены как 

политические партии, являются группировками тех или иных олигархических групп. Управлять ими очень легко, поскольку их бизнес свя-

зан либо с транзитом в Европу, либо с продажами металлов и продуктов химической промышленности в Европу, Соединенные Штаты и 

Австралию. Либо с источниками сырья, которые находятся за рубежом», – отмечает В. Лепехин, директор института ЕВРАЗЭС.

Активы, собственность и банковские счета крупнейших украинских олигархов разбросаны по всему миру. Только у «оранжевой ле-

ди» Юлии Тимошенко британские юристы насчитали 278 банковских счетов в 26 государствах. 

Рис. 1. Динамика роста ВВП (ППС) на душу населения России и других крупных государств, 
образованных в результате распада СССР
Источник: Всемирный Банк.
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5. Получить огромный ресурс в ви-

де дешевой рабочей силы (интересов 

США это никак не затрагивает). 

Отметим, что ни цели США, ни це-

ли Евросоюза изначально не пред-

усматривают открытия собственных 

рынков для украинских товаров. В то 

же время дешевая рабочая сила из 

Украины уже давно востребована в 

странах ЕС. Например, в Польше, где 

украинские «гастарбайтеры» выпол-

няют те же работы, что и «гастарбай-

теры» из Средней Азии в Москве.  А 

также в Италии, Испании, Греции – 

для работы на клубничных плантаци-

ях, мытья посуды, уборки улиц и т.д.  

Цели России определить слож-

нее. Прежде всего, потому, что внят-

ная политика в отношении Украины у 

России долгое время отсутствовала. 

Основными целями были транзит га-

за и сохранение базы Черноморского 

флота в Севастополе. К концу 2013 

года к ним добавилось воспрепят-

ствование подписанию соглашения 

«Украина-ЕС». Похоже, что россий-

ская политика в отношении Украины 

постоянно сводилась лишь к реакции 

на те или иные изменения, но никак 

не преследовала цель формирования 

тесных связей между странами и на-

родами. Во всяком случае, борьбу за 

умы и сердца большинства населения 

Украины Россия проиграла задолго до 

нынешнего кризиса.  

Цели в 2014 году определялись, 

видимо, по ходу событий:

1. Предотвратить отстранение от 

власти Януковича (цель не достигну-

та).

2. Договориться с Евросоюзом и 

США (финансировавшими оппозицию 

и управлявшими ею) о переходном пе-

риоде и сроках парламентских и пре-

зидентских выборов (цель не достиг-

нута).   

3. Проведение референдума в 

Крыму, его отделение от Украины и 

вхождение в состав России; решение, 

тем самым, вопроса о базе Черномор-

ского флота (цель достигнута, причем 

весь процесс и юридические процеду-

ры выполнены безупречно).

4. Разоружение частей украин-

ской армии и их вывод из Крыма или 

переход на сторону России (цель вы-

полнена).

5. Поддержка идеи федерализа-

ции Украины и пророссийских сил на 

востоке Украины с целью ослабления 

новой власти в Киеве (возможно, без 

ясного понимания того, какие силы и 

средства должны быть задействова-

ны).

 В целом, действия России выгля-

дят как реакция на происходящие со-

бытия. Вряд ли присоединение Кры-

ма задумывалось задолго до своего 

осуществления. Скорее, можно ве-

сти речь об успешном использовании 

представившейся возможности.

Что же касается боевых действий 

на востоке, то не похоже, чтобы дей-

ствующие стороны конфликта (име-

ются в виду США, ЕС и Россия, а не 

исполнители в лице киевской власти 

и «ополченцев») заранее предвидели 

их продолжительность и ожесточен-

ность. 

Чем закончится военное проти-

востояние на Украине – пока ска-

зать сложно. Складывается впечат-

ление, что окончательные решения 

по этому вопросу сторонами еще не 

приняты.  

Последствия конфликта

Конфликт основных действующих 

сторон вокруг Украины, несмотря на 

то, что на ее территории идут боевые 

действия, пока остается в политико-э-

кономической сфере. Пока стороны 

ограничиваются санкциями и войной 

в медиа-пространстве. 

Но последствия конфликта, 

включая встречные санкции, уже 

очевидны:

1. Возврат к противостоянию: Рос-

сия – «запад».

2. Разрыв тесных экономических 

отношений между Россией и Евросо-

юзом (во многом достигнута цель №2 

США).   

3. Рост международной напряжен-

ности, возврат к «блоковому» мышле-

нию.

4. Экономические потери для всех 

вовлеченных («заинтересованных») 

сторон, что вряд ли входило в перво-

начальные планы.

5. Нарастающая угроза прекраще-

ния транзита газа в Европу через тер-

риторию Украины с непредсказуемы-

ми потерями как для России, так и для 

стран ЕС.

По оценке независимых экспер-

тов, проведенной до введения ответ-

ных санкций Россией, от «третьей 

волны» санкций Россия и Евросоюз 

должны были потерять за два года по 

€100 млрд. Но этим дело уже явно не 

ограничится. 

6. Эскалация военных конфликтов 

в «остальном» мире, в первую оче-

редь – на Ближнем Востоке.

7. Начавшийся выход России из 

доллара в международной торговле 

(соглашения с Китаем и Турцией). 

Здесь необходимо отметить, что 

«западные» страны долгое время рас-

сматривали Россию как часть Европы 

(пусть и специфическую, плохо управ-

ляемую), то есть, как естественный 

рынок для европейских товаров и ка-

питалов, а также источник сырьевых 

ресурсов. В связи с этим, прекраще-

ние кредитования российских компа-

ний фактически приведет не только к 

потерям со стороны России, но и к по-

тере «западом» большого рынка сбы-

та финансовых услуг. А это, в свою 

очередь, достаточно быстро обернет-

ся прямыми потерями для банковской 

системы Европы и США. 

Для количественной оценки веро-

ятных потерь от кризиса можно при-

вести оценку рисков и ущерба от них 

для мировой экономики на 2008 год 

(доклад Global Risks – 2008, подготов-

ленный Всемирным экономическим 

форумом в сотрудничестве с Citigroup, 

Marsh&McLennan Comp., Swiss Re, 

Wharton School Risks и Center Zurich 

Financial Services), табл. 2.

Несложно оценить, какие из спро-

гнозированных  рисков (событий) ре-

ализовались в 2008-2009 гг. (острая 

фаза экономического кризиса), ка-

кие позднее, в 2009-2010 гг., и какой 

ущерб они принесли мировой эконо-

мике.

Соответственно, можно прибли-

женно оценить и ущерб от событий 

2014 года на Украине. Как представ-

ляется, он резко увеличил риск (веро-

ятность) осуществления примерно по-

ловины событий, отмеченных в табл. 

2. Отметим, что только по двум уже 

реализованным позициям «распад го-

сударств» и «межгосударственные и 
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гражданские войны» ущерб для миро-

вой экономики составляет $ 150-250 

млрд. 

Перспективы

Как утверждал известный классик, 

«политика – это концентрированное 

выражение экономики». Представля-

ется, что конфликт на Украине и вокруг 

Украины – убедительное подтвержде-

ние этого тезиса. За мощным пиаром и 

пропагандистскими кампаниями скры-

ваются конкретные экономические ин-

тересы, борьба за ресурсы и геополи-

тическое доминирование. 

Мировой экономический кризис не 

закончился. В 2008-2009 гг. прошла 

только его первая острая фаза. Этот 

кризис – надолго, и выходить из него 

придется через перестройку всей ми-

ровой экономической системы. Пред-

стоит тяжелый и болезненный про-

цесс.

Анализ причин мирового эконо-

мического кризиса еще 4 года назад 

показывал, что его последствия мо-

гут не ограничиться сферой экономи-

ки. Прогнозировалась высокая веро-

ятность социальных и политических 

катаклизмов, военных конфликтов 

(история XX века доказала, что вой-

на является эффективным способом 

борьбы с кризисом относительного 

перепроизводства). Отмечалось так 

же, что выиграет тот, кто сумеет в них 

не ввязаться и использовать с выго-

дой для подъема собственной эконо-

мики, и что это – лучший вариант для 

России.*

Но в отношении Украины политика 

невмешательства со стороны России 

была заведомо исключена по целому 

ряду причин (подробное рассмотре-

ние их потребовало бы отдельной ста-

тьи). 

Выполненная в начале 2013 года 

оценка основных системных рисков 

на 2013-2015 гг. и их ожидаемых по-

следствий для мировой экономики и 

России** представлена (в сокраще-

нии) в табл. 3. 

Часть отмеченных событий (ри-

сков) уже реализовалась в 2014 году.   

Таблица 2.
Основные риски мировой экономики, спрогнозированные на 2008 г.

Риски 
Вероятность,

%
Ущерб,

млрд. долл.
Обвал цен на фондовом рынке более 20 более 1000

Скачок цен на нефть и газ 10-20 250-1000

Нестабильность на Ближнем Востоке 10-20 более 250

Вспышки хронических заболеваний в развитых странах 10-20 более 250

Распад государств 10-20 более 50

Замедление роста ВВП КНР до 6% 10 250-1000

Сбои информационных сетей до 10 250-300

Жара и засухи до 10 200-250

Резкий обвал доллара до 10 150-250

Всплеск протекционизма в развивающихся странах до 10 100-150

Резкое изменение погоды до 10 50-100

Протекционизм в развитых странах 5-10 более 1000

Пандемия 5-10 250-1000

Международная преступность и коррупция 5-7 200-250

Рост обязательств США 5-7 150-250

Межгосударственные и гражданские войны 5-7 100-200

Нехватка продовольствия 5-10 100-150

Терроризм 5-10 20-40

Нехватка пресной воды 5-10 20-30

Циклоны 1-3 200-250

Землетрясения 1-3 150-200

Бюджетный кризис в развитых странах 1-4 50-200

Нанотехнологические риски 1-5 до 50

Крупные наводнения 1-3 до 50

* Российский оконно-фасадный рынок. Итоги 2009 года и перспективы на 2010-2012 годы:  Аналитический отчет. – М., НП «СТРС», 

2010. – 180 с., ил. 

Российский строительный рынок: итоги развития в 2000-2010 годах и перспективы на 2011-2015 годы»: Аналитический отчет. – М.: 

НП «СТРС», 2011. – 206 с., ил. 85, таблиц 66.

**  Российский оконно-фасадный рынок. Итоги развития в 2000-2012 годах и перспективы на 2013-2015 годы:  Аналитический от-

чет. – М., НП «СТРС», 2013. – 188 с., ил.
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Следствия каждого из событий 

(рисков), в свою очередь, оказыва-

ют воздействие на российский стро-

ительный рынок. Исходя из неизбеж-

ного дефицита инвестиций, наиболее 

вероятным развитием событий явля-

ется снижение темпов роста строи-

тельного рынка в 2014 г. и его стагна-

ция в 2015 г. Безусловно, пострадает 

малый и средний строительный биз-

нес.

Но главная проблема сейчас не в 

строительстве. По существу, эконо-

мика страны, темпы роста которой 

замедлились в 2012-2013 гг., вновь 

находится у входа в кризис, обуслов-

ленный воздействием внешних фак-

торов. Дальнейшее развитие событий 

будет зависеть от того, осуществле-

ния каких рисков (событий) и послед-

ствий удастся избежать. 

Мировая экономика так же на гра-

ни нового витка кризиса. И вряд ли 

попытки «западных» стран удержать 

ситуацию под контролем и сохранить 

тем самым свое господствующее по-

ложение в мире вновь увенчаются 

успехом. Перестройка мировой эконо-

мической системы неизбежна.

В сложившейся ситуации выход 

России из долларовых активов (по 

крайней мере, частичный) представ-

ляется вполне оправданным. От этого 

пострадают многие российские оли-

гархические структуры, но это сейчас 

уже не главное. 

Следствием нового российского 

выбора неизбежно станет укрепление 

юаня в статусе одной из главных ми-

ровых резервных валют. Впрочем, и 

идея «золотого червонца» теперь уже 

не кажется утопичной. 

Как далеко зайдет противостоя-

ние с «западом»? Однозначного отве-

та нет. Однако можно напомнить из-

вестное изречение Клаузевица: «Вой-

на есть продолжение политики иными 

средствами». 

Россия, как всегда, к «большой 

войне» не готова. В равной степени 

не готов к ней и «запад», по-прежне-

му достаточно наивно ожидающий, 

что Россия даст «задний ход». Понят-

но, что «большой войны» никто не хо-

чет. Но очень похожей была ситуация 

столетней давности – в 2014 году. Из-

вестно, чем все закончилось.

Пока военный конфликт на Укра-

ине носит локальный характер. Но до 

опасной черты, за которой в него бу-

дут непосредственно втянуты другие 

страны, включая Россию, осталось 

всего несколько шагов…

Таблица 3.
Основные системные риски на 2013-2015 гг.

Риски Ожидаемые следствия при реализации событий

Бюджетный кризис в развитых странах (вероят-
ность его растет)

Возобновление экономического спада в мировой экономике (прежде всего, в 
развитых странах), снижение мирового потребления сырья и энергоресурсов. 
Для России в целом – снижение доходов от экспорта энергоносителей, дефи-
цит бюджета, уменьшение золотовалютных резервов, сокращение госрасхо-
дов, падение доходов, уровня жизни и покупательской способности населения

Очередная волна финансового кризиса (может 
стать следствием бюджетного кризиса)

Обвал мировой экономики, повторение событий 2008 – начала 2009 гг. в  
худшем варианте, вплоть до краха мировой финансовой системы

Политические риски. Усиление международной 
напряженности и развязывание региональных во-
енных конфликтов, в том числе с участием сопре-
дельных с Россией государств

Для России – отвлечение финансовых и материальных ресурсов, милитари-
зация страны, сокращение бюджетных расходов на «гражданские» отрасли, 
снижение социальных расходов

Снижения инвестиционной активности, снижение 
привлекательности России для иностранных ин-
весторов по политическим и/или экономическим 
причинам

Для России – отвлечение финансовых и материальных ресурсов, милитари-
зация страны, сокращение бюджетных расходов на «гражданские» отрасли, 
снижение социальных расходов

Резкое изменение валютных курсов, дестабили-
зация финансовых и фондовых рынков, включая 
резкое изменения курса или девальвацию одной из 
мировых резервных валют

Нестабильность на финансовом и фондовом рынках, повторение ситуации 
конца 2008 – начала 2009 гг.

Продолжающееся увеличение объемов денежной 
массы Обесценивание валют, инфляция

Усиление протекционизма в мировой торговле Торговые войны, неизбежно ведущие как к росту издержек и снижению эф-
фективности бизнеса, так и усилению политической напряженности

Негативное воздействие политических факторов на 
экономическую ситуацию в стране и условия для 
развития частного бизнеса

Для российской экономики, российского строительства и строительного рын-
ка – осложнение ведения бизнеса, вплоть до закрытия предприятий

Очередная волна финансового кризиса Кризис банковской системы, рост процентных ставок, отсутствие доступа к 
кредитам у товаропроизводителей, рост внешнего и внутреннего госдолга, 
падение объемов инвестиций, рост кредиторской задолженности системо-
образующих предприятий.

Слабость российской банковской системы и фон-
дового рынка, их зависимость от внешних воздей-
ствий

Нестабильность в экономике, проблемы в банковской сфере, включая креди-
тование бизнеса, проблемы с расчетами по экспортно-импортным операци-
ям, резкое удорожание или, напротив, удешевление импортной продукции.

Потеря инвестиционной привлекательности страны 
по политическим причинам.

Отток капитала, проблемы в банковском секторе, проблемы с получением 
кредитов, спад деловой активности.
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«ИПЛАНА»: ВОПЛОЩАЯ ИДЕИ

Что такое современный стекло-а-

люминиевый фасад?

Это – лицо здания, определя-

ющее его индивидуальный облик, 

и одновременно своеобразная «ви-

зитная карточка» архитектора.

Это – комплексная строительная 

конструкция, которая, наряду с эсте-

тическими, выполняет так же множе-

ство других функций. Ее проектиро-

вание и изготовление требует тща-

тельного подбора всех компонентов, 

проведения соответствующих инже-

нерных расчетов, качества конструк-

тивных элементов, квалифицирован-

ного проведения монтажных работ.

Современные архитектурные 

алюминиевые системы предостав-

ляют широчайшие возможности 

для креативных решений. Простой 

набор стоек и ригелей со светопро-

зрачным заполнением – уже прой-

денный этап. Благодаря инноваци-

онным технологиям производства, 

сегодня возможны самые разноо-

бразные конструкции – от строгих 

геометрических до криволинейных 

«органических» форм. Широкий вы-

бор системных решений, цветовая 

гамма и способы отделки поверхно-

стей обеспечивают полную свободу 

архитектурного дизайна. В полной 

мере все это относится и к системам 

с вентилируемым воздушным зазо-

ром (вентфасадам).

Воплощать в жизнь самые сме-

лые идеи архитекторов – цель и по-

вседневная задача предприятий 

группы компаний «Иплана».

ТЦ «Гагарин»
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О компании

«Иплана» – имя, пользующееся 

заслуженным уважением на рынке 

алюминиевых профилей, финишных 

покрытий и светопрозрачных алюми-

ниевых конструкций.

Компания «Иплана» была осно-

вана в 1993 году в рамках конвер-

сионных программ. Первоначально, 

в далеких уже 90-х, компания специ-

ализировалась на производстве 

карнизов для штор и анодировании 

алюминиевых профилей. За про-

шедшие годы компания значитель-

но расширила сферу деятельности 

и превратилась в крупную производ-

ственную и инжиниринговую группу, 

которая занимает теперь лидирую-

щие позиции на отечественном рын-

ке в области поставки алюминиевых 

профилей с финишной обработкой 

поверхности, проектировании, изго-

товлении и монтаже светопрозразч-

ных конструкций.

В группе три производственных 

направления:

• Изготовление и поставка алю-

миниевых профилей различного на-

значения с финишными высокотех-

нологичными покрытиями.

• Производство алюминиевых 

светопрозрачных конструкций.

• Производство товаров народ-

ного потребления (оконные карнизы 

для штор и др.).

Одним из приоритетных направ-

лений деятельности группы является 

продвижение на российский рынок 

отечественных алюминиевых про-

филей с сертифицированным каче-

ством покрытия, сопровождающееся 

инжиниринговой поддержкой.

Вступив в третье десятилетие, 

«Иплана» не останавливается на до-

стигнутом. Процесс совершенство-

вания и освоения новых технологий, 

модернизации и расширения произ-

водственной базы идет постоянно. 

В этом – залог успеха.

В конце 2013 года компания 

«Иплана» ввела в эксплуатацию но-

вую линию декорирования, а в нача-

ле 2014 года – новую линию по на-

несению полимерно-порошковых 

покрытий, значительно расширив 

тем самым свои технические воз-

можности. В ходе состоявшегося ви-

зита на предприятие компании, ба-

зирующейся в подмосковном городе 

Королеве, редакция «Фасадные Си-

стемы» смогла ознакомиться с его 

деятельностью, оценить новое тех-

нологическое оборудование и каче-

ство изготавливаемой продукции.

Производственные 
мощности

Компания «Иплана» обладает 

в настоящее время мощной произ-

водственной базой по финишной 

обработке поверхности алюминие-

вых профилей, по оценкам – одной 

из лучших в России. Качество вы-

полнения покрытий полностью со-

ответствует мировым стандартам, 

что подтверждено сертификатами 

качества QUALICOAT и QUALANOD. 

Данные сертификаты выдаются 

сроком только на один год (с 01.01 

до 31.12) с возможностью отзыва, 

при этом предусматривается не ме-

нее двух инспекций для подтвержде-

ния соответствия. В последующем 

году процесс повторяется заново.

Производство финишных покры-

тий включает цех площадью около 

4000 кв. м, в котором действуют:

– линия анодирования;

– линия подготовки и нанесения 

полимерно-порошковых покрытий;

– линия декорирования.

В собственной производственной 

лаборатории производятся анализы 

рабочих растворов и проверка каче-

ства покрытий на соответствие тре-

бованиям QUALICOAT и QUALANOD.

Общее количество сотрудников, 

занятых в бизнес-направлении по-

ставки алюминиевого профиля с фи-

нишными покрытиями, составляет 

около 150 человек.

Линия анодирования

Линия анодирования имеет мощ-

ность 100 тыс. кв. м в месяц. Линия 

работает в полуавтоматическом ре-

жиме, позволяя вносить корректи-

ровки в технологический процесс, 

в зависимости от качества обраба-

тываемого материала.

Стандартная цветовая гамма по-

крытий: бесцветное, различные от-

тенки «золота» и «бронзы».

Анодирование как лакмусовая 

бумага проявляет все недостат-

ки алюминиевых сплавов, невиди-

мые до начала обработки. Поэтому 

к качеству алюминиевых профилей, 

предназначенных для анодирова-

ния, предъявляются повышенные 

Объекты компании ООО «Сталко ИПЛ»

Лабораторная линия анодирования
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требования. Компания «Иплана» 

постоянно ведет работу с предпри-

ятиями-поставщиками с целью обе-

спечения необходимого качества 

поставляемых профилей и, соответ-

ственно, требуемого качества ано-

дированных поверхностей.

Часть профилей перед аноди-

рованием проходит дробеструйную 

обработку, в ходе которой на их по-

верхности образуются незначитель-

ный «наклеп», который позволяет 

убрать незначительные механиче-

ские повреждения (риски, царапины) 

и сделать поверхность анодирован-

ного профиля более матовой.

П р е и м у щ е с т в о м  ко м п а н и и 

«Иплана» является наличие экспе-

риментальной мини-линии анодиро-

вания, установленной в лаборатории 

цеха. Она позволяет моделировать 

процессы на производственной ли-

нии, осуществлять подбор раство-

ров и отрабатывать технологию в со-

ответствии с требованиями заказчи-

ков.

Линия нанесения 
полимерно-порошковых 
покрытий

Новая линия нанесения полимер-

но-порошковых покрытий, введен-

ная в эксплуатацию в июне 2014 го-

да, является гордостью компании 

«Иплана».

Оборудование линии спроекти-

ровано и изготовлено компания-

ми Euroimpianti Srl. (Италия) и Ge-

ma Schwitzerland GmbH (Швей-

цария). Монтаж, наладка и ввод 

оборудования осуществлялся со-

вместно специалистами этих ком-

паний и специалистами компании 

«Иплана». В качестве предваритель-

ной обработки поверхности приме-

няется бесхроматная технология, 

позволяющая обрабатывать алюми-

ниевые профили, изделия из чер-

ной и оцинкованной стали, химию 

для которой поставляет компанией 

Chemetall.

Оснащенная 8-ю пистолетами 

окрасочная камера, смонтирован-

ная в «чистой комнате», позволя-

ет наносить порошковое покрытие 

на подвеску с габаритными разме-

рами по длине 7,0 м, высоте 2,0 м 

и ширине 0,4 м. Вся работа осу-

ществляется в автоматическом ре-

жиме. Особо стоит отметить, что, 

благодаря практически полному 

отсутствию выбросов из рабочей 

зоны, окраска и подготовка по-

верхностей не квалифицируются 

как производство с вредными усло-

виями труда.

После нанесения порошка изде-

лия проходят через камеру инфра-

красного нагрева (термический удар 

для поверхностного отверждения по-

крытия), а затем следуют в печь по-

лимеризации (180-200оС).

Мощность новой линии состав-

ляет 120–150 тыс. кв. м в месяц, 

что примерно втрое превышает 

мощность старой линии, прорабо-

тавшей с 1999 года.

При производстве покрытий ис-

пользуются материалы, имеющие 

сертификацию Qualicoat, это отно-

сится как к химии для подготовки по-

верхности, так и к самим порошко-

вым краскам.

Ввиду того, что компания «Ипла-

на» является единственным произ-

водственным предприятием, распо-Конвейер с подвесками профилей

Окрасочная камера

Камера ИК-нагрева
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лагающим и линией анодирования, 

и оборудованием для полимерно-по-

рошкового покрытия, продукция 

имеет сертификат качества Quali-

coat по классу Seaside, что позво-

ляет предлагать заказчикам архи-

тектурный профиль с высокой сте-

пенью коррозионной защиты, т. е 

именно с защитно-декоративным по-

крытием.

Линия декорирования

Новая линия декорирования, вве-

денная в эксплуатацию в декабре 

2013 года, предназначена для на-

несения разнообразных декоров 

и фактур на окрашенные профили 

и имеет производительность до 12 

тыс. кв. м в месяц.

Технология нанесения декора-

тивных покрытий включает следу-

ющие основные этапы: нанесение 

порошкового покрытия, воспри-

имчивого к термопереносу, упа-

ковка каждого изделия в «чулок» 

из специальной пленки – носителя 

рисунка, вакуумирование изделия, 

разравнивание и равномерное рас-

пределение пленки на поверхности 

профиля (производится вручную), 

загрузка в печь полимеризации, 

где рисунок с пленки переводится 

на профиль.

Использование в различном со-

четании грунтов и пленок позволя-

ет получать самые различные де-

коры с соответствующей фактурой: 

от уже ставших традиционными де-

коров под различные виды древе-

сины ценных пород («дуб», «бук», 

«красное дерево» и др.) до пока 

еще мало востребованных в России 

«джинсовой ткани», «камня», «ка-

пель» и и т. д.

Алюминиевые конструкции 
от профессионалов

Другим важным направлени-

ем деятельности группы компаний 

«Иплана» является проектирова-

ние, изготовление и монтаж алюми-

ниевых светопрозрачных конструк-

ций. С этой целью в 2001 г. была 

основана компания «Сталко Ипл». 

За прошедшие годы этот бренд стал 

узнаваемым, т. к. компания разра-

ботала и реализовала свыше 3000 

проектов различной степени слож-

ности по всему комплексу фасад-

ных работ, включая светопрозрач-

ные ограждающие конструкции 

окон, дверей, фасадов, козырьков; 

навесные вентилируемые фасады; 

вентиляционные решетки и ограж-

дения.

География объектов охватыва-

ет не только Москву и Подмосковье, 

но и многие другие регионы Россий-

ской Федерации. В сочетании с со-

временной производственной ба-

зой, позволяющей выпускать более 

10 000 кв. м конструкций в месяц, 

это ставит компанию в ряд круп-

нейших российских производителей 

светопрозрачных алюминиевых кон-

струкций.

Отличительными чертами, обе-

спечивающими конкурентные преи-

мущества, являются:

• Прямые контракты с завода-

ми-производителями отечествен-

ных и европейских профильных си-

стем, которые позволяют предло-

жить большой спектр архитектурных 

решений и широкий ценовой диапа-

зон.

• Многолетний опыт проектирова-

ния собственного конструкторского 

центра во взаимодействии с архи-

текторами и инженерами проектов, 

что позволяет быстро и качественно 

реализовывать сложные архитектур-

ные решения.

• Производственный цех площа-

дью свыше 2 000 кв. м, оснащенный 

современным высокопроизводи-

тельным оборудованием.

• Постоянное наличие на скла-

де полной номенклатуры профилей, 

что позволяет комплектовать проек-

ты в кратчайшие сроки.

• Четко организованная транс-

портная службы и собственный ав-

топарк, позволяющие осуществлять 

доставку конструкций в максималь-

но короткие сроки.

• Монтажный отдел, выполняю-

щий работы на высоком профес-

сиональном уровне с применением 

современных технологий и расход-

ных материалов, специалисты ко-

торого обладают опытом работы 

на режимных предприятиях ракет-

но-космической и авиационной от-

раслей.

Линия декорирования Алюминиевые профили, декорированные под красное дерево
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Системы алюминиевых про-

филей, используемые компани-

ей при реализации проектов, дают 

возможность изготавливать све-

топрозрачные конструкции любо-

го уровня сложности: наклонные 

и радиусные фасады, фасады зда-

ний большой высотности и различ-

ных архитектурных форм, фасады 

со структурным и полуструктур-

ным остеклением, фасады на спай-

дер-системах, зимние сады, сте-

клянные кровли, зенитные фонари, 

купола и др.

При изготовлении навесных вен-

тилируемых фасадов используются 

системы подконструкций различных 

типов (алюминиевых, из нержавею-

щей или оцинкованной стали) и раз-

личные типы облицовки (алюмини-

евые композитные панели, керамо-

гранит, стальные кассеты, натураль-

ный камень и др.). Для планировки 

внутреннего пространства и разгра-

ничения функциональных зон ком-

пания готова предложить различ-

ные системы офисных перегородок, 

а также с их использованием орга-

низовать помещения со специаль-

ными санитарно-техническими тре-

бованиями по пыле-, шумо- и тепло-

изоляции.

«Сталко Ипл» является членом 

СРО и имеет свидетельства о допу-

ске к работам по проектированию 

и монтажу конструкций любого уров-

ня сложности, в том числе на особо 

опасных, технически сложных и уни-

кальных объектах.

В настоящее время компания ве-

дет остекление здания Министер-

ства обороны (9 тыс. кв. м свето-

прозрачных конструкций, включая 

сложные атриумы и светопрозрач-

ную крышу), а также еще нескольких 

крупных объектов.

Некоторые объекты, выпол-

ненные компанией, представлены 

на фото.

От редакции: несколько 
слов в заключение

В группе компаний «Иплана» ра-

ботают настоящие профессионалы 

своего дела. В этом редакция жур-

нала «Фасадные Системы» убеди-

лась, ознакомившись с организа-

цией производственного процесса 

и побеседовав с сотрудниками ком-

пании. «Человек на своем месте» – 

это, наверное, главный компонент 

успеха. В компании нет «много-

станочников», каждый специалист 

и все работники компании име-

ют узкую специализацию. Имен-

но их опыт и знания обеспечивают 

высокое качество продукции и ра-

бот. Но кадровые проблемы, конеч-

но, есть. Характерно, что компания 

не идет на поводу у моды на при-

влечение бизнес-тренеров, спра-

ведливо полагая, что любой из них 

для начала должен организовать хо-

тя бы два-три собственных успеш-

ных предприятия, а уж затем пы-

таться кого-то учить.

Впрочем, с бизнесом у компании 

все в порядке. Успешная деятель-

ность позволяет не размениваться 

на мелкие заказы и работать с гори-

зонтом планирования на 5 лет впе-

ред.

Остается только пожелать груп-

пе компании «Иплана» и всем ее со-

трудникам новых деловых успехов. 

И, конечно, поблагодарить за сотруд-

ничество генерального директора 

группы компаний «Иплана» Дмитрия 

Валентиновича Василевского, ди-

ректора ООО «Иплана МП» Наталью 

Николаевну Эрастову, директора 

ООО «Сталко Ипл» Владимира 

Юрьевича Озерова.

А архитекторам и строителям – 

обрести в лице группы компаний 

«Иплана» надежного партнера 

в реализации самых сложных объ-

ектов.

Объекты ООО «Сталко ИПЛ»

ООО «ИПЛАНА МП»

тел. 8-495-513-83-10, 

факс 8-495-221-68-80

www.iplana.ru 

E-mail: iplana@iplana.ru

ООО «Сталко ИПЛ» 

тел./факс 8-495-516-52-22, 

8-495-543-32-22

www.stalko-ipl.ru 

E-mail: okna@stalko-ipl.ru

141079, МО, г. Королев, ул. Ленина, 10а
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Запатентованная фасадная систе-

ма Kalzip FC вписала новую стра-

ницу в технологию навесных венти-

лируемых металлических фасадов, 

совершенствуя интеллектуальную 

оболочку здания и устанавливая но-

вые стандарты в области гибкости, 

удобства монтажа и экономичности.

Инновационная фасадная систе-

ма Kalzip FC предоставляет в рас-

поряжение архитекторов и проекти-

ровщиков вариабельный и одновре-

менно экономически выгодный стро-

ительный продукт, который может 

использоваться как в проектах ново-

строек, так и в проектах реконструк-

ции (санации) зданий и сооружений. 

ФАСАДНАЯ СИСТЕМА 
KALZIP FC

Эта алюминиевая фасадная система 

открывает уникальные возможности 

для архитектурного творчества, по-

зволяя подчеркнуть индивидуальный 

характер создаваемого объекта, и в 

то же время может стать открытием 

для проектировщика, ценящего со-

кращение затрат. 

Особенностью системы Kalzip FC 

является инновационный и вариа-

бельный системный монтаж, не тре-

бующий применения традиционных 

методов крепежа с пробивкой фасад-

ных панелей.

Некоторые объекты, выполнен-

ные с фасадной системой Kalzip FC, 

представлены на фото.

Kalzip FC – просто, гибко, 
экономично 

Функциональность навесного ме-

таллического фасада в комплексе 

с оптимизированным, экономящим 

время монтажом, делает фасадную 

систему Kalzip FC максимально гиб-

ким и экономически выгодным стро-

ительным продуктом.

Благодаря разнообразным воз-

можностям применения, простоте 

конструктивного исполнения и мон-

тажа и превосходному соотношению 

цены и качества, навесной вентили-

руемый фасад FC по своим характе-

ристикам является лучшей фасадной 

строительной конструкцией.

Фасад FC предлагает максималь-

ную тепловую защиту. Алюминиевая 

оболочка обеспечивает надежную 

и долговечную защиту здания от ат-

мосферных воздействий и придает 

зданию индивидуальный характер. 

Вентиляционная прослойка регули-

рует накопление влаги в конструкци-

ях, препятствует аккумуляции тепла 

и защищает от повреждения влагой.

Идеально гладкая поверхность 

алюминиевых панелей придает чет-

кость большим площадям фасадов. 

А гамма цветовых оттенков фасад-

ной системы Kalzip FC позволяет под-

черкнуть архитектурные особенности 

здания сдержанными контрапункта-

ми.

Система Kalzip FC является ре-

зультатом последовательного про-

грессивного развития фасадных си-

стем. Наряду с техническими пре-

имуществами материала и иннова-

Kalzip® GmbH

August-Horch-Str. 20-22

D - 56070 Koblenz

Тел.: 49 261 98 34 241;

         49 175 416 63 92

Менеджер по поддержке продаж

Лидия Рамих

Lydia.Ramich@kalzip.com

www.kalzip.com

Здание «Грис Деко Компани GmbH», Нидернберг (Германия) 
Архитекторы: Ассоциация архитекторов (Дармштадт)
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ционной, запатентованной системой 

крепежа панелей, она предлагает па-

нели большой площади, разнообраз-

ной цветовой гаммы, с различными 

вариантами отделки поверхностей. 

Эта фасадная система, допускающая 

вторичную переработку (рециклинг) 

и соответствующая концепции устой-

чивого развития, является отличным 

решением как при новом строитель-

стве, так и при энергосберегающей 

реконструкции фасадов существую-

щих зданий. 

Фасадная система Kalzip FC пред-

усматривает горизонтальную уста-

новку панелей и может использо-

ваться для устройства фасадов при 

любых типах несущих конструкций. 

Для этого предлагаются различные 

виды модульных направляющих с 

фиксаторами.

Система Kalzip FC поставляется 

вместе с несущей системой из направ-

ляющих с фиксаторами или точечных 

фиксаторов для монтажа FC-панелей 

без пробивки в них отверстий. Панели 

при монтаже просто защелкиваются в 

направляющих с фиксаторами или то-

чечных фиксаторах. 

Система включает:

• FC-панели с торцевыми борта-

ми.

• Направляющие с фиксаторами 

в различных вариантах и / или точеч-

ные фиксаторы. 

• Комплектующие – фиксирую-

щие зажимы, подвижные зажимы, 

окантовочные элементы, держате-

ли, адаптеры, монтажные шаблоны и 

кронштейны.

Благодаря простоте конструкции, 

юстировка (выравнивание) фасад-

ных панелей достигается непосред-

ственной регулировкой подконструк-

ции. 

Монтаж фасадных панелей может 

производиться как снизу вверх, так и 

сверху вниз. Независимо от смежных 

панелей можно вести так же монтаж 

посередине площади фасада, макси-

мально сокращая тем самым сроки 

выполнения работ, трудовые и фи-

нансовые затраты.

Преимущества системы

• Экономичный и быстрый монтаж 

посредством простого защелкивания 

панелей в фиксаторах направляю-

щих. Значительное сокращение вре-

мени монтажа по сравнению с аль-

тернативными вариантами, что дела-

ет систему Kalzip FC особенно при-

влекательной для подрядчиков. 

• Система подходит для установки 

на любой тип несущей конструкции – 

это позволяет всегда выбрать наи-

лучшее, экономически и технически 

обоснованное решение.

• Произвольное направление мон-

тажа сверху-вниз или снизу-вверх – 

независимо от расположения сосед-

них панелей. Направление монтажа 

следует за ходом строительства, под-

гонка и сопряжение деталей могут 

быть выполнены позже. Так, напри-

мер, участки фасадов в зоне работы 

транспортных средств могут быть за-

вершены после окончания работ по 

благоустройству территории.

• Оптимизированная экономичная 

и ресурсосберегающая геометрия 

панелей, вследствие чего они име-

ют незначительный вес, сокращает-

ся расход материалов при изготовле-

нии. 

• Оптимизированные технологи-

ческие допуски благодаря передовой 

профилегибочной технологии.

• Возможность применения тепло-

изоляции различной толщины и типа. 

Разнообразная цветовая гамма, 

различные размеры и варианты от-

делки поверхностей панелей предо-

ставляют архитекторам и проекти-

ровщикам практически неограничен-

ные возможности.

• При необходимости – простая, 

быстрая и экономичная замена от-

дельных панелей, без необходимости 

трудоемкого и дорогостоящего демон-

тажа больших участков фасада. Это 

явный плюс при страховании зданий. 

К тому же постоянно обеспечивается 

эффектный внешний вид фасада.

Монтаж системы

Монтаж фасадной системы Kalzip 

FC производится в комплексе с соот-

ветствующей регулируемой, рассчи-

тываемой и контролируемой подкон-

струкцией, которая предназначена 

для горизонтальной установки па-

нелей вентилируемой обшивки фа-

сада. Подконструкция компенсиру-

ет неровности внешней поверхности 

стен и должна быть правильно смон-

тирована и выровнена по вертикали 

и горизонтали для обеспечения пло-

скостности фасада. 

Фасадная система Kalzip FC 

включает 3 типа несущих и ненесу-

щих направляющих с фиксаторами-

защелками (рис. 1 – рис. 2), которые 

могут использоваться для панелей 

различных типоразмеров. Система 

включает так же точечные фиксато-

ры-защелки (рис. 3), которые могут 

использоваться как альтернативный 

вариант или для выполнения особо 

сложных узлов. 

Монтаж панелей Kalzip FC, в отли-

чие от традиционных методов монта-

жа, осуществляется без пробивки в 

них крепежных отверстий. При мон-

таже панели Kalzip FC навешиваются 

на системные направляющие с фик-

саторами-защелками или на точеч-

ные фиксаторы-защелки и просто за-

щелкиваются в них.

Реконструкция общеобразовательной школы в Баттенберге (Германия):
до (слева) и после (справа) 

fas_sist_2-3_2014.indb   17fas_sist_2-3_2014.indb   17 14.08.2014   20:38:0114.08.2014   20:38:01



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 2–3 (30–31) 2014

АЛЮМИНИЕВЫЕ СИСТЕМЫ

18

Входящие в систему угловые 

панели позволяют мягко и гармо-

нично акцентировать геометрию 

здания и подчеркнуть тем самым 

эстетику конструктивного решения 

фасада.

Регулировка положения фасад-

ных панелей Kalzip FC осуществляет-

ся исключительно регулировкой под-

конструкции. Благодаря этому, при 

монтаже панелей Kalzip FC не требу-

ется какого-либо выравнивания, па-

нели монтируются быстро и без про-

блем.

Несущая способность – в соответ-

ствии с Еврокодом 9 и Общим допу-

ском строительного надзора Немец-

кого института строительных техно-

логий № Z-14.1-581

Размеры панелей 

FC-панели поставляются с мон-

тажной шириной от 250 мм до 500 

мм, с шагом 50 мм. Панели со спе-

циальной монтажной шириной могут 

быть изготовлены по запросу. 

Высота панели – 30 мм. 

Панели в разрезе (нижний и верх-

ний борт) представлены на рис. 4.

Стандартная длина изготавливае-

мых панелей – от 400 мм до 8 000 мм, 

при толщине листов, приведенной в 

таблице 1. 

Материал листов – алюминиевые 

сплавы EN AW-3004, EN-AW-3005 или 

EN AW-6025.

Угловые панели могут быть из-

готовлены как для внутреннего, так 

и для внешнего угла с различными 

углами изгиба (рис. 5).

Допустимые размеры:

Полка 1: мин. 150 мм / макс. 

1000 мм.

Полка 2: мин. 300 мм / макс. 

2000 мм.

Перфорированные панели (рис. 

6) пользуются все более растущим 

спросом и поставляются в двух вари-

антах исполнения:

RV 6-8. 

Доля площади отверстий в пло-

щади панели: мин. 44 %, макс. 48 %, 

Рис. 1. Направляющие NE (ненесущая) и 
SE (несущая)

Рис. 2. Направляющая SEL (несущая)

Рис. 3. Точечный фиксатор-защелка

Рис. 4. Панели в разрезе (нижний и верх-
ний борт)

Таблица 1. 
Поставляемые формы и размеры панелей *

Панель
Kalzip FC
30/250

Kalzip FC
30/300

Kalzip FC
30/350

Kalzip FC
30/400

Kalzip FC
30/450

Kalzip FC
30/500

Толщина 1,0 мм 
1,2 мм

1,0 мм 
1,2 мм

1,0 мм 
1,2 мм

1,0 мм 
1,2 мм

-
1,2 мм

-
1,2 мм

Сечение

* Стандартная поставка предусматривает поставку панелей Kalzip FC с торцевыми 

бортами. По желанию заказчика, могут быть поставлены панели с Kalzip FC без торце-

вых бортов.
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в зависимости от ширины панели. 

Диаметр отверстий: 6 мм.

RV 3-5. 

Доля площади отверстий в пло-

щади панели: мин. 29 %, макс. 31 %, 

в зависимости от ширины панели. 

Диаметр отверстий: 3 мм.

Для придания фасадам зданий 

архитектурной выразительности 

предлагаются различные виды от-

делки поверхностей, в т. ч. панели 

с микролинованной поверхностью 

(рис. 7).

Цветовая гамма: стандартные 

цвета RAL 9006 и 9007. Другие цве-

та RAL, NCS, HPC и специальные 

цвета – по запросу. Покрытие «Анти-

граффити» – по запросу.

Все поверхности в стандартной 

комплектации поставляются с защит-

ной пленкой.

Подконструкции

Предлагаются следующие систе-

мы подконструкций:

1. Точечные фиксаторы-защел-

ки на вертикальной подконструк-

ции (рис. 8).

Этот вариант обеспечивает высо-

кую гибкость при монтаже и вариа-

бельность ширины панелей, особен-

но в области примыканий (например, 

окна, люки, верхние и нижние примы-

кания). Вертикальные направляющие 

L-образного сечения крепятся к несу-

щей стене с помощью кронштейнов. 

Направляющие могут поставляться с 

предварительно выполненными кре-

пежными отверстиями.

2. Направляющие NE на верти-

кальной подконструкции (рис. 9).

Направляющие с фиксаторами-

защелками NE крепятся к вертикаль-

ным несущим профилям. При исполь-

зовании этой системы выравнивание 

фасада выполняется в два этапа. Ес-

ли несущие профили образуют ров-

ную плоскость, то направляющие вы-

равниваются только по высоте. Это 

гарантирует точное выравнивание 

(юстировку) всей системы.

3. Направляющие SEL на сте-

новых кронштейнах (рис. 10).

Направляющая с фиксаторами-

защелками SEL представляет собой 

объединение несущей и фиксирую-

щей направляющих. Вместе со сте-

новыми кронштейнами направляю-

щие SEL образуют полнокомплект-

ную подконструкцию. Так как эта 

система состоит только из двух эле-

ментов, она очень экономична как по 

материалоемкости, так и по времени 

монтажа. Выравнивание и регули-

ровку направляющих должны выпол-

нять опытные монтажники.

4. Направляющие SE на не-

сущих стеновых кронштейнах 

(рис. 11).

Эта система состоит из несущих 

направляющих с фиксаторами-за-

щелками и стеновых U-образных 

кронштейнов. Так как система со-

стоит только из двух элементов, она 

очень экономична как по материало-

емкости, так и по времени монтажа. 

Выравнивание и регулировку направ-

ляющих должны выполнять опытные 

монтажники.

5. Направляющие SE на го-

ризонтальной подконструкции 

(рис. 12).

Угловая панель для внеш-

него угла (α мин. 45 °)

Угловая панель для вну-

треннего угла (α мин. 45 °)

Рис. 5. Угловые панели

Рис. 6. Перфорированные панели

Рис. 7. Панели с микролинованной поверх-
ностью
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Из-за конструктивных особен-

ностей здания (например, при уста-

новке панелей со смещениием или 

в пространстве между окнами), бо-

лее экономичной может являться 

горизонтальная установка подкон-

струкций. Вместе с несущими на-

правляющими с фиксаторами-за-

щелками SE эта система является 

экономичной и простой в регули-

ровке.

6. Направляющие SE на сталь-

ных профилированных кассетах 

(рис. 13).

Несущие направляющие с фикса-

торами-защелками SE могут так же 

использоваться со стальными кассе-

тами. Расстояние между направляю-

щими определяется, исходя из допу-

стимого пролета для панелей FC, а 

также с учетом требований к сталь-

ным кассетам. Должны быть приня-

ты меры по полной передаче верти-

кальных нагрузок на несущую кон-

струкцию. При монтаже стальных 

кассет должна образовываться ров-

ная поверхность. Как правило, для 

компенсации размеров требуются 

окантовочные элементы.

Помощь при 
проектировании

Для поддержки в разработке про-

ектов в Ваше распоряжение предо-

ставляются чертежи типовых узлов, 

которые Вы можете загрузить с на-

шего интернет-сайта www.kalzip.com 

Рис. 8. Точечные фиксаторы-защелки на 
вертикальной подконструкции

Рис. 9. Направляющие NE на вертикальной 
подконструкции

Рис. 10. Направляющие SEL на стеновых 
кронштейнах

Рис. 13. Направляющие SE на стальных 
профилированных кассетах

Рис. 11. Направляющие SE на несущих 
стеновых кронштейнах

Рис. 12. Направляющие SE на горизон-
тальной подконструкции

Здание НКО «VESPE» (Хеннеф-Гестинген, Германия)
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в распространенных форматах CAD. 

Представленные чертежи являются 

общими конструктивными решени-

ями, которые должны быть адапти-

рованы под конкретный проект. Для 

получения консультации обращай-

тесь, пожалуйста, в центральный 

офис Kalzip в г. Кобленц (Германия) 

или представительство Kalzip. 

БУДЕМ РАДЫ 
СОТРУДНИЧЕСТВУ 

С ВАМИ!

«Супердом Луизиана», Новый Орлеан, 
Луизиана (США)

Сервисный центр Bosch (Дрезден, Германия) 
Архитекторы: Архитектурное бюро Мюллер + Шеверда, Дрезден

Технологический и научно-исследовательский центр (Линген, Германия)
Архитекторы: архитектурное бюро «Дрейер»

Профессионально-техническое училище 
(Гельнхаузен, Германия) 
Архитекторы: архитектурное бюро «Ген-
зель + Роллманн»

Здание «Генрих Майер ГмбХ» (Мюльакер, Германия) 
Архитекторы: «INEX-архитектура»
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 Инновации и точнейшая техника 
Главное направление в усовершенствовании механизмов ворот – сокращение 
продолжительности открывания и закрывания. Энергоэффективность, надёж-
ность и удобство обслуживания – таковы критерии, которым непременно 
должны соответствовать современные промышленные ворота. На выставке 
R+T ведущие производители отрасли представят результаты своей работы 
за последние три года. Точнейшие приводные механизмы и системы 
дистанционного управления, гарантирующие максимальную надёжность – 
все новые достижения в области разработки ворот будут представлены в 
рамках R+T 2015. 

 Рольставни: новые технологические тенденции 
Динамическое, программируемое и полностью автоматизированное упра-
вление: в последние годы происходило постоянное усовершенствование 
технологий привода и управления рольставнями. Какие технологические 
инновации ожидаются в 2015 году? Ведущие производители со всего 
мира не спешат раскрывать все свои карты перед выставкой R+T. Однако 
можно с уверенностью сказать: они готовы продемонстрировать новые 
тенденции отрасли.

 Солнцезащитные конструкции: новейшие эксклюзивные 
разработки 
Посетителей R+T, проходящих через павильоны с наружными и внутренними 
солнцезащитными конструкциями, встречают яркие и запоминающиеся 
выставочные стенды. Яркие и элегантные дизайнерские решения в комби-
нации с совершенной техникой, изобретения для повышения теплового 
комфорта и энергосбережения за счет инновационных наружных констру-
кций зданий. Когда ведущие производители в отрасли солнцезащитного 
оборудования соберутся вместе на главной международной выставке, им 
наверняка удастся затмить значимость всех предыдущих достижений.

www.warema.de
Павильон 3, Стенд C32

www.somfy.com
Павильон 5, Стенд A32 

www.sattler-ag.com
Павильон 1, Стенд C72

www.selve.de
Павильон 5, Стенд A12

www.gfa-elektromaten.de
Павильон 6, Стенд C41

www.hunterdouglasgroup.com
Павильон 7, Стенд B32 

www.alulux.de
Павильон 7, Стенд C72

www.becker-antriebe.de
Павильон 7, Стенд A12

www.elero.com
Павильон 3, Стенд A12

www.roma.de
Павильон 5, Стенд A52

50-ЛЕТНИЙ ЮБИЛЕЙ ВСЕМИРНО 
ИЗВЕСТНОЙ ВЕДУЩЕЙ 
ОТРАСЛЕВОЙ ВЫСТАВКИ
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R+T AUSTRALIA  
21 – 23 August 2014
Melbourne

R+T ASIA  
24 – 26 March 2015  
Shanghai  

R+T TURKEY  
12 – 15 November 2015
Istanbul 

 www.rt-expo.com

THINK GLOBAL.  
MEET US WORLDWIDE. 

Штутгартская выставка-ярмарка: зона инноваций и родина R+T – главной междуна-
родной выставки в отрасли производства рольставней, ворот и солнцезащитных 
конструкций. За 50 лет R+T вышла далеко за рамки обычной специализированной 
выставки. Яркие выставочные презентации, эффектные церемонии премий за лучшие 
изделия и обширная программа мероприятий: всё это ожидает посетителей R+T 2015.

Она задает тон, определяет инновационный цикл: участники выставки разрабатывают в течение 
трёх лет новые изделия, с тем чтобы представить их посетителям R+T со всего мира. Едва ли 
найдётся другая выставка, имеющая аналогичный статус. В 2012 году на выставке в Штутгарте 
было зарегистрировано почти 60 000 посетителей из 125 стран.

Участниками R+T станут около 800 компаний, среди которых заявлены ведущие производители 
в этой отрасли. И это, безусловно, означает, что мы станем свидетелями премьерных показов. 
Изделия, о которых даже эксперты, работающие в отрасли, имеют лишь слабое представление, 
новейшие технические разработки и тенденции, которые будут предложены на рынке сразу же 
после завершения выставки – таковы самые ожидаемые события R+T 2015.

Эффектно оформленные стенды и невероятно насыщенная программа мероприятий не оставит 
никого из посетителей равнодушным. В 2012 году в архитектурном форуме по интегральному 
проектированию „The Art of Planning“приняли участие около 1500 архитекторов и проекти-
ровщиков. Новый форум призван превзойти все ожидания. Не меньший интерес вызовет 
вручение премии GID Day - Дня немецких дизайнеров интерьеров. В программу также войдут 
ставшие уже визитной карточкой мероприятия выставки R+T, такие как форум BVT, присуждение 
премий 2015 года за инновационные разработки и другие конкурсы мастерства. 

Юбилейная выставка R+T вновь непременно станет значимым событием, которое окажется 
в центре внимания всех производителей отрасли.
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КАК АВСТРИЯ СТАЛА МИРОВЫМ ЛИДЕРОМ 
В ОБЛАСТИ ЗЕЛЕНЫХ ТЕХНОЛОГИЙ

В 1971 году в Цвентендорфе, в 

Нижней Австрии, началось возве-

дение атомной электростанции. Од-

нако в 1978 году, когда АЭС уже бы-

ла почти готова к запуску, по резуль-

татам национального референдума 

строительство было приостановле-

но, а в 1985-м начался демонтаж. На 

проект к тому времени были потра-

чены сотни миллионов долларов, пи-

шет Forbes.kz.

Граждане Австрии, испытываю-

щей, как и другие страны Европы, 

нехватку энергоресурсов и вынуж-

денной закупать их у России и Ка-

захстана (официальные лица гово-

рят, что буквально каждый третий 

литр местного бензина сделан из ка-

захстанской нефти), предпочли от-

казаться от АЭС в пользу сохране-

ния экологии и безопасности. С тех 

пор в альпийском государстве нача-

лось движение за «зеленую» эконо-

мику, приведшее к тому, что сегод-

ня оно является мировым лидером в 

этой сфере.

Прежде всего австрийская «зе-

леная» экономика находит выра-

жение в использовании возобнов-

ляемых источников энергии (ВИЭ). 

Во-первых, это биогаз, получаемый 

ферментацией, в частности, из био-

генных отходов, побочных продук-

тов животноводства и растений. В 

настоящее время в стране работают 

297 биогазовых ТЭЦ мощностью

77 МВт, подающие в сеть 535 

гВт•ч. Во-вторых, это древесные от-

ходы и дрова (50% Австрии занято 

лесами). Для их сжигания исполь-

зуются высокотехнологичные топ-

ки местного производства (стра-

на поставляет 70% своих котлов 

всему миру). Оборот этой отрас-

ли составляет свыше 1,25 млрд ев-

ро в год (здесь и далее – данные 

Innovative Technologien in Osterreich – 

Marketentwicklung, 2012). В-третьих, 

биотопливо (применяется в биоди-

зельных установках) – относитель-

но новое направление, которое бы-

стро развивается (оборот – около 

300 млн евро). В-четвертых, солнеч-

ное тепло. В производстве тепловых 

солнечных установок Австрия идет 

впереди планеты всей (оборот – 345 

млн евро). По площади установлен-

ных коллекторов страна занимает 

25% от общеевропейского показате-

ля. В-пятых, фотовольтаика. На ав-

стрийскую продукцию в этой обла-

сти повышенный спрос во всем ми-

ре. Это касается, в частности, инте-

грируемых в здания фасадных или 

стекловых систем, солнцеуловитель-

ных установок и т.д. (оборот – около 

389 млн евро). В-шестых, тепловые 

насосы, которые были, собственно, 

изобретены в Австрии около 150 лет 

назад. Сегодня они считаются самой 

эффективной и безопасной фор-

мой альтернативного отопительно-

го и охладительного оборудования. 

Эти устройства способны отнимать 

у окружающей воды, почвы и возду-

ха три четверти тепла, которое мож-

но преобразовывать в энергию, ис-

пользуемую для обогрева или кон-

диционирования. Сегодня в стране 

их работает свыше 200 тыс., и рынок 

стремительно растет – в 4 раза за 10 

лет (оборот – свыше 212 млн евро). 

Наконец, в-седьмых, гидроэнергети-

ка, на долю которой в Австрии при-

ходится более 60% вырабатываемой 

электроэнергии, и примерно такой 

же долей страна обладает в общем 

объеме гидроэнергогенерации ЕС 

(оборот – свыше 1 млрд евро).

Австрия продолжает вкладывать 

инвестиции в исследования и разви-

тие имеющихся технологий в обла-

сти ВИЭ. В 2013 году они составили 

8,96 млрд евро.

Чистая доставка

Одним из секторов применения 

«зеленых» технологий выступает 

почтовая служба (доля частного и 

госучастия – 50/50), где с 2010 го-

да действует программа сокраще-

ния выбросов CO2 в атмосферу. Ме-

неджер по развитию почты Австрии 

Даниэль Мельбах пояснил Forbes 

Kazakhstan, что это достигается по 

трем направлениям – использова-

ние электромобилей и другого эко-

логичного транспорта, применение 

солнечных установок и получение 

биогаза. Считается, что с 2011 года 

служба доставляет почту, не загряз-

няя окружающую среду, о чем гласят 

зеленые деревца, изображенные на 

транспортных средствах. На самом 

деле, конечно, выбросы пока суще-

ствуют – просто они компенсируют-

ся поддержкой сертифицированных 

ЕС проектов по охране климата. Тем 

не менее из 9 тыс. единиц почтово-

го автотранспорта 653 – это элек-

тромобили, электромопеды и элек-

А. АУКЕНО, 
главный редактор журнала Forbes Kazakhstan
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тровелосипеды (к 2016 году их чис-

ло планируется увеличить до 1300), 

71 – работающий на природном га-

зе. Кроме того, доставку почты осу-

ществляют, где это возможно, обыч-

ные велосипедисты, а также пешие 

почтальоны. В итоге с 2008 по 2012 

год выбросы службой углекислого 

газа сократились на 27% (с 97 000 

до 70 000 тонн условного эквивален-

та топлива).

Почта построила одну из круп-

нейших кровельных фотоэлектри-

ческих установок в стране – около 

Вены, площадью 30 000 кв. м, мощ-

ностью 882 кВт. Вторая установ-

ка – на крыше логистического цен-

тра в Верхней Австрии, мощностью 

496 кВт – будет запущена в этом го-

ду. Вкупе они будут производить до-

статочно энергии для обслуживания 

парка почтового электротранспорта.

Как рассказал Мельбах, сле-

дуя планам ЕС по увеличению до-

ли электротранспорта, в регионах 

страны реализуются восемь соот-

ветствующих проектов. Однако без 

поддержки со стороны государства 

это было бы невозможно, посколь-

ку и спустя восемь лет после нача-

ла программы электромобиль стоит 

в 2 раза дороже обычной машины (к 

тому же они нуждаются в заправоч-

ных станциях и имеют ограничен-

ную дальность проезда от одного 

заряда – прим. ред.) Потому прави-

тельство компенсирует компаниям, 

желающим внедрять электротранс-

порт, 30% разницы с ценой анало-

гичного традиционного автотранс-

портного средства. Кстати, 40% раз-

ницы между стоимостью фотоэлек-

трической и бензиновой или газовой 

установки аналогичной мощности 

также покрывает государство.

Евросоюз поставил задачу до-

биться доли в 50% электромобилей 

от всех автотранспортных средств в 

Европе к 2030 году. Однако Мельбах 

сомневается в реалистичности этих 

планов: «Для этого понадобится ка-

кой-то технологический прорыв, ко-

торый значительно бы удешевил 

стоимость электромобилей». В то же 

время еще пять лет назад те же фо-

томодули стоили гораздо дороже – 

пока их не научились штамповать 

китайцы. Возможно, с электромоби-

лями произойдет то же самое.

От пассивных домов до 
зеленых регионов

Еще один сектор применения зе-

леных технологий – строительство. 

Причем это не просто дома из эколо-

гичных или энергосберегающих ма-

териалов (хотя и это тоже). Подоб-

ные здания называют «пассивны-

ми». Они не требуют никакого энер-

госнабжения со стороны, полностью 

обеспечивая себя энергией и даже 

делясь излишками с общими сетя-

ми. Как же это достигается?

В 2012 году в Вене на Дунайском 

канале был построен первый в мире 

«пассивный» небоскреб – 21-этаж-

ное крыло здания «Райффайзен», с 

площадью офисных помещений 20 

000 кв. м. Его экологическая концеп-

ция заключается в снижении потреб-

ности в энергии, с одной стороны, и 

получении выгод от оптимального 

использования ресурсов – с другой. 

Солнце, вода, земля, воздух, а так-

же энергосберегающие материалы 

используются в проекте RHW.2 (сто-

имость – 84 млн евро) наиболее эф-

фективным способом. Комбиниро-

ванная станция на тепловых насосах 

и биогазе вырабатывает тепловую 

и электрическую энергию для ото-

пления, охлаждения и вентиляции. 

Такое сочетание различных систем 

позволяет сократить потребление 

энергии более чем на 50%. На кры-

ше располагается фотогальваниче-

ская кровля, а фасад здания покры-

вают специальные фотогальваниче-

ские пластины, которые реагируют 

на движение солнца. Здание име-

ет естественную вентиляцию – бла-

годаря вторым внешним стеклам, в 

отличие от обычных небоскребов, 

можно приоткрывать окна. Система 

кондиционирования использует хо-

лодные воды Дуная. Освещение ре-

гулируется специальным дата-цен-

тром, подбирающим индивидуаль-

ную яркость под каждое помещение, 

в зависимости от времени суток и 

наличия сотрудников. Всего же, если 

говорить о более простых и неболь-

ших зданиях, пассивных домов в Ав-

стрии уже сотни.

В свою очередь фирма CREE (по 

названию одного из племен северо-

американских индейцев, философия 

которых состояла в тесной связи с 

природой), подразделение концерна 

Rhomberg, предлагает другую тех-

нологию в области зеленого строи-

тельства – возведение многоэтаж-

ных домов из деревянных конструк-

ций в рекордно короткие сроки. По 

словам руководителя компании Ха-

ральда Професнера, строительная 

отрасль сегодня отвечает за 40% 

выработки мусора и потребления 

энергии. «Мы должны думать о том, 

чтобы максимально эффективно ис-

пользовать ресурсы при строитель-

стве и эксплуатации зданий, чтобы 

в будущем можно было менять их 

предназначение, а также чтобы, ког-

да строение отслужило, его можно 

было легко демонтировать и вторич-
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но использовать материалы», – го-

ворит он.

Единственный материал, кото-

рый отвечает этим требованиям, 

считает собеседник, это древесина. 

К тому же она вырабатывает кис-

лород и нейтрализует СО2. Препят-

ствием для использования этого ма-

териала является стереотип о том, 

что дерево огнеопасно, в связи с 

чем ограничивается этажность дере-

вянных зданий: например, в Швей-

царии – шестью этажами, а в Ка-

захстане – тремя. Однако компания 

последовательно доказывает, что 

данное представление неверно. Ис-

следователи установили, что даже 

необработанная никакими состава-

ми древесина при температуре 1000 

градусов, прогорая до определенной 

степени, образует своеобразный за-

щитный слой, дальше которого раз-

рушение не идет. Потому древес-

ные конструкции с железобетонным 

каркасом являются безопасными и 

устойчивыми. Франция, Австрия и 

Италия уже поверили, отменив огра-

ничения по этажности.

CREE возводит 20-этажное зда-

ние из блоков и креплений за 25 

дней. Между тройными стеклопаке-

тами закачивается инертный газ – 

для максимальной теплоизоляции. 

Пятиэтажка длиной 120 метров об-

ходится в сумму около $22 млн. Фор-

мально это дороже, чем строитель-

ство такого же обычного дома, од-

нако следует учитывать огромную 

экономию времени, а значит, ресур-

сов, отсутствие отходов, экологич-

ность. К тому же в любой момент 

такое здание можно разобрать и 

перенести в другое место. В компа-

нии ожидают, что через три-пять лет 

стоимость строительства благода-

ря совершенствованию технологии 

уменьшится примерно на 20–25% и 

оно станет более массовым. CREE 

уже выполнила несколько заказов в 

разных странах.

Однако в Австрии возводят не 

только отдельные экологичные зда-

ния, но уже и микрорайоны, а также 

делают зелеными целые регионы. 

Так, неподалеку от Вены с 2009 го-

да ведется строительство смарт-си-

ти Асперн. Проект первоначальной 

стоимостью около 4 млрд евро был 

разработан 2007-м и планируется 

к завершению в 2028 году. Пред-

полагается, что в микрорайоне бу-

дут проживать 10 тыс. жителей, бу-

дет создано 20 тыс. рабочих мест. 

Он разместится на площади око-

ло 240 тыс. кв. м. Примечательно, 

что первое, что было сделано (при-

чем на это были выделены бюджет-

ные средства), – до места будуще-

го смарт-сити провели новую ветку 

метро из трех станций. Теперь из 

Вены сюда можно добраться за 25 

минут. Согласно замыслу в Асперне 

обычный транспорт будет состав-

лять лишь 20%, остальное – эко-

логичный (электрический и вело-). 

Жители и гости микрорайона долж-

ны будут оставлять авто перед въез-

дом в него. Внутри городка будет 

вся необходимая для жизни инфра-

структура – школы, детсады, уни-

верситет, магазины. Даже создает-

ся искусственное озеро с пляжем 

и окружающим его парком. Разу-

меется, все дома будут построены 

с использованием зеленых техноло-

гий. Но это еще не все. Идея заклю-

чается в том, что шести-, семиэтаж-

ные строения будут располагаться 

компактно – для максимально эф-

фективного использования места. 

Больших торговых центров здесь 

не будет – напротив, будет построе-

но множество мелких магазинчиков 

и различных точек сервиса, каждая 

из которых будет в пределах пеше-

го хода от любого жилого дома – 

таким образом удастся исключить 

лишнее использование транспорта. 

Интересно, что 80% будет состав-

лять социальное (арендное) жилье 

и лишь 20% – коммерческое (на 

продажу). Если аренда будет стоить 

7,5 евро за 1 кв. м, то продажа – в 

среднем 3000 евро. Первые жители 

планируются к заселению уже в ок-

тябре 2014 года.

В глубине Австрии есть так на-

зываемый энергетический регион 

Вайц-Глайсдорф, представляющий 

собой объединение 18 муниципали-

тетов с общим населением около 42 

Рейтинг устойчивого развития в секторе окружающей среды
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тыс. жителей. В 1996 году 18 мэров 

подписали хартию, где обязались 

выступать в качестве образцовой 

территории с точки зрения примене-

ния энергосберегающих технологий 

и ВИЭ, способствовать повсемест-

ному внедрению интеллектуальных 

решений в этой сфере путем выде-

ления субсидий и введения соответ-

ствующих норм в законодательство, 

сотрудничать между собой по этим 

направлениям. Вайц-Глайсдорф не-

однократно получал награды и по-

мощь от ЕС в качестве примера вне-

дрения высоких экологических стан-

дартов жизни.

А в одной из наиболее живопис-

ных областей Австрии – Штирии – 

существует «Долина зеленых тех-

нологий», где за час вы можете по-

сетить около 170 компаний, специ-

ализирующихся в этой области. 

Например, здесь находятся ведущие 

предприятия по выпуску солнечных 

электростанций, переработке стекла 

и т.д. Представьте себе Силиконо-

вую долину, только в смысле самых 

разных экологических разработок, 

где также действуют пять универси-

тетов с 50 тыс. студентов. За про-

шлый год оборот зеленых инвести-

ций здесь составил 10,2 млрд евро, 

при этом ежегодный рост состав-

ляет 16%. Студенты вузов осваива-

ют соответствующие специально-

сти в тесном сочетании с практикой 

в местных компаниях, где большин-

ство из них потом находят работу. 

Прекрасная научная и исследова-

тельская база привлекает сюда луч-

ших специалистов по зеленым тех-

нологиям со всего мира.

Австрийская экоинновация 
родом из СССР

Как уже говорилось, в Австрии 

очень высок объем инвестиций в 

«зеленые» научные исследования и 

разработки (резкий рост произошел 

в последние 15 лет). Государство от-

пускает на эти цели около 2,8% от 

ВВП. В данной сфере работают око-

ло 400 компаний с общим оборотом 

примерно 8,2 млрд евро, в том числе 

в секторе энергетики – 5,6 млрд ев-

ро. В результате уже сегодня около 

20% потребностей Австрии в энер-

гии покрывается ВИЭ, появляют-

ся новые передовые ноу-хау в этой 

сфере.

Например, такие как разработ-

ка стартапа Crystalsol, история ко-

торого сама по себе довольно по-

казательна. Это исследовательская 

компания, занимающаяся техноло-

гиями в сфере солнечной энергии. 

Изначально ее образовала несколь-

ко лет назад группа молодых ученых 

Таллинского университета, которые 

раскопали в архивах вуза научную 

работу, посвященную созданию по-

рошка, способного улавливать сол-

нечную энергию. Она была написа-

на еще в 60-е годы и благополучно 

забыта, как многие советские иссле-

дования, так и не нашедшие практи-

ческого воплощения. Будущим осно-

вателям Crystalsol идея показалась 

интересной, однако в местных усло-

виях развить ее было невозможно. 

Тогда они начали поиск инвесторов в 

Европе. Помощь нашлась в Австрии 

в виде госбанка развития AWS, ко-

торый предоставляет субсидии и га-

рантии под кредиты на перспектив-

ные исследования консорциумам, 

состоящим из ученых, промышлен-

ных компаний, соинвесторов. Пар-

тнеры были найдены, и исследова-

тели вместе с консультантами из 

McKinsey приступили к работе и ис-

пытаниям. Спустя пять лет они могут 

продемонстрировать образцы полу-

прозрачной пленки, изготовленной 

на основе того самого порошка. Это 

уже не традиционные пластины, при-

меняющиеся для фотовольтаики. Та-

кая пленка гораздо тоньше и дешев-

ле, может быть разной интенсивно-

сти восприятия. А главное – ею мож-

но покрывать стекла небоскребов и 

других зданий.

«В перспективе мы оцениваем 

потенциальный рынок в 24 млрд ев-

ро и хотим покрыть нашей пленкой 

все фасады в стране», – заявля-

ет СЕО Crystalsol Ди Румман Зейд. 

Он уверяет, что им нужны лишь ин-

вестиции на два года, чтобы полно-

стью завершить создание продукта. 

Интерес к нему уже проявляют про-

изводители мобильных устройств, 

чтобы сделать возможным подза-

рядку смартфона или планшета от 

солнца.

Таких стартапов в Австрии очень 

много. Есть и крупные корпорации 

вроде энергетической Steiermark, ко-

торые вкладываются в разработку 

новых технологий в сфере устойчи-

вого развития. В большом презен-

тационном павильоне компании по-

мимо изучения макета того же пас-

сивного дома можно, например, по-

танцевать на цветомузыкальном 

танцполе, вырабатывающем элек-

троэнергию в зависимости от коли-

чества и интенсивности движений 

пляшущих.

На вопрос относительно того, 

что заставляет местные муниципа-

литеты, компании и простых граж-

дан столь рьяно внедрять зеленые 

технологии (ведь ясно, что дело 

это пока достаточно затратное и 

совсем не прибыльное), австрий-

цы понимающе улыбаются – при-

выкли. «Конечно, изначально ос-

новную роль сыграло ужесточе-

ние экологического законодатель-

ства – европейского и странового. 

Однако затем гораздо большую 

роль стали играть те же субсидии 

со стороны ЕС, правительства и 

муниципалитетов. Развился сектор 

зеленых технологий, который стал 

играть значительную роль в эконо-

мике Австрии. Кроме того, сегодня 

граждане с самого раннего возрас-

та – детского сада, школы – начи-

нают уяснять необходимость сохра-

нения природы, бережного отноше-

ния к ресурсам. В университетах 

они могут получить образование по 

самым разным направлениям этой 

сферы, а затем и работу в одной 

из многочисленных компаний. Се-

годня у нас сформировался опре-

деленный менталитет – то, что мы 

называем «зеленой совестью». Ни-

чего объяснять, уговаривать или 

стимулировать зачастую уже не 

надо. Каждая община, семья ста-

рается в меру своих возможностей 

внедрить у себя что-то из области 

зеленых технологий», – поясняет 

Биргит Райтер-Браунвизер, реги-

ональный директор ABA (Австрий-

ское инвестиционное агентство) по 

Центральной и Восточной Европе.
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РАЗНОЦВЕТНЫЙ ФАСАД НАЧАЛЬНОЙ 
ШКОЛЫ В АВСТРАЛИЙСКОМ ДАЛЛАСЕ

Начальная школа Даллас Брукс 

представляет собой объединение 

трех местных начальных школ двух 

пригородов Мельбурна – Даллас и 

Бродмедоус (Broadmeadows). Она яв-

ляется частью государственной про-

граммы в регионе под названием 

«Полное обновление и Бродмедоус».

Пригород Бродмедоус имеет 

славную промышленную историю, 

однако в последнее время его силь-

ная производственная база ослабла. 

К тому же Broadmeadows был цен-

тром последней волны иммигрантов 

из Турции, Ирака, Ливана и Судана 

и в настоящее время составляют бо-

лее 60% населения в регионе. Рай-

оны Даллас и и Бродмедоус сильно 

изменились в связи с последними 

демографическими изменениями. 

Даллас так же был заселен населе-

нием финансово обездоленных лю-

дей Мельбурна.

Программа «Полное обновление 

и Бродмедоус», созданная по ини-

циативе правительства, направлена 

на создание позитивных социаль-

ных изменений в обществе, где от-

сутствие общинных услуг, бедность, 

преступность, и социальная марги-

нализация представляют подлинные 

проблемы.

Руководители школы Даллас 

Брукс хотели не только создать хо-

роший проект, но, чтобы построен-

ная школа стала связующим звеном 

для молодого и старшего поколений, 

обучающим центром, который мог 

бы так же дополнительно решать 

многие из насущных общественных 

нужд пригорода. Они добились это-

го путем не только разумного ис-

пользования имеющихся средств, 
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но и достигнутых партнерских от-

ношений с местным населением. С 

этой целью, в дополнение к типовым 

требованиям к начальной школе, 

они построили два полных спортив-

ных зала, кафе, общественный парк, 

высшую школу, дошкольный центр, 

телестудию, центр бытового обслу-

живания матери и ребенка и других 

услуг. В общественного парке, рас-

положенном вблизи школы, плани-

руется организовать две площадки 

для малого регби.

Архитектурное бюро McBride 

Charles Ryan реализовало проект 

начальной школы Даллас Брукс как 

город-крепость, защищающей не-

большие специально обустроенные 

для учебы пространства, связанные 

с открытыми дворами и с разноцвет-

ным полосатым фасадом. Посколь-

ку основную массу учеников здесь 

составляют дети из Судана, Ира-

ка, Турции и Ливана, в оформление 

экстерьера архитекторы положили 

идею единства и дружбы детей раз-

личных этнических групп. Цветовая 

гамма полосок также не случайна – 

она собрана из традиционных оттен-

ков в архитектуре этих стран.

Внутри кампус ориентирован на 

разные возрастные группы, от до-

школьников до 12-летних учеников, 

поэтому территорию формируют 

разные цвета построек. Кроме учеб-

ных и игровых зон, школа предо-

ставляет своим воспитанникам уют-

ный сад, телестудию и спортивные 

площадки.
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ФАКТУРНЫЕ ФАСАДЫ: БИБЛИОТЕКА 
В ЭР"РИЯДЕ

Архитектурное бюро Gerber 

Architekten провело масштабную 

реставрацию национальной библи-

отеки в Саудовской Аравии. Работы 

над обновлением здания библиоте-

ки Короля Фахада велись в течении 

10 лет. Архитекторы из Германии, 

выигравшие международный кон-

курс, существенно расширили и мо-

дернизировали постройку. В обнов-

ленной библиотеке появились но-

вые выставочные залы, ресторан, 

книжный магазин и специальный зал 

для женщин, где можно находиться 

без паранджи.

Существенная часть проекта бы-

ла посвящена новой фасадной обо-

лочке из ромбовидных текстильных 

элементов. Их роль – затенение по-

мещений в условиях пустынного кли-

мата Эр-Рияда, который является од-

ним из самых жарких городов мира.
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ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РОССИИ:
ДИНАМИКА, ПОТЕНЦИАЛ, ПЕРСПЕКТИВЫ

ЧАСТЬ 1. ДИНАМИКА. РЕГИОНАЛЬНЫЕ ОСОБЕННОСТИ

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА,

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Потенциал, динамика развития и 

основные показатели российско-

го строительного рынка подробно 

анализировались в [1-5]. Показано, 

что основным показателем (индика-

тором), характеризующим уровень 

развития строительства, является 

ввод жилья.

Динамика строительства 
(ввода) жилья в РФ

Прежде всего, необходимо еще 

раз подчеркнуть существенную раз-

ницу в понятиях «ввод жилья» и 

«строительство жилья». Годовой 

«ввод жилья» («ввод жилых домов») 

является «отчетной» цифрой, кото-

рая определяется подписанными в 

течение года соответствующими ак-

тами и не совпадает с цифрой фак-

тически построенного за год жилья. 

Цифры «строительства» и «ввода» 

сходятся на более продолжительных 

временных интервалах (годы, десяти-

летия), и чем длиннее рассматривае-

мый интервал, тем выше сходимость.

По данным Росстата, общая пло-

щадь построенных (введенных) в 

2013 году в России жилых домов со-

ставила 69,4 млн. кв. м (105,6% к по-

казателю 2012 г., по данным Росста-

та 2014 г., или 106,4% к показателю 

2012 г., по данным Росстата 2013 г.). 

Тем самым, в 2013 году был впер-

вые превзойден среднегодовой пока-

затель ввода жилья за «перестроеч-

ную» пятилетку 1986-1990 гг. в СССР 

(68,7 млн. кв. м), который, для сведе-

ния, являлся максимальным средне-

годовым показателем для РСФСР за 

все пятилетки бывшего СССР [1-3]. 

Показатель предкризисного 2008 го-

да (64,1 млн. кв. м), а также показа-

тель 1990 г. (61,8 млн. кв. м) были пе-

рекрыты в 2012 году.

Однако цифра ввода жилья за 

2013 год все еще остается ниже мак-

симального показателя ввода жилья 

в РСФСР, достигнутого в 1987 году 

(72,8 млн. кв. м).

Напомним также, что нацпроек-

том «Доступное и комфортное…» и 

ФЦП «Жилище» предусматривалось 

обеспечить ввод 80 млн. кв. м жилья 

еще в 2010 году.

Динамика ввода жилья в РФ, на-

чиная с 1990 г. (в соответствии с го-

довыми объемами ввода жилья по 

данным Росстата / ФСГС, см. [6-8]), 

приведена на рис. 1.

Рис. 1. Динамика ввода жилья в РФ в 1990-2012 гг. (в соответствии с годовыми объемами 
ввода жилья по данным Росстата / ФСГС),  млн. кв. м
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При анализе цифр ввода жилья за 

последнее десятилетие следует при-

нимать во внимание:

1. Изменение от 28.04.2003 г. в 

методике учета «общей площади жи-

лых домов».

2. Неоднократную корректировку 

данных за предшествующие годы в 

официальной статотчетности.

3. Легализацию ранее построен-

ных объектов недвижимости (вклю-

чая так называемую «дачную амни-

стию»).

4. Возможность «двойного сче-

та» (Москва – Московская обл., 

Санкт-Петербург – Ленинградская 

обл.).

Отметим так же, что цифры Рос-

стата по ряду регионов-субъектов РФ 

и по отдельным федеральным окру-

гам за многие годы вызывают вопро-

сы. Однако на этом здесь не будем 

останавливаться.

Ввод жилья характеризуется 

высокой неритмичностью: макси-

мальный объем ввода жилья в от-

четных данных ежегодно приходит-

ся на декабрь и, соответственно, на 

IV квартал (рис. 2). Это определя-

ется не столько фактором сезон-

ности строительных работ, сколь-

ко сохраняющимся еще со времен 

плановой экономики «фактором от-

четности».

Динамика строительства 
(ввода) жилья по 
федеральным округам РФ

Показатели годового ввода жилья 

по федеральным округам РФ в 1990-

2013 гг., по данным Росстата (ФСГС), 

млн. кв. м, представлены в табл. 1.

Динамика годового ввода жилья по 

федеральным округам РФ в 1990-2013 

гг. представлена на рис. 3.

Анализ динамики годового ввода 

жилья по федеральным округам РФ в 

1990-2013 гг. показывает:

1. Различия между федеральными 

округами РФ, обусловленные геогра-

фическим положением, численностью 

населения, уровнем экономического 

развития входящих

в их состав регионов и рядом дру-

гих факторов [2-4], предопределяют и 

различия в годовых объемах ввода жи-

лья. Так, если в 2013 году в Централь-

ном федеральном округе (ЦФО) бы-

ло введено 19,7 млн. кв. м жилья, то в 

Дальневосточном федеральном округе 

(ДФО) – только 2,2 млн. кв. м.

При сходной динамике годовых объ-

емов ввода жилья в 1990-2013 гг. (рис. 

3), темпы развития жилищного строи-

тельства в федеральных округах также 

существенно отличались. Следует от-

метить, что, несмотря на так называе-

мый «строительный бум» 2003-2008 гг. 

и позитивные показатели 2011-2012 гг., 

по итогам 2012 года только в половине 

федеральных округах РФ (в границах 

2009г.) ввод жилья достиг или превзо-

Таблица 1.
Показатели годового ввода жилья по федеральным округам РФ в 1990-2013 гг., по данным Росстата (ФСГС), млн. кв. м

Феде-
раль-
ные 
окру-
га

Годы

19
90

19
91

19
92

19
93

19
94

19
95

19
96

19
97

19
98

19
99

20
00

20
01

20
02

20
03

20
04

20
05

20
06

20
07

20
08

20
09

20
10

20
11

20
12

20
13

ЦФО 14,0 11,5 10,4 10,2 10,4 10,6 10,2 10,1 9,9 10,5 10,2 10,6 11,9 13,3 15,3 15,3 17,3 19,9 19,1 18,9 17,1 18,0 18,0 19,7

СЗФО 5,9 5,1 3,6 3,7 3,4 3,4 2,5 2,2 2,3 2,5 2,4 2,4 2,6 3,3 3,7 4,0 4,6 5,7 6,6 5,7 5,5 5,8 5,8 6,2

ЮФО* 4,4 3,3 2,7 3,0 3,5 3,8 3,3 3,1 3,2 3,6 3,3 3,4 3,8 3,7 4,2 4,4 5,5 7,0 7,3 6,6 6,7 6,9 7,9 7,7

СКФО* 3,7 2,1 1,7 1,5 1,8 1,8 1,6 1,8 1,6 1,5 1,5 1,6 1,5 1,6 1,7 1,8 2,1 2,5 2,6 2,8 3,0 3,2 3,6 3,8

ПФО 13,9 11,8 10,5 10,4 9,4 8,5 7,6 8,2 7,6 7,5 6,9 7,5 7,5 7,6 8,3 9,1 10,0 12,3 13,6 12,7 12,4 13,6 14,1 15,2

УФО 6,3 5,0 4,2 4,3 3,8 3,8 3,0 2,8 2,4 2,3 2,3 2,6 2,9 2,8 3,2 3,6 4,4 5,6 6,2 5,3 4,8 5,4 6,3 6,5

СФО 10,2 7,5 6,2 5,5 4,9 4,8 3,5 3,3 2,9 2,9 2,8 2,6 2,8 3,3 3,9 4,4 5,5 6,9 7,2 6,2 6,6 7,2 7,4 7,8

ДФО 3,8 3,1 2,3 2,3 2,1 1,9 1,5 1,2 0,8 0,9 0,8 0,9 0,8 0,8 0,8 0,9 1,1 1,3 1,4 1,5 1,6 1,9 1,9 2,2

РФ, 
всего 61,8 49,4 41,5 41,8 39,2 41,0 34,3 32,7 30,7 32,0 30,3 31,7 33,8 36,4 41,0 43,6 50,6 61,2 64,1 59,9 58,1 62,3 65,2 

** 69,4

*  В границах 2009г.

** Фактическая сумма отчетных данных Росстата начала 2013 г. о вводе жилья за 2012 год по федеральным округам равна 65,0 

млн. кв. м, то есть на 0,2 млн. кв. м меньше, чем было указано Росстатом в 2013 г. для РФ в целом (65,2 млн. кв. м). Но по пересчету 

данных Росстата, опубликованных в 2014 г., ввод жилья в 2012 г. составил 65,7 млн. кв. м. 

Рис. 3. Динамика ввода жилья по федеральным округам в 1990-2013 гг.
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шел показатели 1990 года. Однако по итогам 2013 года таких округов стало 

уже 6: превзошли показатели 1990 г. 

Северо-Западный федеральный округ 

(СЗФО) и Северо-Кавказский феде-

ральный округ (СКФО). Несмотря на 

рост объемов ввода жилья, по-прежне-

му остаются значительно ниже уровня 

1990 года показатели Сибирского фе-

дерального округа (СФО) и Дальнево-

сточного федерального округа (ДФО).

2. Рост объемов ввода жилья в 2013 

году по сравнению с уровнем предше-

ствующего 2012 года впервые за по-

следние годы был отмечен в 7 феде-

ральных округах РФ из 8 (в границах 

2009г.): Центральном, Северо-Запад-

ном, Северо-Кавказском, Приволж-

ском (ПФО), Уральском (УФО), Сибир-

ском, Дальневосточном федеральных 

округах. Напомним, что в ЦФО (круп-

нейшем по объемам ввода жилья) и 

СЗФО ввод жилья в 2012 г. был мень-

ше, чем в 2011 г.

Так же впервые за последние годы 

произошло снижение объемов ввода 

жилья в Южном федеральном округе, 

долгое время являвшемся лидером по 

темпам роста объемов ввода жилья.

Наиболее высокие темпы роста по-

казали Центральный (108,2%) и Даль-

невосточный (108,0%) федеральные 

округа (рис. 4).

Следует отметить, что данные Рос-

стата за предшествующие годы неод-

нократно подвергались корректировке, 

которая приводит к разнице в цифрах 

темпов прироста (спада) объемов вво-

да жилья по федеральным округам. 

Так, например, по отчетным данным 

Росстата (2013 г.), в 2012 году ввод жи-

лья в ДФО составлял 99,2% к показа-

телю 2011 года. Однако соотношение 

цифры ввода за 2012 год, опублико-

ванной в 2013 г. (1919,5 тыс. кв. м), к 

цифре ввода за 2011 г., опубликован-

ной в 2012 г. (1898,2 тыс. кв. м), дает 

101,1%. Похожая картина наблюдается 

и по другим федеральным округам.

По данным Росстата, опубликован-

ным в 2013 г., ввод жилья в РФ по ито-

гам 2012 г. составил 65,2 млн. кв. м. 

Но по пересчету данных Росстата, опу-

бликованных в 2014 г. [8], ввод жилья в 

2012 г. составил 65,7 млн. кв. м (+ 0,5 

млн. кв. м). О возможных причинах это-

го речь вести здесь не будем.

3. По объемам ввода жилья в 2013 

году превзошли уровень предкризис-
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Рис. 4. Ввод жилья в федеральных округах РФ в 2013 г., в % к показателю 2012 г. (по данным 
Росстата)
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Рис. 5. Ввод жилья в федеральных округах РФ в 2013 г., в % к показателю 2008 г.

Рис. 6. Ввод жилья в федеральных округах РФ в 2013 г., в % к показателю 1990 г.
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ного 2008 года 7 федеральных окру-

гов РФ из 8 (в границах 2009г.): Цен-

тральный, Южный, Северо-Кавказ-

ский, Приволжский, Уральский, Си-

бирский, Дальневосточный. Отметим, 

что по итогам предшествующего 2012 

г. в Центральном федеральном окру-

ге (крупнейшем ФО по объемам ввода 

жилья) уровень 2008 г. не был достиг-

нут.

Но в Центральном федеральном 

округе (крупнейшем ФО по объемам 

ввода жилья) в 2013 году не был до-

стигнут максимальный за анализи-

руемый период времени показатель 

ввода жилья, отмеченный в 2007 году 

(19894,0 тыс. кв. м). Тем не менее, в 

2013 году произошел перелом нисходя-

щего тренда 2008-2010 гг. и 2012 года.

Меньше, чем в 2008 г., было вве-

дено жилья в Северо-Западном фе-

деральном округе (рис. 5). Но там так 

же обозначился перелом нисходящего 

тренда 2009-2010 гг. и 2012 года.

4. По объемам ввода жилья в 2013 

году значительно превзошли уровень 

1990 года 2 федеральных округа РФ из 

8 (в границах 2009г.): Южный (177,3%) 

и Центральный (140,5%).

Отчетные показатели по вво-

ду жилья за 2013 год в Приволжском 

(109,8%), Северо-Западном (105,9%), 

Уральском (103,8%) и Северо-Кавказ-

ском (103,1%) федеральных округах 

так же выше уровня 1990 года. Однако 

это превышение не слишком велико, а 

учитывая особенности национальной 

статистики, в отношении УФО и СКФО, 

скорее, можно констатировать выход 

на уровень 1990 года. 

В Сибирском и Дальневосточном 

федеральных округах ввод жилья не 

достиг уровня 1990 года. Причем в 

ДФО он составил лишь 56,3% к уровню 

1990 года (рис. 6).

5. Безусловным лидером по темпам 

развития жилищного строительства 

в 2000-2013 гг. остается Южный фе-

деральный округ. Однако по объемам 

ввода жилья (в абсолютных показате-

лях – тыс. кв. м) он заметно уступает 

Центральному и Приволжскому феде-

ральным округам. Снижение объемов 

ввода жилья в ЮФО по итогам 2013 г. 

может являться сигналом о насыщении 

строительного рынка в округе.

В целом, за период 1990-2012 гг. 

различия между федеральными окру-

гами по показателю годового объема 

ввода жилья только усиливались. Если 

в 1990 году соотношение максималь-

ного (13,99 млн. кв. м в ЦФО) и мини-

мального (3,82 млн. кв. м в ДФО) пока-

зателя ввода жилья по федеральным 

округам составляло 3,66, то в 2012 году 

(ЦФО и ДФО) – уже 9,36. 

Однако по итогам 2013 года этот 

показатель несколько снизился, соста-

Рис. 7. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Центрального федерального округа. Москва и Московская 
область, тыс. кв. м за год

0

1000

2000

3000

4000

5000

6000

7000

8000

9000

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

г. Москва

Московская обл.

вив 9,14 (ЦФО и ДФО). Таким обра-

зом, произошел перелом многолетнего 

тренда. Но о том, насколько устойчи-

вым будет новый тренд и не является 

ли указанное снижение показателя в 

2013 г. лишь погрешностью статисти-

ческого учета, можно будет говорить 

лишь по итогам 2014 года.

В целом, значительное увеличение 

соотношения максимального и мини-

мального показателей по сравнению с 

1990 годом свидетельствует об увели-

чении разрыва в экономическом разви-

тии федеральных округов и входящих в 

их состав регионов и несбалансирован-

ности экономики страны в региональ-

ном аспекте.

Динамика строительства 
(ввода) жилья в регионах-
субъектах РФ

Показатели годового ввода жилья 

по регионам-субъектам РФ, входящим 

в состав федеральных округов, в 1990-

2013 гг. (по данным Росстата / ФСГС), 

тыс. кв. м, представлены в табл. 2-9. 

Показатели Южного и Северо-Кавказ-

ского федеральных округов пересчита-

ны в соответствии с границами 2009 г.

Динамика годового ввода жилья в 

регионах-субъектах РФ, входящих в со-

став федеральных округов, представ-

лена на рис. 7-15.
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Рис. 9. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Северо-Западного федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 10. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Южного федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 11. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Северо-Кавказского федерального округа, тыс. кв. м 
за год
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Рис. 12 а. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Приволжского федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 12 б. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Приволжского федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 13. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Уральского федерального округа, тыс. кв. м за год 
(Тюменская область – с учетом автономных округов)   
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Рис. 14. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Сибирского федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 15. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Дальневосточного федерального округа, тыс. кв. м за 
год
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* * *

Анализ динамики годового вво-

да жилья по регионам-субъектам РФ 

приводит к следующим выводам:

1. Рост объемов ввода жилья в РФ 

в 2001-2008 гг., а также в 2011-2013 

гг. был достигнут, главным образом, 

за счет нескольких регионов-лидеров 

с высоким уровнем экономического 

развития, обладающих соответству-

ющими финансовыми ресурсами, ха-

рактеризующихся наиболее

высоким уровнем покупательной 

способности населения.

2. В большинстве остальных ре-

гионов РФ объемы годового ввода 

жилья, несмотря на так называемый 

«строительный бум» 2003-2008 гг. и 

подъем 2011-2013 гг., остались зна-

чительно ниже уровня 1990 года.

3. За период 1990-2013 гг. ре-

гиональные различия по показате-

лю объемов годового ввода жилья 

значительно усилились, что свиде-

тельствует об увеличении разрыва 

в экономическом развитии регионов 

и несбалансированности экономи-

ки страны в региональном аспекте. 

Но изменение основных трендов, ха-

рактеризующих динамику жилищно-

го строительства, в 2013 году и рост 

объемов ввода жилья во многих ра-

нее депрессивных регионах может 

свидетельствовать о начале опреде-

ленных позитивных сдвигов и некото-

ром улучшения ситуации в целом. 
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УСЛОВИЯ ЭЛЕКТРОМАГНИТНОЙ 
БЕЗОПАСНОСТИ ЧЕЛОВЕКА
В СОВРЕМЕННЫХ ЭКРАНИРОВАННЫХ ЗДАНИЯХ

Сохранение здоровья человека 

в условиях воздействия совре-

менной электромагнитной среды яв-

ляется одной из наиболее значимых 

и сложных проблем при изготовле-

нии наружных стен, перегородок 

и перекрытий жилых зданий со зна-

чительным количеством арматуры.

Для сложившейся электромагнит-

ной ситуации, когда к естественно-

му электромагнитному фону Земли 

добавились электромагнитные по-

ля (ЭМП), создаваемые различными 

техническими устройствами, Всемир-

ной организацией здравоохранения 

(ВОЗ) официально введен термин 

«электромагнитное загрязнение сре-

ды» или «электромагнитный смог». 

Техногенные электромагнитные поля 

с середины прошлого века привлека-

ют внимание исследователей в плане 

оценки возможного неблагоприятно-

го влияния на здоровье человека, со-

стояние окружающей среды и разра-

ботки мер профилактики.

Вместе с проблемой «электро-

магнитного загрязнения среды» оби-

тания, в последнее время открыл-

ся новый и довольно неожиданный 

аспект проблемы электромагнитной 

безопасности – дефицит электро-

магнитных полей. Наиболее ти-

пичным примером жилых и произ-

водственных объектов, на которых 

складываются такие гипомагнитные 

условия (ГГМУ), являются экрани-

рованные помещения, нашедшие 

широкое применение в радиоэлек-

тронной промышленности, на граж-

данских и военных объектах радио-

связи и радиолокации, где работает 

несколько миллионов человек. Экра-

нированные помещения, выполняя 

свои основные функции – экраниро-

вание внутренней среды от техно-

генных ЭМП – одновременно, в силу 

своих конструктивных особенностей, 

препятствуют проникновению внутрь 

ЭМП естественного происхождения, 

включая постоянное поле Земли.

Исходя из того, что геомагнитное 

поле, наряду с такими факторами, 

как гравитация, температура, влаж-

ность и др., является одним из важ-

нейших экологических факторов, 

имеющих фундаментальное значе-

ние в становлении жизни на Земле, 

можно предположить, что длитель-

ное систематическое пребывание 

в условиях относительной изоляции 

от него может оказать неблагопри-

ятное влияние на здоровье чело-

века. Проведенные к настоящему 

времени экспериментальные иссле-

дования влияния ГГМУ на организм 

животных в большинстве своем сви-

детельствует о биологической актив-

ности данного фактора. Выявлено 

его неблагоприятное влияние на ос-

новные системы организма живот-

ных: центральную нервную, иммун-

ную, репродуктивную, кровеносную 

системы, развитие плода.

Гигиенические исследования пре-

бывания человека в экранирован-

ных помещениях крайне малочис-

ленны. Однако результаты этих ис-

следований вызывают определенную 

настороженность в плане неблаго-

приятного влияния комплекса фак-

торов на функциональное состояние 

центральной нервной системы. Вы-

явлен рост профессионального ри-

ска для здоровья. Данные о биологи-

ческой активности ослабления гео-

магнитного поля позволило ученым 

сформулировать гипотезу о наличии 

оптимально-допустимого диапазона 

параметров электромагнитной сре-

ды, в которой живет и работает че-

ловек. Если верхний предел этого 

диапазона для большинства техно-

генных электромагнитных факторов, 

включая постоянное магнитное поле, 

очерчен довольно четко – это ПДУ, 

то нижний предел – допустимую сте-

пень ослабления геомагнитного поля 

еще предстоит определить.

Решение данной проблемы – вли-

яние на здоровье человека степе-

ни ослабления электромагнитного 

поля – представляет значительный 

практический интерес с точки зрения 

биологического действия гипогеомаг-

нитных условий при экранировании 

помещений. Обоснование нормиро-

вания пребывания человека в гипо-

геомагнитной среде – насущная про-

блема. Проблема гигиенического нор-

мирования электромагнитных полей 

(ЭМП) только в последние годы нача-

ла рассматриваться специалистами. 

Проблема влияния гипогеомагнитных 

полей на здоровье человека присут-

ствует при нахождении людей в зда-

ниях со значительным количеством 

арматуры, что в последнее время ста-

ло широко применяться в строитель-

стве. Массовое применение железо-

бетонных несущих стен с большим 

количеством переплетенной армату-

ры может привести к созданию экра-

нированных помещений и, соответ-

ственно, оказать неблагоприятное 

влияние на здоровье человека.

В выводах по результатам иссле-

дований, выполненных специалиста-

Л. Д. ЕВСЕЕВ, 
председатель комиссии по энергосбережению в строительстве 
Самарского отделения Российского общества инженеров строительства
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ми ГУ НИИ медицины труда РАМН 

и ММА им. И. М. Сеченова, отмечено:

1. В экранированных помещени-

ях специального назначения, нашед-

ших широкое применение в радиотех-

нической и радиоэлектронной отрас-

лях промышленности, уровни геомаг-

нитного поля снижены в 1,5–18 раз. 

В экранированных зданиях и соору-

жениях радиолокационных комплексов 

аэропортов гражданской авиации – 

в 1,7–5 раз. В подземных помещениях 

АО «Московский телеграф» – в 1,5–4,5 

раза; в подземных сооружениях ме-

трополитена – в 2–10 раз; в промыш-

ленных зданиях из железобетонных 

конструкций – в 1,3–2,5 раза; в слу-

жебных помещениях банков – в 1,2–4 

раза; в транспортно-технологических 

машинах – в 1,8–8,5 раза.

2. Установлен высокий риск воз-

никновения ишемической болезни 

сердца, формирования патологии 

в более молодом возрасте (в группе 

30–39 лет).

3. Установлено влияние длитель-

ного пребывания животных в гипо-

геомагнитных условиях на условно-

рефлекторную деятельность, а так-

же изменения в яичниках и матке, 

снижение количества сперматогоний 

в канальцах семенников, повышение 

смертности потомства. По своему ха-

рактеру и направленности эти изме-

нения были сходны с таковыми у лю-

дей, работающих в гипогеомагнитных 

условиях. Данные исследования под-

тверждают воздействие ослабления 

геомагнитных полей (ГМП) на разви-

тие изменений в организме челове-

ка, что позволяет рассматривать ги-

погеомагнитные условия как фактор 

риска для здоровья людей.

4. Изменение коэффициентов ос-

лабления ГМП (80–100, 300 и 1000 

раз) зависит от продолжительности 

нахождения в гипогеомагнитных ус-

ловиях. 5. Отмечается нарастание 

неблагоприятного эффекта при уве-

личении длительности ежедневного 

сеанса воздействия. 6. Исследования 

показали, что параметры геомагнит-

ных полей, включая самый меньший 

коэффициент ослабления геомагнит-

ного поля, равный 80, лежат выше 

порога вредного действия фактора.

7. В настоящее время разработа-

на методика гигиенической оценки ги-

погеомагнитных условий на рабочих 

местах. Основное внимание исследо-

вателей, занимающихся изучением 

биологического действия и гигиениче-

ского нормирования неионизирующих 

электромагнитных излучений, ранее 

было сосредоточено на техногенных 

электромагнитных полях, уровни ко-

торых существенно превышают есте-

ственный электромагнитный фон. 

В последние десятилетия было убе-

дительно доказано, что естественные 

электромагнитные поля, включая по-

стоянное геомагнитное поле, следует 

рассматривать как один из важней-

ших факторов, имеющих фундамен-

тальные значения в становлении жиз-

ни на Земле, ее последующем разви-

тии и регуляции. И если воздействие 

естественных электромагнитных по-

лей является таким значимым и одно-

временно «привычным» для биоси-

стем, включая человека, то какие-ли-

бо изменения естественной электро-

магнитной среды, в частности резкое 

снижение уровней естественных элек-

тромагнитных полей, могут иметь се-

рьезные негативные последствия 

для человека.

Вышеизложенное  позволяет сде-

лать выводы: 1. При строительстве 

жилых зданий применение железо-

бетонных несущих и ограждающих 

конструкций с использованием зна-

чительного количества арматуры мо-

жет привести к экранированию по-

мещений и, как следствие, к резко-

му снижению уровней естественных 

и искусственных электромагнитных 

полей в местах проживания людей.

2. Снижение уровня электромаг-

нитных полей ниже допустимого ко-

эффициента ослабления геомагнит-

ного поля может привести к заболе-

ваниям – ишемической болезни серд-

ца и другим. 3. Необходимо провести 

исследования влияния гипогеомаг-

нитных условий на здоровье челове-

ка при реальном экранировании жи-

лых зданий.

От автора

Данная статья ставит своей це-

лью привлечение специалистов в об-

ласти гигиены, медицины труда, ар-

хитектуры, строительства, экологии 

для комплексного решения вопро-

сов ограничения неблагоприятного 

влияния на здоровье человека гипо-

геомагнитных условий при его пре-

бывании в экранированных или ча-

стично экранированных помещени-

ях. Экспериментальные исследова-

ния показали существенное влияние 

гипогеомагнитных условий на орга-

низм животных, что свидетельствует 

о биологической активности данного 

фактора и о неблагоприятном влия-

нии этих факторов на основные си-

стемы организма: центральную нерв-

ную, иммунную, кровеносную, репро-

дуктивную, развитие плода.

Считаю целесообразным прове-

сти обсуждение затронутых вопросов 

с участием специалистов разных об-

ластей знаний и Министерства стро-

ительства с целью определения за-

дач по ограничению влияния на здо-

ровье человека степени ослабления 

электромагнитного поля в строящих-

ся и проектируемых зданиях.

Прошу всех специалистов, заинте-

ресованных в создании благоприятных 

условий для жизни человека в стро-

ящихся зданиях с использованием 

большого количества арматуры в не-

сущих и ограждающих конструкциях, 

высказать свое мнение и принять уча-

стие в планируемом обсуждении.

Контактные телефоны: (846) 332-85-35, 
243-25-79
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О ДЕЛОВОЙ АКТИВНОСТИ В СТРОИТЕЛЬСТВЕ
ВО II КВАРТАЛЕ 2014 ГОДА

Выборочное обследование дело-

вой активности строительных ор-

ганизаций во II квартале 2014г. про-

водилось по состоянию на 10 мая 

2014 года. В нем приняли участие 

6,6 тыс. строительных организаций, 

различных по численности занятых 

и формам собственности, в том чис-

ле 4,4 тыс. субъектов малого пред-

принимательства.

Обобщенная оценка конъюнкту-

ры в строительстве.  Во II квартале 

2014г. руководители 79% строитель-

ных организаций оценили экономи-

ческую ситуацию в строительстве 

как «удовлетворительную», 12% – 

как «неудовлетворительную» и лишь 

9% – как «благоприятную».

 В III квартале 2014г. 69% руко-

водителей строительных организа-

ций не ожидают ее изменения, 28% 

– считают, что экономическая ситу-

ация в строительстве улучшится, 3% 

– ожидают ее ухудшения.

Баланс оценок экономической 

ситуации в строительстве, рассчи-

танный как    разница между про-

центом положительных и процен-

том отрицательных ответов, во 

II квартале 2014г. составил (-3%). По 

прогнозам руководителей, в III квар-

тале 2014г. баланс оценок измене-

ния данного показателя составит 

(+24%).

Индекс предпринимательской 

уверенности во II квартале 2014г. 

составил (-4%), что на 1 процентный 

пункт ниже, чем в I квартале 2014 г. 

и во II квартале 2013г.

Производственная деятель-

ность строительных организаций. 

Средняя обеспеченность заказа-

ми  во II квартале 2014г. по сравне-

нию с I кварталом 2014г. не измени-

лась и составила 6 месяцев. Круп-

ные строительные фирмы обеспе-

чены заказами на более длительный 

срок (8 месяцев), чем организации с 

численностью до 50 человек (4 меся-

ца).

Во II квартале 2014г. доля орга-

низаций, у которых производствен-

Таблица 1
Оценки основных показателей деятельности строительных организаций 

Баланс оценок, в процентах

II квартал 2014г. 
по сравнению с

I кварталом 
2014г.

III квартал 2014г. 
по сравнению со 

II кварталом 
2014г. (прогноз) 

 Объем работ, выполняемых   по виду де-
ятельности «Строительство» -2 +26
 Число заключенных договоров -3 +26
 Численность занятых -6 +15
 Обеспеченность собственными   финан-
совыми ресурсами -4 +18
 Просроченная кредиторская задолжен-
ность -2 +4
 Просроченная дебиторская задолжен-
ность 0 +5
 Цены на строительно-монтажные работы +51 +52
Собственная конкурентная позиция -6 +12

Динамика предпринимательской уверенности в строительстве (балансы, %)

Таблица 2
Распределение строительных организаций по уровню обеспеченности заказами 

во II квартале 2014 года
Доля организаций в % к их количеству

Строительные организации 
с численностью работников, человек

В сред-
нем по 
всем
строи-
тельным 
органи-
зациям

до 50 51-100 101-250 свыше
 250

Уровень обеспеченности  
заказами, месяцев:
    менее 1

20 13 11 6 11

    1-3 43 38 30 17 29
    4-6 18 23 22 19 20
    7-9 9 9 14 17 13
    10-12 7 12 17 27 18
    13-15 1 1 3 4 3
    16 и более 2 4 3 10 6
Средний уровень, месяцев 4 5 6 8 6

fas_sist_2-3_2014.indb   51fas_sist_2-3_2014.indb   51 14.08.2014   20:38:1214.08.2014   20:38:12



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 2–3 (30–31) 2014

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

52

ная программа соответствовала 

«нормальному» уровню, составила 

75%; доля тех, кто оценил ее «ниже 

нормального» уровня – 24%. В груп-

пировке по численности занятых 

лучшее положение с производствен-

ной программой отмечено в крупных 

строительных организациях.

Во II квартале 2014г. доля ор-

ганизаций, у которых отмече-

но увеличение объема работ, вы-

полняемых по виду деятельности 

«Строительство», составила 23% 

(в I квартале 2014г. – 14%); доля ор-

ганизаций, у которых зафиксирова-

но его уменьшение, составила 25% 

(в I квартале – 36%). Баланс оценок 

изменения этого показателя соста-

вил (-2%) против (-22%) в I квартале 

2014 года.

 В III квартале 2014г. доля орга-

низаций, у которых прогнозируется 

увеличение объема работ, больше 

удельного веса тех, кто предполага-

ет его уменьшение; ожидается, что 

баланс оценок изменения показате-

ля составит (+26%). Согласно про-

гнозу, увеличение физического объ-

ема работ ожидают 30% руководите-

лей организаций, уменьшение – 4% 

руководителей.

Средний уровень загрузки про-

изводственных мощностей во II 

квартале 2014г. по сравнению с I 

кварталом 2014 г. не изменился и 

составил 63%. При этом 8% органи-

заций имели уровень загрузки не бо-

лее 30%, 11% организаций – свыше 

90%. 

Оценивая обеспеченность стро-

ительных организаций произ-

водственными мощностями отно-

сительно спроса на строительные 

работы в ближайшие 12 месяцев, 

руководители 89% строительных ор-

ганизаций отметили, что их будет 

«достаточно», 1% – «более чем до-

статочно», 10% – «недостаточно».

 Во II квартале 2014г. баланс оце-

нок изменения по показателю «чис-

ленность занятых» в строитель-

стве составил (-6%) против (-20%) в 

I квартале 2014 года. 

В III квартале 2014г. не ожидают 

снижения численности занятых 77% 

респондентов,  19% респондентов 

предполагают ее увеличение.

Оценка производственной программы (доля организаций в % к общему их количеству)

Динамика оценок объема работ, выполняемых по виду деятельности «Строительство»

Таблица 3
Направления деятельности строительных организаций  во II квартале 2014 года

В % к итогу
Всего 100
в том числе:
строительство (новое строительство, реконструкция, расши-
рение, техническое перевооружение объектов) 56
      жилые здания 21
      нежилые здания 10
      сооружения 25
капитальный ремонт зданий и сооружений 8
текущий ремонт зданий и сооружений 8
другое 28

На низком уровне находится 

портфель заказов, баланс оценок 

изменения по данному показателю 

составил (-23). Лучшая обеспечен-

ность заказами отмечена в строи-

тельных организациях совместной 

российской и иностранной формы 

собственности, а в группировке по 

численности занятых – в крупных 

строительных фирмах.

Основными факторами, сдер-

живающими деятельность стро-

ительных организаций, являются 

«высокий уровень налогов» (на этот 

фактор указали 39% опрошенных 

руководителей организаций), «кон-

куренция со стороны других строи-

тельных фирм» (29%), «неплатеже-

способность заказчиков» (27%).

Финансовое состояние стро-

ительных организаций. Во II квар-

тале 2014г. 22% респондентов 

указали на увеличение и 16% на 

уменьшение прибыли. Баланс оце-

нок по данному показателю соста-

вил (+6%) против (-3%) в I квартале 
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2014 года. В III квартале 2014г. ру-

ководители 28% строительных орга-

низаций прогнозируют увеличение 

прибыли и 3% – ее уменьшение, 53% 

респондентов не ожидают ее изме-

нения.

 Во II квартале 2014г. 16% руко-

водителей строительных организа-

ций отметили увеличение обеспе-

ченности собственными финансовы-

ми ресурсами, против 12% в I квар-

тале 2014г. Баланс оценок данного 

показателя увеличился с (-13%) в I 

квартале 2014г. до (-4%) во II кварта-

ле 2014 года.

Средний уровень обеспеченно-

сти финансированием составил 5 

месяцев. Хуже обеспечены финан-

совыми ресурсами организации с 

численностью до 50 человек (3 меся-

ца), наиболее обеспечены – крупные 

строительные организации (7 меся-

цев).

Доля организаций, у которых во 

II квартале 2014г. зафиксировано 

увеличение просроченной креди-

торской задолженности, состави-

ла 11%, уменьшение – 13%; баланс 

оценок изменения показателя «про-

сроченная кредиторская задолжен-

ность» составил (-2%).

 В III квартале 2014г. увеличение 

«просроченной кредиторской задол-

женности» прогнозируют 12% руко-

водителей организаций, 80% – пред-

полагают, что уровень неплатежей 

останется прежним.

Во II квартале 2014 г. увеличение 

и уменьшение просроченной деби-

торской задолженности  у строи-

тельных организаций составило по 

12%. На отсутствие просроченной 

дебиторской задолженности указали 

15% респондентов.

 Число респондентов во II квар-

тале 2014 г., не пользующихся кре-

дитами банков, составило 17% (в I 

квартале 2014г. - 16%). 

 Во II квартале 2014 г. инвестици-

онную деятельность не осуществля-

ли 17% организаций, у 12% органи-

заций отмечался рост инвестиций.

 Балансы оценок изменения по-

казателей «цены на строитель-

ные материалы» и «цены на стро-

ительно-монтажные работы» во 

II квартале 2014 г. составили соот-

ветственно (+71%) и (+51%) против 

(+69%) и (+50%) в I квартале 2014 

года. 

Региональные особенности де-

ловой активности строительных 

организаций. Повышение деловой 

активности во II квартале 2014г. на-

блюдалось в 38 субъектах Россий-

ской Федерации. Результаты прове-

денного обследования свидетель-

ствуют, что в 20 из 80 субъектов Рос-

сийской Федерации, участвующих в 

Таблица 4
Распределение организаций по оценке уровня использования производственных мощностей 

во II квартале 2014 года (доля организаций в % к их количеству)

Строительные организации
с численностью работников, 

человек

В среднем по 
всем  строи-
тельным 

организациямдо 50 51-100 101-
250 

свыше
 250

Уровень использования про-
изводственных мощностей, %
    не более 30

14 10        8 4 8

    31-40 8 6 4 3 5
    41-50 6 7 4 2 4
    51-60 35 30 27 22 27
    61-70 11 15 14 25 18
    71-80 11 13 18 18 16
    81-90 8 10      11 13 11
    свыше 90 7 9 14 13 11
Средний уровень, % 55 60 65 68 63

Таблица 5
Распределение строительных организаций по уровню обеспеченности финансированием 

во II квартале 2014 года (доля организаций в % к их количеству)

Строительные организации  
с численностью работников, 

человек

В среднем по 
всем  строи-
тельным ор-
ганизациямдо 50 51-100 101-

250 
свыше

 250
Уровень обеспеченности фи-
нансированием, месяцев:
    менее 1 

31 23 17 9 18

    1-3 37 36 31 23 28
    4-6 16 21 20 21 20
    7-9 7 8 13 19 14
    10-12 5 8 15 18 13
    13-15 1 1 2 4 3
    16 и более 2 3 2 6 4
Средний уровень, месяцев 3 4 5 7 5

Таблица 6
Оценка изменения цен (доля организаций в % к их количеству)

Цены 
на строительные матери-

алы

Цены 
на строительно-монтаж-

ные работы
II квартал 
2014 г. по 
сравнению 
с I кварта-
лом 2014 г.

III квартал 
2014 г. по 
сравнению 
со II кварта-
лом 2014г. 
(прогноз ) 

II квартал 
2014 г. 

по сравне-
нию 

с I кварта-
лом 2013 г.

III квартал 
2014 г. по 
сравнению 
со II кварта-
лом 2014 г. 
(прогноз) 

Повышение:
  большими темпами 7 7 3 3
  теми же темпами 57 54 42 42
  меньшими темпами 7 8 8 9
Без изменений 29 31 45 44
Снижение - - 2 2
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обследовании, индекс предприни-

мательской уверенности выше, чем 

в среднем по России. Положитель-

ное значение этого показателя отме-

чалось в республиках  Татарстан, Ко-

ми, Дагестан, Карачаево-Черкесской 

Республике, Липецкой, Брянской, 

Воронежской, Сахалинской, Орлов-

ской, Тульской, Тюменской, Ростов-

ской, Самарской областях, Перм-

ском и Ставропольском краях, горо-

де Санкт-Петербург. Самое низкое  

значение индекса предприниматель-

ской уверенности (-33%) зафиксиро-

вано в Приморском крае. 

Наибольшее увеличение объ-

ема работ, выполняемых по виду 

деятельности «Строительство», во 

II квартале 2014г. (по сравнению с 

I кварталом 2014г.) наблюдалось в 

республиках Тыва, Мордовия, Хака-

сия, Калмыкия, Самарской, Иванов-

ской, Иркутской, Амурской, Мурман-

ской, Астраханской, Тульской, Там-

бовской областях, Красноярском, 

Камчатском, Забайкальском краях.

 В III квартале 2014г. руководи-

тели строительных организаций 72 

субъектов Российской Федерации 

ожидают рост объемов работ и 69 

прогнозируют увеличение численно-

сти занятых в строительстве. Наибо-

лее интенсивное увеличение чис-

ленности занятых предполагают 

строительные организации респу-

блик Калмыкия, Башкортостан, Че-

ченской, Кабардино-Балкарской и 

Карачаево-Черкесской республик, 

Краснодарского и Приморского кра-

ев, Брянской, Курганской, Белгород-

ской, Новосибирской, Липецкой, Ир-

кутской областей, города Москвы.

Основные факторы, сдер-

живающие деятельность стро-

ительных организаций. На фак-

тор «высокий уровень налогов» 

указали более 60% руководителей 

строительных организаций, рас-

положенных в Республике Ады-

гея, Вологодской и Свердловской 

областях. Фактор «неплатежеспо-

собность заказчиков» отметили 

78% респондентов, осуществля-

ющих деятельность в Республике 

Дагестан и более 50% - в городе 

Москве. Влияние фактора «конку-

ренция со стороны других строи-

тельных фирм» подчеркнули более 

60% руководителей строительных 

организаций в Республике Даге-

стан и более 50% в Архангельской,  

Ленинградской и Владимирской 

областях.
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ВЫШЕЛ АНАЛИТИЧЕСКИЙ ОТЧЕТ

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО"ФАСАДНЫЙ РЫНОК. 
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000"2013 ГГ. И ПЕРСПЕКТИВЫ 

НА 2014"2016 ГОДЫ»

Дата выхода отчета: июнь 2014 г.

Язык отчета: русский

Количество страниц:  188

Отчет содержит: разделов – 13, таблиц – 62, графиков и диаграмм – 68

Подробнее на сайте www.ssk-inform.ru 

 

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам 

работ, выполненных в 2008-2014 гг. в рамках реализации совместного проекта «Монито-

ринг российского строительного рынка». 

Отчет содержит следующую информацию:

• Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного 

рынка.

• Динамика развития рынка в 2000-2013 годах. Последствия финансово-экономиче-

ского кризиса и посткризисное восстановление 2010-2012 гг. Итоги 2013 г.

• Развитие рынка в секторе ПВХ. Развитие рынка в секторе алюминия. Развитие рынка в секторе древесины

• Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.

• Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность пред-

приятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производствен-

ных мощностей.

• ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2013 года.

• Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и мате-

риалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2009-2013 

гг., и проявившиеся тенденции.

• Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-

тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

• Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъ-

ектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

• Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-

ральным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос и ценообразование.

• Нетарифное регулирование. Правовая и нормативная база. Изменения, ожидаемые в 2014-2016 гг., и их воз-

можные последствия.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.

• Сценарии развития в 2014-2016 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития и вероятности их реализации, с учетом ожидаемых измене-

ний макроэкономической ситуации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, дана оценка перспектив 

развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2014-2016 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7 495 798 0542;   факс: +7 495 638 5248

director@ssk-inform.ru 
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УВАЖАЕМЫЕ ДАМЫ И ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ», «СТЕНЫ И ФАСАДЫ», 
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ», «РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ», 

«ЗЕЛЕНЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ»

С 2012 года все подписчики на печатные версии имеют доступ к электронным версиям журналов.

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2014 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом 
рассылки 

и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов
Для подписчиков РФ,

руб.
Для зарубежных
подписчиков, евро 2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 
«Окна и Двери»
(6 номеров) 4140 150

15 20 24 27 30

«Стены и Фасады»
(2 номера) 1380 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2760 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2760 75

«Рольставни. Ворота. 
Солнцезащитные 
Конструкции»
(1 номер)

690 25

«Зеленые Строительные 
Технологии»
(1 номер)

690 25

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сберкассу. 

При оформлении подписки на все шесть изданий (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.

Итого сумма годовой подписки (для подписчиков РФ):

для физических лиц – 8694 руб.;

для юридических лиц – 9936 руб.

Подписка оформляется на год.

Для юридических лиц, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 

накладная) на каждый вышедший из печати журнал.

Для физических лиц документы не предоставляются.

ТАКЖЕ ВЫ МОЖЕТЕ ЗАКАЗАТЬ:

1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ:

• «Комплектующие для окон и дверей» – 450 руб.;
• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.;
• «Системные профили для окон, дверей и фасадных 
конструкций» – 450 руб.

• База данных «Комплектующие для производства окон и 
дверей» – 2500 руб.

• База данных «Производители ПВХ-профилей» – 
2700 руб.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 

по телефону в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо pay@ssk-inform.ru
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50-ЛЕТНИЙ ЮБИЛЕЙ 
ВСЕМИРНО ИЗВЕСТНОЙ 
ВЕДУЩЕЙ ОТРАСЛЕВОЙ 
ВЫСТАВКИ

Всемирно известная международная 
выставка R+T является важнейшим 
событием отрасли, ее барометром и 
площадкой для инноваций. Сердце 
отрасли бьется в ее ритме. Все новин-
ки готовятся к ее открытию, чтобы 
быть именно там представленными 
на суд мировой общественности. Выс-
тавка R+T – движущая сила отрасли, 
дающая импульс для развития миро-
вого рынка. Но прежде всего, R+T – 
это уникальная дорога к успеху. 

Отмечайте вместе с нами 50-летнюю 
историю успеха R+T!

R+T S Jub-Anz 210x297 ru indd 1 14 05 14 15:33

информационно-издательский центр

По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: (495) 798-0542
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

ЗНАНИЕ РЫНКА – ЗАЛОГ УСПЕХА ВАШЕГО БИЗНЕСА!

     Аналитические отчеты:
• Производители ПВХ-профилей в России

• Российский оконно-фасадный рынок.
Итоги развития в 2000-2013 годах 
и перспективы на 2014-2016 годы

• РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций 

• ТОП-100. Крупнейшие производители окон 
и фасадных конструкций России

• Производители иEпоставщики оконной 
фурнитуры

• Импорт оконной фурнитуры 
вEРоссии

• Потребление оконной 
фурнитуры вEРоссии

Способ 
предоставления: 

Электронная версия 
в формате PDF

Демоверсии 
представлены на сайте 

www.ssk-inform.ru
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По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: +7 (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: +7 (903) 798-0542, +7 (967) 060-7117
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

С П Е Ц И А Л Ь Н О  Д Л Я  С П Е Ц И А Л И С Т О ВС П Е Ц И А Л Ь Н О  Д Л Я  С П Е Ц И А Л И С Т О В

КАТАЛОГИКАТАЛОГИ

АНАЛИТИЧЕСКИЕАНАЛИТИЧЕСКИЕ
ОТЧЕТЫОТЧЕТЫ

«Комплектующие
для окон и дверей»

«Теплоизоляционные
материалы и изделия»

«Системные профили
для окон, дверей

и фасадных конструкций»

ЖУРНАЛЫЖУРНАЛЫ
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

«ЗСТ»

«РВСК»

«Российская тысяча. 
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций - 2013» 

«Российский рынок окон из ПВХ в 2000-2013 годах 
и перспективы на 2013-2015 годы» 

«ТОП-100. Крупнейшие производители окон 
и фасадных конструкций в России»

«Производители ПВХ-профилей в России»

Продолжается подписка 
на 2014 год
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