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8 апреля 2008 года компания Ruukki, 
европейский поставщик компонен-

тов, систем и комплексных решений на 
базе металла для строительства и ма-
шиностроения, в рамках пресс-конфе-
ренции на тему «Развитие российского 
АПК. Строительство современных зда-
ний сельскохозяйственного назначения» 
представила первые в России типовые 
серийные здания для птичников, свино-
комплексов и комплексов для крупного 
рогатого скота (КРС).

Результатом разработок стали типо-
вые птичники, свинокомплексы и комп-
лексы для крупного рогатого скота (КРС).  
Последние представляют собой специаль-
ный конструктив трехпролетных зданий с 
шириной 28,8 м и 32,2 м, с высотой от 9 
до 11 м, с увеличенной скатностью кров-
ли (40%) и  со светопрозрачным фонарем 
по всей длине конька. Компанией Ruukki 
были учтены все особенности сооружений 
для подобных «жильцов» – в безвыгон-
ных коровниках налажена отличная сис-
тема естественной вентиляции, а метал-
локонструкции оцинкованы, что позволяет 
не опасаться токсичного влияния продук-
тов жизнедеятельности скота на свойства 
металла.

Своим опытом применения новых зда-
ний поделился представитель ООО «Аг-
рофирма «Детчинское» – участника на-

ционального проекта «Развитие АПК» – 
Игорь Миронов: «Высокая скорость строи-
тельства зданий из металлоконструкций, а 
также возможность конструировать поме-
щения, как в конструкторе «Лего», откры-
вают большие перспективы для развития 
агропромышленного комплекса России. 
Возведенный нами с помощью решений 
Ruukki комплекс КРС «Детчинское» в ско-
ром времени станет одним из самых круп-
ных современных сельхозпредприятий в 
Калужской области».

Новые «элитные» коровники имеют 
массу преимуществ по сравнению со стан-
дартными сооружениями подобного типа. 
Это и технологичность сборки, и возмож-
ность укрупнительной сборки на земле, 
и стойкость оцинкованных конструкций к 
агрессивной среде коровников, и адапти-
рованность к современным технологичес-
ким схемам животноводства (габариты, 
хорошая освещенность, хорошая венти-
ляция помещений при значительной высо-
те сооружения). Кроме того, конструкции 
Ruukki за счет налаженного оптового про-
изводства по всей России являются до-
вольно экономичными. Экономия по срав-
нению с аналогичным объектом состав-
ляет не менее 20%, а снижение массы со-
оружения – 20-25%. Возможность сборки 
сооружения прямо на месте последующей 
эксплуатации с помощью всего лишь двух 

малогабаритных подъемников позволяет 
так же сократить затраты на перевозку – 
в разобранном виде конструкции перево-
зить гораздо экономичнее и удобнее.

На сегодняшний день компания Ruukki 
продолжает активно развивать эту об-
ласть строительства. В прошлом году 
компания начала инвестирование 30 млн. 
евро в свои производства в Обнинске и 
Балабаново. До конца 2009 года вложен-
ные средства увеличат производственные 
мощности завода в три раза. Это позво-
лит компании Ruukki производить 5-6 быс-
тровозводимых зданий в день.

«Могу смело назвать это «элитным» 
жильем для коров, – заявил на пресс-кон-
ференции Игорь Миронов. – А самое глав-
ное, что элитно оно лишь по своей ком-
фортабельности и легкости в сборке и 
эксплуатации, по цене же является вполне 
доступным и даже экономичным».

В России пояВилось пеРВое «элитное» жилье для коРоВ

В Москве состоялась пресс-конферен-
ция «Новые стандарты строитель-

ства автоцентров в России», организо-
ванная компанией Ruukki – европейским 
поставщиком решений из металла для 
строительства и машиностроения. Как 
сообщил Леонид Лазуткин, директор по 
продажам российского подразделения 
компании Ruukki: «Мы заключаем около 
40 договоров ежегодно на постройку ав-
тосалонов по всей России. Наша цель – 
удвоить число заказов к концу года».

Российский рынок продаж легковых 
автомобилей в 2007 г. вырос на 35,8%. 
Потребность в новых автоцентрах в бли-
жайшие 3-4 года г-н Лазуткин оценил в 600 
зданий. 

Ruukki разработала уникальные строи-
тельные решения из металлоконструкций, 

сочетающие индивидуальность проекта и 
серийность производства. Скорость воз-
ведения здания при этом увеличивается в 
среднем в 2 раза, а его стоимость по срав-
нению с железобетонными сооружениями 
снижается на 30%.

В пресс-конференции принял учас-
тие Игорь Князев, генеральный директор 
курского  ООО ПКП «Антонина» (дилер 

Renault, Opel, Chevrolet, Nissan и др.). По 
его словам, современное здание – один 
из ключевых факторов успеха дилерского 
центра. «То, что строится сегодня при де-
фиците автомобилей, должно быть рас-
считано на высокую конкуренцию завтра. 
Качество Ruukki позволяет нам строить ав-
тоцентры европейского уровня», - отметил 
г-н Князев.

Ruukki удВаиВает пРоизВодстВо зданий 
аВтоцентРоВ


