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Основную долю на российском рынке ПВХ занимает 

суспензионный ПВХ (ПВХ-С). Структура рынка (по видам 

ПВХ) приведена на рис. 1.

Основные показатели российского рынка суспензионно-

го ПВХ (ПВХ-С) в 2011 г. представлены в табл. 1.

Оптимистический прогноз на 2011 год основывался на 

следующем:

– обнадеживающий рост показателей в 2010 году;

– доступное кредитование;

– количество игроков на российском рынке ПВХ стреми-

тельно росло.

Однако 2011 год оказался сложным периодом для игро-

ков российского рынка ПВХ:

– стремительный рост цен на зарубежных и российских 

заводах-производителях

– низкая активность потребителей ПВХ

Результат:

• Дисбаланс российского рынка ПВХ

• Отечественные производители неожиданно снизили 

цены…

• Количество игроков на рынке сократилось

Рыночные цены на российский и импортный ПВХ пока-

заны на рис. 2.

Отмечено, что потребление ПВХ-С в РФ растет быстрее, 

чем производство (рис. 3). В 2011 г. импорт ПВХ-С увели-

чился на четверть (рис. 4). Соответственно растет доля им-

порта в потреблении (рис. 5).

Однако по итогам первых четырех месяцев 2012 года 

импортные поставки сократились на 10% по сравнению с 

тем же периодом 2001 г.

Лидерами по объему поставок ПВХ-С в РФ были в 

2011 году США и Китай (рис. 6).

В 2012 году лидером по объему поставок стал «Карпат-

нефтехим» (Калуш, Украина). Соответственно, на второе ме-

сто по объему поставок в РФ вышла Украина (рис. 6, рис. 7).

Импорт в РФкалушских марок ПВХ («Карпатнефтехим») 

в 2012 г. показан на рис. 8.

Назначение основных марок ПВХ производства «Карпат-

нефтехим» и их зарубежные аналоги приведены в табл. 2.

Мощности российских производителей ПВХ представле-

ны на рис. 9.

РОССИЙСКИЙ РЫНОК ПВХ:
ПРОГНОЗ РАЗВИТИЯ В 2012 – 2013 ГОДАХ
М. Е. ОСТРОВСКАЯ
обозреватель-аналитик полимерных рынков СНГ ИА «Хим-Курьер»

Структура российского рынка ПВХ в 2012 году приведе-

на на рис. 10.

Отмечено, что при запуске предприятия «РусВинил» 

(Кстово) в предусмотренные проектом сроки особых из-

менений в структуре российского рынка ПВХ по итогам 

2013 года не произойдет.

Прогноз потребления ПВХ-С на 2012 – 2013 гг.:

• В 2012 году рынок расширится до 1071 тыс. тонн 

(+6 % к показателю 2011 г.).

• В 2013 году – рост относительно 2012-го до 1142 тыс. 

тонн (+7 %)

Рис. 1. Структура российского рынка ПВХ (по данным ИА «Хим-Курьер»)

Таблица 1.
Основные показатели российского рынка суспензионного ПВХ 

(ПВХ-С) в 2010 – 2011 гг.

Показатель, тыс. тонн 2011 г. 2010 г. Измене-
ние, %

Производство 554,1 526 +5

Экспорт 2,4 1,27 в 2 раза

Импорт 455 365 +25 %

Емкость рынка 1007 889 +13

Доля импорта в потребле-
нии, % 45 % 41 %

Рис. 2. Рыночные цены на российский и импортный ПВХ

Рис. 3. Потребление ПВХ-С в РФ растет быстрее, чем производство
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Рис. 4. В 2011 году импорт ПВХ-С увеличился на четверть

Рис. 5. Доля импорта в потреблении растет

Рис. 6. Лидеры по объему поставок ПВХ-С в РФ в 2011 – 2012 гг.

Рис. 7. «Карпатнефтехим» – крупнейший поставщик ПВХ в Россию 
в 2012 г.

Рис. 8. Импорт в Россию калушских марок ПВХ («Карпатнефтехим») 
в 2012 г.

Таблица 2.
Назначение основных марок ПВХ производства «Карпатнефтехим» и 

их зарубежные аналоги

Марки ПВХ 
производства 
«Карпатнеф-
техим»

Назначение

Зарубежные аналоги

X
in

ji
an

g
Ti

an
ye

Fo
re

ig
n

O
xy

V
in

ils

G
eo

rg
ia

G
u

lf

KSR-67 Оконные и двер-
ные профили SG-5 225P 1091

KSR-60 Кабели, стеновые 
панели SG-7 — —

KSF-70 Трубы SG-3 — 1100

Рис. 9. Мощности российских производителей

Рис. 10. Структура российского рынка ПВХ в 2012 году
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Итоги первого года работы ООО 

«Карпатнефтехим»:

• Завод «Карпатнефтехим» к се-

годняшнему моменту выпустил уже 

более 150 тыс. тонн ПВХ и освоил 

промышленный выпуск всех основных 

марок ПВХ с константами Фикентчера 

в диапазоне 56 – 76.

• Для проведения испытаний об-

разцов ПВХ, «Карпатнефтехим» по 

согласованию с лицензиаром разра-

ботал ряд методик проверки качества, 

касающиеся содержания цветных ча-

стиц и термостабильности пленки (с 

целью возможности проверки каче-

ства как по ТУ Украины, так и по тех-

ническим требованиям лицензиара)

• Лаборатория предприятия в 

течение года проводила работу по 

сравнительному анализу образцов 

ПВХ КНХ и импортных производите-

лей; результаты анализа показали, 

что продукт «Карпатнефтехим» либо 

сопоставим по качеству, либо лучше 

импортных аналогов, при этом пока-

затель содержания остаточного ВХМ 

у «Карпатнефтехим» системно ниже 

конкурентов.

• За первый год работы компа-

ния освоила рынок ПВХ РФ и Укра-

ины, заместив на нем значительную 

часть импортного продукта.

• С начала 2012 г. начата целе-

направленная работа по поставкам 

пробных партий ПВХ на премиальный 

по цене и качеству рынок ЕС.

Качественные показатели продук-

ции «Карпатнефтехим» представле-

ны в табл. 1. Направления реализа-

ции продукции за первый год работы 

предприятия «Карпатнефтехим» по-

казаны на рис. 1.

Мероприятия по повышению каче-

ства продукции, повышению качества 

упаковки, оптимизации логистики:

– проведена работа по изменению 

конструкции паллет и подбору опти-

мального размера биг-бэгов;

– заключены договоры на предо-

ставление крытых вагонов с объемом 

кузова 138 и 158 м3;

РАБОТА ООО «КАРПАТНЕФТЕХИМ» НА РЫНКЕ ПВХ

К. А. ПОПОВ,
начальник Управления развития и анализа коммерческой деятельности ОАО «ЛУКойл»

– проведена работа по оптимиза-

ции технологического режима произ-

водства ВХМ;

– проведен переход на стандарт-

ный и стабильный ряд химикатов для 

производства всех марок ПВХ;

– завершается работа по оптими-

зации технологического режима про-

изводства ПВХ;

– проведена работа по изменению 

конструкции мешков: вместо много-

слойных бумажных, начато исполь-

Таблица 1.
Качественные показатели продукции «Карпатнефтехим»

Показатели качества ПВХ «Карпатнефтехим» Импортный ПВХ

Содержание остаточного винилхлори-
да в ПВХ ~0,7 ррм 3 – 10 ррм

Количество цветных частиц, шт. на 
250 грамм, не более 5 – 10 13 – 25

Остаток ПВХ на сите 63 мкм, % > 98 65 – 90

Термостабильность ПВХ, мин 40 – 45 10 – 30

Количество влаги и летучих ве-
ществ, % 0,1 – 0,25 0,3 – 0,5

Рис. 1. Направления реализации продукции ООО «Карпатнефтехим» за 1-й год работы пред-
приятия

Рис. 2. Средний дифференциал цен по отношению к котировкам к FD Russia: в 2011 г. минус 
30 – 40 $ / т; цель в 2012 г. 0 $ / т
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зование многослойных с ПЭ вклады-

шем;

– реализуется проект по созданию 

дополнительных мощностей по фа-

совке в биг-бэги (в 2012 г. будет соз-

дана дополнительная мощность).

После решения основных задач 

по стабилизации качества продукта, с 

четвертого квартала 2011 г. была по-

ставлена задача: значительный объем 

продаж – не менее 50 % – продавать 

конечным переработчикам. Эта зада-

ча выполнена.

В 2011 г. выйти на средние цены 

продаж ПВХ на российском рынке не 

удалось (рис. 2). Такая задача постав-

лена на 2012 г.

Перспективы рынка ПВХ в СНГ. 

Баланс рынка в среднесрочной 

перспективе:

• По оценкам многих перера-

ботчиков, 2011 год сильно отличался 

от всех последних лет по нестабиль-

ности спроса, однако даже по итогам 

2011 г. рост потребления по СНГ по 

разным оценкам составил 3-5 %.

• 2012 год так же характерен не-

стабильным спросом и ожиданием но-

вой волны замедления в Еврозоне.

• С 4 кв. 2011 г. импорт ПВХ в РФ 

существенно снизился.

• Баланс спроса и предложения 

на рынке ПВХ будет в первую очередь 

зависеть от изменения потребления 

ПВХ, но, учитывая все факторы, ожи-

даемый рост потребления ПВХ в сред-

нем будет не ниже роста ВВП, состав-

ляя 3-5 % в год.

• В случае реализации ожидае-

мого сценария роста рынка, выход на 

рынок ПВХ производства «РусВинил» 

в целом не поменяет баланс рынка.

• Рост потребления ПВХ в СНГ 

по 3 – 5 % также обеспечит размеще-

ние всего объема производства «Рус-

Винила».

• Учитывая отсутствие реально 

подтвержденных сырьем проектов по 

созданию новых крупных мощностей 

на рынке РФ, баланс рынка в СНГ в це-

лом до 2020 г. останется дефицитным.

РОССИЙСКИЙ РЫНОК ПВХ: 
ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ

В. С. САМАРИНА,
ведущий специалист отдела нефтехимии ИАЦ «Кортес»

Потребление ПВХ в РФ в 2011 г. 

оценивается ИАЦ «Кортес» ве-

личиной 1 110 тыс. тонн.

Мощности по производству ПВХ 

в России за пять лет были увеличе-

ны до 642 тыс. тонн в год (на 8 %). 

Однако производство ПВХ в России 

при этом сократилось на 2 % и со-

ставило в 2011 году 576 тыс. тонн. 

Коэффициент загрузки мощностей 

в России в 2011 г. составил 90 %.

По оценке ИАЦ «Кортес», произ-

водственные мощности российских 

предприятий по итогам 2011 года 

составили:

«Саянскхимпласт» – 280 тыс. 

тонн в год;

«Каустик» (Стерлитамак) – 200 

тыс. тонн в год;

«Каустик» (Волгоград) – 90 тыс. 

тонн в год;

«Сибур-Нефтехим» – 42 тыс. 

тонн в год;

«Химпром» – 30 тыс. тонн в год.

Коэффициент загрузки мощ-

ностей в России в 2011 г. составил 

90 %.

Прирост потребления на 28 % по 

сравнению с 2007 годом был обе-

спечен не ростом производства 

ПВХ отечественными предприятия-

ми, а ростом импорта, составивше-

го в 2011 году 536 тыс. тонн.

При этом производство суспен-

зионного ПВХ за последние пять 

лет увеличилось на 10 тыс. тонн, а 

производство эмульсионного ПВХ 

сократилось с 43 до 22 тыс. тонн в 

результате закрытия двух из трех 

производств («Азот», «Усольехим-

пром»).

Таким образом, объем ввозимо-

го из-за рубежа ПВХ с 2007 г. вырос 

в 1,8 раза – с 294 до 536 тыс. тонн, 

причем импорт ПВХ-С вырос в 2 

раза. Импортный ПВХ составил 48 % 

продукции на рынке в 2011 году.

В структуре импорта 2011 г. 81 % 

пришелся на суспензионный ПВХ и 

19 % – на эмульсионный.

Основными производителями 

импортированного суспензионного 

ПВХ в 2011 г. были: Oxy Vinyl (23 % 

в общем объеме импорта ПВХ-С), 

Shin-Tech (15 %), Xinjiang Tianye 

(12 %), Xinjiang Zhongtai (12 %), 

«Карпатнефтехим» (7 %), Georgia 

Gulf (6 %), Formosa Plastics (6 %), 

Ineos (5 %), LG Chem (4 %), Solvin 

(3 %).

В рамках сложившейся системы 

сбыта «Саянскхимпласт» реализу-

ет свою продукцию через ТПК «Ви-

нил»; «Каустик» в Стерлитамаке и 

волгоградский «Каустик» (большую 

часть объемов) – через ЕТК; «Си-

бур-Нефтехим» – посредством воз-

можностей холдинга «Сибур»; ком-

пания «Химпром» – через «Хим-

Трейд».

В качестве крупнейших получа-

телей российского ПВХ с достав-

кой железнодорожным транспор-

том названы «Рехау» (более 10 %), 

«Экспроф», «Профайн Рус», «Брус-

бокс», «Века», «Народный пла-

стик», «Бета Пласт», «Деке Экс-

тружн», Владимирский химический 

завод, «Таркетт».

В 2011 году компаниями-пере-

работчиками было ввезено 59 % от 

совокупного объема импортных по-

ставок. Наибольшая доля пришлась 

на компании «Таркетт», «Народный 

пластик», «СитиПласт», «Винтек 

Пластик», «Алькон», «РусВинил», 

«Профайн Рус», «Проплекс».
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Крупнейшими торговыми ком-

паниями-импортерами были: «Хим-

трейдинг Групп», «Центрополимер», 

«Трансхим», «Вавилон», «Кеми-

линк», «Юнитрэйд».

Импорт ПВХ-С по странам-про-

изводителям в 2011 г. составил:

– из США – 218,8 тыс. тонн 

(50 %),

– из КНР – 114,1 тыс. тонн 

(26 %),

– из Украины – 32,4 тыс. тонн,

– из Южной Кореи – 20,3 тыс. 

тонн.

Импорт ПВХ-Э по странам-про-

изводителям в 2011 г. составил:

– из Германии – 63,9 тыс. тонн,

– из Швеции – 12,0 тыс. тонн,

– из Франции – 9,8 тыс. тонн.

Цены на ПВХ снижались, на-

чиная со второй половины 2011 г., 

вплоть до февраля 2012 г. Спото-

вые цены в июне 2011 г. (Москва) 

составляли 48 – 51 тыс. руб. за тон-

ну, а в январе 2012 г. – 40 – 42 тыс. 

руб. за тонну. В феврале-марте 

2012 г. начался подъем цен, продол-

жившийся в апреле-мае.

Снижение цен аналитики ИАЦ 

«Кортес» связывают с появлением 

на рынке продукции завода «Кар-

патнефтехим», под влиянием низ-

ких цен которого российские произ-

водители, якобы, скорректировали 

свои цены. *

Более половины потребляемого 

в России ПВХ приходится на про-

изводство профильно-погонажных 

изделий (ППИ). Долю ППИ в струк-

туре потребления ПВХ аналитики 

ИАЦ «Кортес» оценивают величи-

ной 59 %.

15 % в структуре потребления 

(по оценке ИАЦ «Кортес») прихо-

дится на пластикаты; 10 % – на на-

польные покрытия; 8 % – на трубы; 

5 % – на пленки; 4 % – на прочее. **

По оценке ИАЦ «Кортес», рост 

потребления ПВХ в 2012 году соста-

вит 6 – 7 %.

При реализации всех анонсируе-

мых проектов суммарные мощности 

российских предприятий по произ-

водству ПВХ-С к 2015 г. увеличатся 

до 1232 тыс. тонн, а к 2020 г. превы-

сят 1690 тыс. тонн в год.

По оценке ИАЦ «Кортес», по-

требление  ПВХ будет  рас ти . 

К  2020 г .  потребление суспен-

зионного ПВХ может составить 

1,8 – 2,0 млн. тонн, эмульсионного – 

180 – 200 тыс. тонн. Рост спроса бу-

дет по-прежнему опережать при-

рост мощностей. Дефицит будет по-

крываться импортными поставками.

Основным потребителем ПВХ 

будет стройиндустрия, прежде все-

го – производство профильно-пого-

нажных изделий. Рост потребления 

профильно-погонажных изделий 

(59 % в структуре потребления ПВХ 

в 2011 г., по оценке ИАЦ «Кортес») 

обосновывается ссылкой на данные 

Росстата об увеличении производ-

ства «окон и подоконников поли-

мерных» в 2011 году на 30 % и «две-

рей полимерных» на 10 % к показа-

телю 2010 г.***

Вступление России в ВТО, по 

мнению аналитиков ИАЦ «Кортес», 

ухудшит позиции отечественных 

производителей на рынке: пошлина 

на ввоз ПВХ-С будет снижена с 10 

до 6,5 %.

Примечания редакции:

* Учитывая долю завода «Карпатнефтехим» в совокупном объеме 
импорта, составляющую лишь 7 % (доля в совокупных объемах внут-
реннего потребления составила, соответственно, менее 3,4 %), такое 
предположение выглядит малоправдоподобным.

** В структуре потребления ПВХ, представленной ИАЦ «Кортес», 
отсутствуют листы, пенопласты мягкие и жесткие, искусственные ко-
жи, пленки, обои и др. группы продукции. Подробнее см. аналитиче-
ский отчет «Российский оконно-фасадный рынок: итоги развития в 
2000 – 2010 годах и перспективы на 2011 – 2015 годы».

*** Данные Росстата об увеличении производства «окон и подокон-
ников полимерных» в 2011 году на 30 % не соответствуют действитель-
ности (цифра завышена на порядок). Так же, как не соответствуют дей-
ствительности данные Росстата об объемах производства «окон и по-
доконников полимерных»: 8,46 млн. кв. м в 2010 г. и 11,25 млн. кв. м в 
2011 гг. (в этом случае цифры занижены в разы, что отражает специфи-
ку учета). Подробнее см. аналитический отчет «Российский рынок окон 
из ПВХ в 2000 – 2011 годах и перспективы на 2012 – 2015 годы».

Организаторы R+T Russia 2012 – 

крупнейшей в мире выставки 

рольставен, дверей, ворот и солнце-

защитных конструкций объявляют о 

начале онлайн регистрации для посе-

тителей выставки!

R+T Russia пройдет с 26 по 28 

сентября 2012 года в МВЦ «Крокус 

Экспо» параллельно с двумя другими 

ОТКРЫТА ONLINE РЕГИСТРАЦИЯ НА ВЫСТАВКУ R+T RUSSIA 2012!

специализированными выставками 

Domotex Russia 2012 (напольные по-

крытия) и Heimtextil Russia 2012 ( до-

машний текстиль).

Для свободного посещения вы-

ставки необходимо зарегистриро-

ваться на официальном сайте www.

rt-russia.com, нажав на баннер «Бес-

платный пригласительный билет».

Электронный билет обеспечит 

свободный доступ как на выстав-

ку, так и в зону ExpeR+T Area, где 

эксперты отрасли проведут лекции, 

семинары и мастер-классы, посвя-

щенные актуальным вопросам инду-

стрии.

www.rt-russia.com
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