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реализации совместного проекта «Мониторинг российского строительного рынка».

В отчете представлены результаты аналитических исследований по следующим ос-
новным вопросам:

•	 Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного 
рынка.

•	 Динамика развития рынка в 2000–2016 годах. Основные итоги 2016 года.
•	 Развитие рынка в секторе ПВХ.
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изводственных мощностей.
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тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

•	 Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъ-
ектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

•	 Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-
ральным округам и субъектам РФ).
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туации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, и вероятности их реализации дана оценка перспектив 
развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2017–2020 гг.
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Тел. +7 967 0607117, факс +7 499 1771807
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activPilot
Новые возможности 

производства алюминиевых окон

www.winkhaus.ru

Применение фурнитуры activPilot в алюминиевых 

окнах с 16 мм пазом - рациональное производство и 

реальные преимущества для пользователя, а также 

выгодная альтернатива стандартной фурнитуре для 

алюминия.

Экономическая выгода. При установке в алюмини-

евое окно фурнитуры activPilot, можно снизить сто-

имость готового окна на 10-15%.

Быстрота сборки. activPilot Concept для алюминия 

позволяет в 2 раза сократить сборку оконной кон-

струкции и упростить монтаж.

Конструктив. Фурнитура activPilot с уменьшенной 

номенклатурой элементов рационализирует логи-

стику и оптимизирует складские запасы.

Функционал. activPilot можно оснастить дополни-

тельными функциями: ограничителем открывания 

створки, микровентиляцией или ступенчатым на-

клоном.

Эстетика. Современный дизайн фурнитуры 

activPilot Concept придает окнам привлекательный 

вид.

Надежная защита. Высшая степень взломостойко-

сти (RC1 и RC2) при замене только ответных планок.
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СОВРЕМЕННЫЕ СИСТЕМЫ ЗАЩИТЫ.
ПРОТИВОВЗЛОМНОСТЬ  
ИЗ ОДНОГО ИСТОЧНИКА

Регулярные сообщения СМИ 
об  увеличивающихся количе-

ствах квартирных краж, террористи-
ческих актах или погодных аномали-
ях повышают уровень тревоги и нега-
тивно влияют на наше самочувствие. 
Люди не уверены в завтрашнем дне. 

Стремление к чувству защищенно-
сти приводит к повышенному спросу 
на соответствующие средства, обе-
спечивающие безопасность.

Для компаний, которые стремят‑
ся занять крепкие позиции на рынке 

оконной и дверной техники и стать 
компетентным профессионалом 
в  сфере безопасности, компания 
Winkhaus предлагает широкий ас‑
сортимент качественных решений 
и новых разработок. Благодаря мно‑
гочисленным инновационным про‑
дуктам Winkhaus, среди которых 
противовзломная оконная и дверная 
фурнитура, а также системы защиты 
и контроля доступа, можно реализо‑
вать пожелания, повышающие без‑
опасность представителей крупного, 
среднего и малого бизнеса, а также 
владельцев квартир, частных домов 
и коттеджей.

Развивая новые продукты, компа‑
ния Winkhaus учитывает существен‑
ные детали: высокий уровень безо‑
пасности не может быть неудобным, 
обременительным и/или затратным. 
Это касается как пользования окнами 
и дверями, так и способа передвиже‑
ния в помещении – без ограничений 
возможностей и каких‑либо преград.

Именно эти принципы воплоще‑
ны в  линейке нестандартной окон‑
ной фурнитуры Winkhaus – activPilot 
Comfort.

Естественная вентиляция 
и противовозломность 
в одном окне

Еще несколько лет назад наличие 
функции проветривания в окне на‑
ряду с обеспечением противовзлом‑
ности было просто нереально. Все 
изменилось после введения на ры‑
нок фурнитуры Winkhaus – activPilot 
Comfort с возможностью безопасной 
и  естественной вентиляции поме‑
щения в любое время года. Благо‑
даря инновационному конструктиву, 
activPilot Comfort позволяет не толь‑
ко открывать и наклонять оконную 
створку, но  и  дополнительно сме‑
щать ее по всему периметру рамы 
на 6 мм, что обеспечивает постоян‑

Широкое продуктовое и сервисное портфолио компании Winkhaus - обеспечение безопасности 
и комплексной защиты вашего дома
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ную циркуляцию воздуха в помеще‑
нии, «мягкую» вентиляцию без сквоз‑
няков и  здоровый микроклимат 
в доме или квартире в течение дня. 
При этом окно в режиме проветри‑
вания сохраняет защиту от взлома 
до класса RC2. Таким образом, даже 
во время нашего отсутствия система 
заботиться о естественной и эффек‑
тивной вентиляции нашего дома. Ок‑
на с «умной» фурнитурой activPilot 
Comfort, обеспечивающей новый спо‑
соб проветривания помещений, полу‑
чили новое название – открыто-за‑
крытые.

В  торговом предложении компа‑
нии Winkhaus система activPilot Comfort 
представлена в нескольких вариан‑
тах. Для  поворотно-откидных окон 
с  обслуживанием вручную предла‑
гается activPilot Comfort серии PADK. 
Для окон «без преград», пользовате‑
лями которых являются чаще всего 
пожилые люди и лица с ограниченны‑
ми физическими возможностями  – 
activPilot Comfort серии PAD. Для окон 
нестандартных форм идеально подхо‑
дит activPilot Comfort PADS, а для окон, 
управляемых автоматически при по‑
мощи электропривода фирмы D+H, – 
activPilot Comfort PADM.

Свежий воздух после 
нажатия кнопки

Окно с электроприводом и фур‑
нитурой activPilot Comfort PADM явля‑
ется идеальным решением для окон, 
расположенных в  труднодоступных 
местах  – на  лестничных пролетах, 
в ванных комнатах или кухнях.

Для управления окном оснащен‑
ным фурнитурой activPilot PADM, 
можно использовать пульт дистанци‑
онного управления, функционирую‑
щего на частоте радиоволн, или удоб‑
ную сенсорную панель с подсветкой, 
программируя, например, почасовой 
режим проветривания.

Для повышения уровня комфорта 
и защиты дома, фурнитуру activPilot 
PADM можно подключить к системе 
«умный дом», а также к охранной сиг‑
нализации с камерами видеонаблю‑
дения, освещения, центральным ото‑
плением и датчиками дыма или про‑
течки воды.

Дистанционное управление 
окном

Дополнительное преимущество 
системы activPilot Comfort PADM  – 
возможность контролировать поло‑
жение створки по отношению к раме 
при  помощи смартфона. Благода‑
ря контактным датчикам smartHome, 
установленным в  фурнитурном па‑

зу окна, используя смартфон, мож‑
но удаленно проверить положение 
оконной створки. Для  обеспечения 
безопасности в определенном часо‑
вом режиме контактные зацепы вы‑
сылают специальные сообщения, 
подтверждающие состояние оконной 
створки.

В торговом предложении Winkhaus 
представлены два варианта контакт‑

Схема проветривания с помощью activPilot PADM

Монтаж контактных зацепов smartHome отличает простота и легкость. Беспроводная система 
FM.V функционирует со стандартной аккумуляторной батареей 
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ных датчиков: скрытолежащие – FM. 
V  – беспроводные, функционирую‑
щие со стандартной аккумуляторной 
батареей, и наружные с  солнечной 
батарей, аккумулирующей энергию 
и не требующей ухода, и сервисно‑
го обслуживания. Система activPilot 
Comfort PADM с датчиками контроля 
оконной створки при помощи смарт‑
фона отличается простым монта‑
жом, высоким удобством и надежным 
управлением.

Взломостойкие замки-
рейки с многоточечным 
запиранием 

Высокую степень безопасности 
и надежную защиту нашего дома га‑
рантируют замки STV с многоточеч‑
ным прижимом и  сертифицирован‑
ные замковые цилиндры Winkhaus, 
при  наличии которых не  требуется 
монтажа дополнительных защитных 
элементов, решеток или  наружных 
замков.

Идеальным решением для  при‑
менения в  строительных объектах 
частного сектора являются автома‑

тические замки серии autoLock AV3 
от  Winkhaus, в  конструктиве кото‑
рых имеются стальные запорные ри‑
гели, выполненные с  дополнитель‑
ными кулачковыми направляющими 
для уплотнения дверной конструкции 
при динамическом закрывании две‑
ри. Замок автоматически блокиру‑
ется с помощью уплотнительных на‑
правляющих и запирающих ригелей, 
которые срабатывают при захлопы‑
вании двери от  магнитного датчи‑
ка, установленного на раме. Это га‑
рантирует надежное запирание даже 
без дополнительной фиксации.

Повышенную степень безопас‑
ности обеспечивает усовершенство‑
ванная модель замка серии autoLock 
AV3 в версии M4. Массивным риге‑
лям замка AV3 соответствуют два до‑
полнительных противовзломных ри‑
геля, обеспечивающие еще большую 
герметичность и надежность дверей. 
Высокопрочный конструктив систе‑
мы и удобно спроектированный ме‑
ханизм запирания обеспечивает бло‑
кировку входной двери и максималь‑
ную защиту при взломе (до класса 
RC3).

Автоматизированная 
защита

Для обеспечения высокой степе‑
ни безопасности дверей Вашего до‑
ма, ассортимент продукции Winkhaus 
широко представлен сверхпрочными 
замками и цилиндрами, а также ком‑
плексными системами защиты и кон‑
троля доступа.

Одним из  последних новатор‑
ских решений в  области механи‑
ческих средств защиты компании 
Winkhaus является полностью авто‑
матизированный трехточечный замок 
blueMotion. Дверь, оснащенная таким 
замком, легко отпирается и запира‑
ется дистанционно без использова‑
ния ключа. При  закрытии дверной 
створки центральный ригель и два 
дополнительных массивных клыка 
автоматически запирают ее сразу 
в 3‑х точках, обеспечивая высокую 
герметичность и  плотность прижи‑
ма, а также безопасность от взлома. 
Дверь отпирается снаружи автомати‑
чески при помощи пульта, транспон‑
дера, биометрического считывателя 
отпечатков пальцев или иными си‑
стемами контроля доступа.

В случае отключения электриче‑
ства или других чрезвычайных ситу‑

Замок с многоточечным запиранием 
blueMatic EAV3 обеспечивает сверхпроч-
ный прижим створки к раме, отличаясь 
3-им классом устойчивости к взлому

Используя четыре массивных ригеля, замок  autoLock AV3M4 блокирует дверь, обеспечивая 
высокую герметичность и надежную защиту от взлома
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аций, двери могут быть открыты ме‑
ханически изнутри и снаружи с по‑
мощью ключа или изнутри, нажатием 
дверной ручки.

Комплексная защита 
доступа в режиме онлайн

Совершенно новые возможности 
организации и управления доступом 
предлагает компания Winkhaus сво‑
ими разработками в области элек‑
тронных систем защиты. Такими, 
например, как  система blueSmart 
с приложением, позволяющим дис‑
танционное программирование 
и  присвоение прав доступа через 
ключ blueSmart Aktiv. Разработан‑
ная для организации и управления 
доступом сложными строительны‑
ми объектами, эта интеллектуаль‑
ная система идеально сочетает 
в  себе преимущества автономных 
решений с возможностями контро‑
ля и управления в режиме онлайн. 
Благодаря этому, blueSmart обеспе‑
чивает экономически эффективную 
организацию и администрирование 
доступа, являясь гарантом высокой 
безопасности и долговечности. Ра‑
ботая в здании через виртуальную 
беспроводную сеть в  автономном 
режиме, система обеспечивает вы‑

сокоскоростной и  удобный обмен 
данными, не требуя проведения до‑
полнительных работ по энергообе‑
спечению.

Технология blueSmart позволяет 
регулировать контроль доступа и ис‑
пользование систем автоматизации 
зданий, а также подсчитывает и ре‑
гистрирует движения пользовате‑
лей.

Гибкая организация 
доступа с помощью 
смартфона

Следуя самым современным 
технологиям в области систем за‑
щиты, компания Winkhaus разра‑
ботала интеллектуальную систе‑
му blueCompact – идеальный про‑
дукт для  «умного дома», а  также 
для офисных и общественных зда‑
ний.

Эта беспроводная система 
не требует подключения к электро‑
сети и может быть легко установле‑
на пользователем самостоятельно 
в любую дверь без помощи специ‑
алиста. Выгодным преимуществом 
нового решения является функция 
управления, организации и контро‑
ля доступа с помощью смартфона, 
что обеспечивает пользователю мак‑

Комплексное управлени доступом с помощью blueSmart от Winkhaus

симальный комфорт в  управлении 
и  широкий спектр возможностей, 
среди которых: дистанционное про‑
граммирование и  перепрограмми‑
рование ключей и цилиндров, при‑
своение и блокировка прав доступа, 
регистрация времени входа и выхо‑
да пользователей. Благодаря отсут‑
ствию облачного хранилища данных 
в системе blueCompact, вся инфор‑
мация, касающаяся системы, хранит‑
ся только на ключе, что обеспечивает 
надежную защиту пользовательских 
данных в случае потери или кражи 
смартфона.

Еще одним аргументом в пользу 
blueCompact является так же высоко‑
технологичный конструктив системы. 
Дверные цилиндры blueCompact име‑
ют такую же форму, как традицион‑
ные замочные цилиндры и не требу‑
ют дополнительной проводки, что по‑
зволяет легко установить систему 
без помощи специалиста.

Применение инновационных оконных и дверных технологий – это гарантия 
комфорта, надежности и безопасности вашего жилья.

Благодаря приложению blueSmart App 
возможно удаленное управление системой 
запирания для объектов через смартфон
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Настоящая статья, характери-
зующая состояние строитель-

ного и  оконного рынков Москвы 
и  Московской области, подготов-
лена по материалам нового анали-
тического отчета «РОССИЙСКАЯ 
ТЫСЯЧА. Ведущие производите-
ли оконных и фасадных конструк-
ций ЦФО. Москва и Московская об-
ласть» (ИЦ «ССК», 2017 г.).

Москва и Московская область – 
регионы-субъекты РФ, входящие 
в состав Центрального федераль-
ного округа РФ (ЦФО) – совмест-
но образуют крупнейший в России 
строительный рынок и крупнейший 
в России оконно-фасадный рынок. 
По  причинам тесной взаимосвязи 
во всех сферах экономической де-
ятельности, Москва и Московская 
область рассматриваются как еди-
ный Московский мега-регион.

Общая информация

Общая характеристика и адми-
нистративно-территориальное де-
ление Москвы и  Московской об-
ласти  – регионов-субъектов РФ, 
входящих в  состав Центрального 
федерального округа (ЦФО) – пред-
ставлены в табл. 1.

Существенным изменением 
в административно-территориаль-
ном делении стало официальное 
увеличение площади территории 
Москвы в 2012  г. за счет включе-
ния в  нее юго-западных террито-
рий Московской области. Однако 
это не привело к изменениям пока-
зателей Московского мега-региона 
в целом.

На протяжении многих лет тен-
денцией является увеличение до-
ли Москвы и  Московской области 
в совокупной численности населе-
ния Центральной России. По оцен-
ке Росстата, совместная доля Мо-

сквы и  Московской области (Мо-
сковского мега-региона) в совокуп-
ной численности населения ЦФО 
на  01.01.2016  г. впервые превы-
сила половину, составив 50,2% 
(на  01.01.2015  г. она составля-
ла 49,6%). На  01.01.2017  г. она, 
по оценке Росстата, составила уже 
50,6%. При  этом суммарная пло-
щадь территории Москвы и Москов-
ской области составляет лишь 7,2% 
площади ЦФО.

Данные об  экономическом по-
тенциале, ВРП, природно-климати-
ческих, хозяйственных, демографи-
ческих, социальных и этнокультур-
ных особенностях регионов ЦФО 
были приведены в аналитическом 
отчете «Российский строитель-
ный рынок. Итоги развития в 2000–
2010 годах и перспективы на 2011–
2015 годы» (ИЦ «ССК», 2011).

Общая характеристика и адми-
нистративно-территориальное де-
ление других регионов-субъектов 
РФ, входящих в состав ЦФО, пред-
ставлены в  аналитическом отче-
те «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-
щие производители оконных и фа-
садных конструкций Центрального 
федерального округа (ИЦ «ССК», 
2016, 2017).

Строительный рынок 
Москвы и Московской 
области

Характеристика развития строи-
тельства в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав округа, оцени-
вается по  абсолютным и  относи-
тельным показателям ввода жилья 
в  регионах, в  т. ч. по  отношению 
к  показателям предшествующих 
лет, с учетом площади территории 
и численности населения (табл. 1).

Данные о вводе жилья в Москве 
и  Московской области за  2007–

2016 гг., в соответствии с отчетны-
ми цифрами Росстата РФ, приведе-
ны в табл. 2.

В  связи с  неоднократной кор-
ректировкой официальной статот-
четности, опубликованные в  раз-
ные годы цифры, характеризующие 
ввод жилья за один и тот же период 
(год), не всегда точно совпадают. 
Приведенные в табл. 2 цифры вво-
да жилья соответствуют цифрам, 
представленным Росстатом с уче-
том последующих корректировок.

Динамика годового ввода жи-
лья по регионам-субъектам РФ го-
роду Москве и Московской области 
в  2001–2016  гг., тыс. кв. м в  год, 
представлена на рис. 1.

Московская область в  течение 
11 лет, начиная с 2004 года, являет-
ся лидером среди регионов-субъек-
тов РФ по годовым объемам ввода 
жилья. Причем значительный рост 
был отмечен и в 2009 году (в пери-
од предыдущего финансово-эконо-
мического кризиса), когда в боль-
шинстве других регионов имел ме-
сто спад.

В 2004–2009 гг. Московская об-
ласть являлась лидером и по тем-
пам роста годовых объемов вво-
да жилья. Но в 2010 г. произошел 
спад, затем подъем в 2011 г., сме-
нившийся затем новым сильным 
спадом. Это значительное сниже-
ние отчетных объемов ввода жи-
лья в Московской области в 2012 г., 
было обусловлено изменением гра-
ниц города Москвы с 01.07.2012 г. 
в  соответствии с  постановлени-
ем Совета Федерации ФС РФ 
от  27.12.2011  г. № 560‑СФ. Т. е. 
«спад» носил исключительно фор-
мальный характер, что и подтвер-
дили последующие два года роста, 
причем в 2014 г. прирост объемов 
ввода жилья к  предшествующему 
2013 г. составил 44,2%.

СТРОИТЕЛЬНЫЙ И ОКОННО-ФАСАДНЫЙ 
РЫНКИ МОСКВЫ И МОСКОВСКОЙ ОБЛАСТИ

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА, 
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

User
Текст
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Таблица 1.
Характеристика регионов-субъектов РФ Москвы и Московской области, входящих в состав Центрального федерального округа

Регионы-
субъекты
Россий-
ской Фе-

дерации	
Субъекты 

РФ

Пло-
щадь 

терри-
тории, 

тыс. 
кв. км

Чис-
лен- 
ность 
насе-

ления, 
тыс.

чело-
век
*

Число 
жите-

лей 
на 1 

кв. км

Административно-территориальное 
деление

Столицы, центры 
и наиболее крупные города субъектов 

Российской Федерации 
(в скобках – число жителей, по оценке 

Росстата, тыс. чел., на 01.01.2016 г.) 
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ЦФО,
всего 650,2 39104 

(38428) 60 309 1 13 9 318 Москва

Московская 
область

44,4 ***
(45,8) 

7423
(7095) 167 76 - 20 29 72

Балашиха (428,4), Подольск (291,0 / 317,6**), Химки 
(240,0), Мытищи (201,1 / 221,7**), Королев (221,1), 
Люберцы (190,5), Электросталь (158,5), Колом-
на (143,6), Красногорск (144,6), Одинцово (141,3), 
Серпухов (126,6), Щелково (123,5), Орехово-Зуево 
(120,2), Домодедово (116, 9), Жуковский (108,4), 
Раменское (109,7), Сергиев-Посад (105,0), Пушкино 
(107,1), Ногинск (101,8), Долгопрудный (100,6), Ре-
утов (96,6), Егорьевск (73,3), Ступино (66,4), Дми-
тров (66,6), Дубна (75,2), Ивантеевка (72,0), Вид-
ное (62,3), Павловский Посад (65,6), Фрязино (60,0), 
Лыткарино (57,1), Дзержинский (53,9), Солнечно-
горск (52,4), Кашира (49,6), Котельники (43,1), Крас-
нознаменск (40,4), Протвино (36,9), Истра (34,7), 
Шатура (33,4), Луховицы (30,1), Ликино-Дулево 
(30,1), Можайск (30,4), Дедовск (29,4), Красноар-
мейск (26,7), Озеры (25,7), Зарайск (23,7), Электро-
горск (23,1), Старая Купавна (21,9 / 31,2**), Волоко-
ламск (21,0), Лосино-Петровский (25,3), Апрелевка 
(25,2), Бронницы (22,5), Черноголовка (21,8 / 23,5), 
Хотьково (21,5), Куровское (21,2), Рошаль (20,8), 
Пущино (21,3), Звенигород (20,8), Кубинка (20,7), 
Электроугли (20,6),, Голицыно (17,5), Яхрома (14,0), 
Пересвет (13,9), Краснозаводск (13,4) 

г. Москва 2,5 ***
(1,1) 

12381
(11504) 4932 - 1 - - 19

Москва, Зеленоград, территории, вошедшие в  состав 
г. Москвы после изменения его границ в  2012  г., 12 
административных округов (125 районов, 2 городских 
округа, 19 поселений) 

* По оценке Росстата на 01.01.2017 г. В скобках – по данным переписи 2010 г.
** Население городского округа (2016 г., оценка Росстата)
*** Площадь после изменение городских границ г. Москвы в 2012 г. В скобках – площадь до изменения.

Таблица 2.
Ввод жилья по субъектам РФ городу Москве и Московской области Центрального федерального округа

Регионы-
субъекты РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
% *

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Московская 
область** 7805,2 7881,2 8452,0 7733,2 8219,4 6619,9 7406,5 9944,8 9623,3 8823,0 91,7

г. Москва** 4824,6 3263,5 2703,5 1771,0 1805,2 3049,7 3145,7 3341,8 3919,3 3361,8 85,8

ЦФО,
всего 19894,0 19134,2 18898,3 17142,8 18003,3 18064,0 20254,8 24547,2 25550,3 23842,0 93,3

* По данным Росстата (2017 г.)

** С учетом изменения городских границ г. Москвы в 2012 г.
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В  2014  году Московской обла-
стью был достигнут максимальный 
за всю историю показатель – 9944,8 
млн. кв. м. Но в 2015 году произо-
шло сильное снижение, в результа-
те ввод жилья составил лишь 85,4% 
к показателю 2014 г. В 2016 г. сни-
жение ввода жилья продолжилось, 
составив 8,3% к показателю 2015 г.

Спад объемов ввода жилья в г. 
Москве начался еще  в  2008  году 
(до кризиса 2009 г.) и продолжался 
вплоть до 2010 года, в котором ввод 
жилья год составил лишь 78,5% 
к уровню 1990 г. (!). С 2011 года на-
чался рост отчетных объемов вво-
да жилья в  Москве. В  2012  году 
этот рост в значительной мере был 
связан с изменением границ реги-
она-субъекта РФ. Соответственно, 
в 2012 году снизились показатели 
по Московской области. Ввод жи-
лья в Москве за 2015 год, по дан-
ным Росстата, составил 3919,3 млн. 
кв. м; рост к  показателю 2014  г. 
составил 17,3%. Однако в 2016  г. 
ввод снизился на 14,2% к показа-
телю 2015 г., составив лишь 3361,8 
млн. кв. м

В  2016  году ввод жилья в  Мо-
сковском мега-регионе в целом со-
ставил 12184,8 млн. кв. м, или 90% 
к  показателю 2015  года. (13542,6 
млн. кв. м).

Доля Московского мега-регио-
на в совокупном вводе жилья в РФ 
в  2016  г. составила 15,2%; доля 

в ЦФО – 51,1% (в 2015 г. – 51,0%; 
в 2014 г. – 54,2%). Т. е. наблюдав-
шееся на  протяжении нескольких 
лет сокращение доли Московского 
мега-региона в совокупном объеме 
ввода жилья в ЦФО в 2016 г. пре-
кратилось.

Отмеченное снижение темпов 
роста ввода жилья в  Московском 
мега-регионе в 2016 году обуслов-
лено насыщением строительно-
го рынка региона в целом, которое 
вначале проявилось в Москве, а за-
тем и в Московской области.

Ввод в  действие объектов не-
жилой недвижимости Московском 
мега-регионе в 2016 г. был так же 
ниже, чем в 2015 г. Это снижение 
можно оценить величиной 7–9% 
(официальные данные отсутству-
ют). Максимальный объем ввода 
объектов нежилой недвижимости 
в  Московской области пришелся 
на 2014 г. (3215,5 тыс. кв. м).

По итогам 2017 года в Москов-
ском мега-регионе и  РФ в  целом 
ожидается дальнейшее сниже-
ние объемов ввода жилья и  объ-
ектов нежилой недвижимости. 
Но  оно будет менее значитель-
ным, чем в 2016 г. – соответствен-
но на 3–5% и 4–6% к показателям 
2016 г.

Более подробная информация 
о  развитии строительного рынка 
Москвы и Московской области со-
держится в  аналитических отче-

тах «Российский оконно-фасад-
ный рынок. Итоги развития в 2000–
2015 годах и перспективы на 2016–
2018  годы» (ИЦ «ССК», 2016  г.), 
«Российский строительный рынок. 
Итоги развития в 2000–2013 годах 
и перспективы на 2014–2016 годы» 
(ИЦ «ССК», 2014 г.).

Оконно-фасадный рынок 
Москвы и Московской 
области

Москву и  Московскую область 
при  анализе оконно-фасадно-
го рынка следует рассматривать 
как один Московский мега-регион. 
Это обусловлено следующим:

Объемы производства окон-
ных и балконных дверных блоков, 
сборных элементов фасадных и ви-
тражных конструкций, конструкций 
остекления лоджий, балконов и ве-
ранд, конструкций строений, кон-
струкций, монтируемых внутри зда-
ний и сооружений (далее – «СПИ») 
в Московском мега-регионе сопо-
ставимы не с другими регионами-
субъектами РФ, а с федеральными 
округами РФ.

Объемы потребления оконных, 
фасадных и других светопрозрач-
ных строительных конструкций 
(оконные, фасадные и витражные 
конструкции, конструкции остекле-
ния лоджий, балконов и  веранд, 
конструкции строений, конструк-
ции, смонтированные внутри зда-
ний и сооружений; далее – «СПК») 
в Московском мега-регионе сопо-
ставимы не с другими регионами-
субъектами РФ, а с федеральными 
округами РФ. Московский мега-ре-
гион является крупнейшим регио-
нальным оконно-фасадным рынком 
РФ.

Концентрация оконных произ-
водств на территории Московского 
мега-региона значительно превы-
шает их концентрацию в других ре-
гионах-субъектах РФ.

Вне зависимости от территори-
ального размещения оконных про-
изводств (в Москве или Московской 
области) реализация их  продук-
ции, как  правило, осуществляет-
ся в обоих регионах-субъектах РФ. 

Рис. 1. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ городу Москве и Москов-
ской области, тыс. кв. м за год
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Многие компании имеют централь-
ные офисы в Москве, а производ-
ственные предприятия – в Подмо-
сковье. Офисы продаж крупнейших 
компаний, как правило, покрывают 
и  большую часть административ-
ных округов Москвы, и значитель-
ную часть районов Московской об-
ласти.

Дать корректную оценку рас-
пределения объемов производства 
ОСПИ из всех видов рамных мате-
риалов и потребления ОСПК всех 
видов между Москвой и  Москов-
ской областью не представляется 
возможным.

С увеличением площади террито-
рии Москвы за счет включения в нее 
юго-западных территорий Москов-
ской области рассмотрение обоих 
регионов в качестве единого мега-
региона при анализе оконно-фасад-
ного рынка еще более оправдано.

Методика

Расчет объемов потребления 
СПК в  Московском мега-регионе 
за 2016 год, как и за предшествую-
щие годы, осуществлялся на осно-
вании следующих показателей:

– численность населения мега-
региона;

– среднедушевой доход населе-
ния мега-региона;

– доля расходов на приобрете-
ние стройматериалов в  структуре 
расходов домохозяйств;

– объемы жилищного строитель-
ства в мега-регионе (расчетное по-
требление СПК для нового жилищ-
ного строительства и реконструк-
ции);

– объемы строительства зданий 
и сооружений нежилого назначения 
в регионе (расчетное потребление 
СПК для этих целей);

– динамика объемов жилищного 
строительства в регионе за 2000–
2016 гг.;

– динамика объемов строитель-
ства зданий и сооружений нежило-
го назначения в регионе за 2005–
2016 гг.;

– площадь существующего жи-
лищного и нежилого регионального 
фонда;

– усредненная оценка объема 
регионального оконно-фасадного 
рынка в 2000–2016 гг., полученная 
на основании экспертных оценок;

– темпы роста / спада на реги-
ональном оконно-фасадном рынке 
в  2000–2016  гг. (в  сопоставлении 
со средними темпами по РФ).

Учитывались также поправки 
на действие ряда других факторов, 
включая региональные строитель-
ные программы.

Расчет объемов производства 
СПИ в  Московском мега-регионе 
за 2016 год, как и за предшествующие 
годы, осуществлялся на основании:

– суммы расчетных объемов 
производства компаний региона 
(как представленных в отчете, так 
и не вошедших в него);

– данных компаний-производи-
телей, полученных в результате ан-
кетирования и опросов;

– экспертных оценок объемов 
производства компаний в  2005–
2016 гг.;

– оценки объемов и  динамики 
развития оконно-фасадного рынка 
региона в 2000–2016 гг.

Сводные показатели 
рынка

1. Совокупный объем производ-
ства СПИ из  всех видов рамных 
материалов составил в  2016  го-
ду в  ЦФО около 12,4 млн. кв. м, 
или  89,9% к  показателю 2015  г. 
(13,8 млн. кв. м).

Из них, суммарный объем про-
изводства СПИ в Московском ме-
га-регионе в 2016 г. составил около 
6,2 млн. кв. м, или 91,2% к показа-
телю 2015 г. (6,8 млн. кв. м).

2. Совокупный объем потребле-
ния СПК всех видов, из  всех ви-
дов рамных материалов составил 
в  2016  г. в  ЦФО около 12,2 млн. 
кв.  м, или  89,7% к  показателю 
2015 г. (13,6 млн. кв. м).

Из  них, суммарный объем по-
требления СПК в Московском ме-
га-регионе составил около 6,1 млн. 
кв. м, или 91% к показателю 2015 г. 
(6,7 млн. кв. м).

3.  Совокупный объем произ-
водства в  Московском мега-ре-

гионе за  2016  г. оконных блоков, 
сборных элементов фасадных кон-
струкций, сборных элементов осте-
кления лоджий, балконов и веранд 
(без учета элементов конструкций 
строений и конструкций, монтиру-
емых внутри зданий и сооружений) 
составил около 5,6 млн. кв. м.

4.  Совокупный объем потре-
бления в Московском мега-регио-
не за 2016 г. оконных и фасадных 
конструкций и  конструкций осте-
кления лоджий, балконов и веранд 
(без  учета конструкций строений 
и  конструкций, смонтированных 
внутри зданий и  сооружений) со-
ставил около 5,5 млн. тыс. кв. м.

5. Доля Московского мега-реги-
она в суммарном объеме производ-
ства СПИ всех видов за 2016 г. в РФ 
составила около 15,2% (в 2015 г. – 
15,0%). Доля ЦФО в целом – 30,4% 
(на уровне 2015 г.).

6.  Доля Московского мега-ре-
гиона в  общероссийском объе-
ме потребления СПК всех видов 
за 2015 год составила около 15%. 
Доля ЦФО в целом – около 30%.

7. Совокупный объем производ-
ства СПИ в Московском мега-реги-
оне превышает потребление СПК. 
Профицит баланса «производство-
потребление» (превышение объ-
емов вывоза СПИ над  объемами 
их  ввоза) в  Московском мега-ре-
гионе в 2016 г. составил около 110 
тыс. кв. м (1,8% к объему потре-
бления), несмотря на то, что в ме-
га-регион идет наиболее значи-
тельный, по сравнению с другими 
регионами РФ, встречный товар-
ный поток.

Профицит баланса «производ-
ство-потребление» в  Московском 
мега-регионе в  последние годы 
стабилизировался на уровне 100–
110 тыс. кв. м (в 2011 г. он соста-
вил более 200 тыс. кв. м). Профи-
цит баланса «производство-потре-
бление» в ЦФО в целом по итогам 
2016 г. составил до 200 тыс. кв. м 
(как и в 2015 г.).

8.  Вывоз СПИ из  Московско-
го мега-региона осуществляется 
во все федеральные округа РФ (бо-
лее чем  в  60 регионов-субъектов 
РФ).
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Встречные поставки СПИ в Мо-
сковский мега-регион так же осу-
ществляются из всех федеральных 
округов РФ.

9.  По  объемам производства 
СПИ / потребления СПК Москов-
ский мега-регион является крупней-
шим региональным оконно-фасад-
ным рынком в России.

Результаты расчета региональ-
ных объемов производства СПИ 
и потребления СПК в других реги-
онах-субъектах РФ, входящих в со-
став ЦФО, представлены в анали-
тическом отчете «РОССИЙСКАЯ 
ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и  фасадных конструкций 
Центрального федерального окру-
га» (ИЦ «ССК», 2017).

Объемы производства 
и потребления

Расчетные суммарные объемы 
производства СПИ и потребления 
СПК всех видов в 2016 году в Мо-
сковском мега-регионе и ЦФО в це-
лом представлены в табл. 3.

Московский мега-регион с объе-
мом потребления СПК в 2016 г. око-
ло 6200 тыс. кв. м остается круп-
нейшим региональным оконно-фа-
садным рынком в России.

Тенденцией 2010–2015  гг. яв-
лялось снижение доли Москов-
ского мега-региона в  совокупном 
объеме производства СПИ в ЦФО 
(2015  г.  – 49,3%; 2014  г.  – 49,4%; 
2013 г. – 50%; 2012 г. – 51%), а так-
же снижение доли Московского ме-
га-региона в совокупных объемах 
производства СПИ в  РФ, при  ро-
сте совокупной доли других реги-
онов. Но по итогам 2016 г. произо-
шла смена тренда: доля Московско-
го мега-региона в ЦФО составила 

около 50%, а  доля в  РФ состави-
ла около 15,2% (в 2015 г. – 15,0%). 
Это обусловлено меньшим сниже-
нием объемов производства / про-
даж у крупных и крупнейших компа-
ний-производителей по сравнению 
с другими производителями. Сни-
жение объемов производства про-
изошло во  всех секторах оконно-
фасадного рынка. Наиболее значи-
тельным оно было в секторе ПВХ.

В  остальных регионах ЦФО, 
по сравнению с Московским мега-
регионом, емкость региональных 
рынков на порядок ниже.

Подробнее см. аналитический 
отчет «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. 
Ведущие производители оконных 
и фасадных конструкций Централь-
ного федерального округа».

Снижение объемов производ-
ства в 2016  г. произошло во всех 
секторах оконно-фасадного рынка. 
Наиболее значительным оно бы-
ло в секторе ПВХ. Подробнее о си-
туации на российском оконно-фа-
садном рынке см. аналитический 
отчет «Российский оконно-фасад-
ный рынок. Итоги развития в 2000–
2016 годах и перспективы на 2017–
2020 годы».

Компании-производители

Анализ информации о деятель-
ности в  2008–2016  гг. компаний-
производителей Московского мега-
региона показывает, что:

1. Тенденцией является сниже-
ние общего числа сборочных окон-
ных производств, прежде всего, 
за счет небольших и средних про-
изводителей, которым все труд-
нее выдерживать конкуренцию 
на стагнирующем рынке. Фактиче-
ское число производителей СПИ 

на территории Московского мега-
региона в 2016 г. сократилось при-
мерно на 6% и оценивается вели-
чиной до  400. Около 75% из  них 
по‑прежнему составляют неболь-
шие (малые) предприятия с годо-
вым объемом производства ме-
нее 10 тыс. кв. м (средний объем – 
3–6 тыс. кв. м в год). Часть таких 
предприятий на протяжении всего 
2016 г. простаивала. Общее число 
производителей, осуществлявших 
деятельность, составляло 330–
350.

2.   Воздействие отраслевого 
кризиса на  деятельность компа-
ний-производителей СПИ в  Мо-
сковском мега-регионе было не-
равномерным. Совокупное сниже-
ние объемов производства у  ве-
дущих компаний-производителей 
(с  объемом производства от  10 
тыс. кв. м в год и более) состави-
ло в 2016  г. около 7%. Но по ме-
га-региону в целом снижение бы-
ло более значительным – около 9% 
к показателю 2015 г., прежде все-
го, за счет малых и средних произ-
водителей, часть из которых оста-
новила производство или покину-
ла рынок.

3. В 2016 году продолжала дей-
ствовать наметившаяся еще в до-
кризисный период  тенденция 
к увеличению объемов производ-
ства на  предприятиях крупных 
и  крупнейших компаний при  ста-
билизации или сокращении объе-
мов производства у малых и сред-
них компаний. В  кризис эта тен-
денция трансформировалась, со-
ответственно, в  относительную 
стабилизацию и ускорение спада. 
В результате, разрыв между круп-
нейшими компаниями-производи-
телями и остальными производи-

Таблица 3.
Расчетные суммарные объемы производства СПИ и потребления СПК в 2016 г. в Московском мега-регионе и ЦФО в целом

Регион-субъект РФ
Производство 

за 2016 г., 
тыс. кв. м

К совокуп-
ному объему 
производства 

в ЦФО 
за 2016 г., 

в %

Потребление 
за 2016 г., 
тыс. кв. м

К совокуп-
ному объему 
потребления 

в ЦФО 
за 2016 г., 

в %

Баланс 
(производ-

ство – потре-
бление), тыс. 

кв. м

Баланс, в %, 
к объему 

потребления 
региона

Москва и Московская обл. 6200 50 6090 50 + 110 + 1,8%

ЦФО, всего 12400 100,0 12200 100,0 + 200 + 1,6%
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телями СПИ продолжает возрас-
тать.

4. Доля крупнейших (с объема-
ми производства более 100 тыс. кв. 
м в год) предприятий в совокупных 
объемах производства СПИ в Мо-
сковском мега-регионе продолжа-
ет возрастать, несмотря на сниже-
ние совокупных объемов производ-
ства, и  в 2016  г. составила около 
49,0% (48,7% в 2015 г.; около 47% 
в 2014 г.).

5.  Тенденцией последних лет 
являлось увеличение доли круп-
нейших предприятий с  объемами 
производства более 200 тыс. кв. 
м в  год («клуб 200»). Но  их  чис-
ло по итогам 2015 года снизилось 
до шести против восьми в 2015 г. 
Соответственно, их  доля в  сово-

купных объемах производства СПИ 
в Московском мега-регионе снизи-
лась до 27,4% (в 2015 г. – 31,7%; 
в 2014 г. – около 28%; в 2013 г. – 
около 26%).

6. В 2015 г. часть компаний, на-
ходящихся на территории Москов-
ского мега-региона, по  различ-
ным причинам изменила наиме-
нование или юридический статус. 
Наблюдались случаи банкротства, 
но  весьма немногочисленные. 
Часть компаний-производителей 
СПИ (преимущественно, мелких), 
многие из  которых ранее совме-
щали производственные и дилер-
ские функции, в  2015  году оста-
новили производство и  перешли 
в категорию дилеров более круп-
ных компаний или  сменили про-

Таблица 4.
Групповое распределение ТОП-100 ведущих компаний Московского мега-региона по объемам производства в 2014–2016 гг.

Московский мега-
регион

Кол-во компаний с объемами производства за 2016 г., тыс. кв. м
Итого, ведущие

Более 200 150–200 100–150 75–100 50–75 25–50 10–25

2014 г. 8 5 6 6 12 22 41 100

2015 г. 8 4 5 6 9 19 49 100

2016 г. 6 4 5 5 8 19 53 100

Таблица 5.
Суммарные объемы производства СПИ за 2016 г. по группам ведущих компаний Московского мега-региона, представленных в отчете (в скоб-

ках – суммарные объемы производства за 2015 г.)

Московский мега-
регион

Суммарные объемы производства компаний, представленных в отчете, 
по группам, всего, тыс. кв. м Итого, ведущие

Более 200 150–200 100–150 75–100 50–75 25–50 10–25

2016 г. (2015 г.) 1700 (1740) 740 (820) 600 (660) 425 (465) 520 (545) 655 (725) 790 (870) 5430 (5825) 

Рис. 2. Долевое распределение компаний Московского региона по  объемам производства 
за 2016 г. (тыс. кв. м), в %
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до 10

филь деятельности.  Более су-
щественным фактором является 
продолжающийся передел стро-
ительного рынка, что  негативно 
отражается на деятельности сбо-
рочных оконных производств, ра-
ботающих в структуре строитель-
ных холдингов.

7. По итогам 2016 года лидирую-
щие позиции по объемам производ-
ства СПИ в  Московском мега-ре-
гионе занимали «Пластика окон», 
«Экоокна», «Оконный континент», 
Калева», «Домком».

Групповое распределение ве-
дущих компаний Московского ме-
га-региона (ТОП-100), в зависимо-
сти от объемов производства СПИ 
за 2016 г., приведено в табл. 4. Рас-
четные суммарные объемы про-
изводства ведущих компаний Мо-
сковского мега-региона за 2016 год 
представлены в табл. 5.

Долевое распределение ком-
паний Московского мега-реги-
она по  объемам производства 
ОСПИ за 2016 год, в %, приведено 
на рис. 2.

Подробная информация о веду-
щих компаниях Московского мега-
региона представлена в новом ана-
литическом отчете «РОССИЙСКАЯ 
ТЫСЯЧА. Ведущие производите-
ли оконных и фасадных конструк-
ций ЦФО. Москва и Московская об-
ласть» (ИЦ «ССК», 2017 г.).
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Выходит аналитический отчет

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ-ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»
Дата выхода отчета: май 2017 г.
Количество: страниц – 118, разделов – 9, таблиц – 30, графиков и диаграмм – 9.
Способ предоставления: электронная версия в формате PDF; возможно предоставле‑

ние в печатном виде.

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра‑
бот, выполненных в 2008‑2017 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского 
рынка строительных материалов и изделий».

В отчете представлено около 250 компаний-производителей экструдированных ПВХ-
профилей, в том числе около 40 производителей системных профилей для окон и дверей.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзи‑
онного оборудования и инструмента, ПВХ‑смолы, аддитивов и компаундов. Он может быть 
также полезен производителям ПВХ-профилей, в т. ч. производителям системных оконных 
профилей (для оценки рынка).

Отчет содержит:
1. Перечень российских компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных из‑

делий из ПВХ) с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.
2. Подробные данные о компаниях-производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:
–  наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);
–  контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e-mail, сайт;
–  Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании; 
– производственная номенклатура и торговые марки; 
– количество экструзионных линий;
–  производственные мощности, данные об объемах производства; 
– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2008‑2016 гг.
3. Основные показатели рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: 
– объемы производства ПВХ; 
– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно-погонажных изделий;
–  производство системных ПВХ-профилей; 
– импорт и экспорт; 
– потребление системных ПВХ-профилей; 
– структура рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экспорт
4. Сводные данные: 
– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; топ-20 ведущих компаний;
–  перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; топ-20 ведущих компаний;
– перечень производителей панелей и вагонки; топ-20 ведущих компаний; 
– перечень производителей сайдинга;
–  перечень производителей плинтусов (в т. ч. из вспененного ПВХ); топ-20 ведущих компаний; 
– производители других ППИ; ведущие производители;
–  территориальное распределение производств.
Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ-профилей строи‑

тельного и иного назначения) по видам изготавливаемой продукции.
Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий  

из ПВХ) в 2017-2018 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:
тел: +7  903 798 05 42, факс: +7 499 177 18 07

director@ssk-inform.com
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Компания «ЭксПроф» расширила номенклатуру 
артикулов ПВХ-профилей

Энергосберегающие окна для жителей Чебоксар

В мае 2017  года компания «Экс-
Проф» расширила номенклату-

ру оконной системы Experta, попол-
нив её дополнительным артикулом 
створки с удалением оси фурнитур-
ного паза 9 мм. Ранее данная систе-
ма предполагала лишь одну створку 
с противовзломным пазом 13 мм. Не-
обходимость создания нового арти-
кула обусловлена высоким спросом 

Партнер «ЭксПроф», компания 
«ПКФ «Светоч», выполняет ком-

плекс работ по изготовлению и мон-
тажу пластиковых окон EXPROF 
в  многоквартирном доме в  Чебок-
сарах. Общая площадь остекле-
ния на  объекте составит 1600 кв. 
м. Оконные конструкции для жилых 
помещений выполнены из  энерго-
эффективной шестикамерной про-
фильной системы EXPROF Experta, 
которая обладает высокими тепло-
изолирующими свойствами, а  мо-

со стороны партнеров «ЭксПроф». 
Оконная система Experta обладает 
максимальными энергосберегающи-
ми и техническими характеристика-
ми, исключительной морозостойко-
стью и  подтвержденной долговеч-
ностью. Теперь оконные производи-
тели и их заказчики могут выбрать 
оптимальную модификацию системы 
Experta. Новинка продукции компа-

розостойкость и  долговечность 
пластика соответствует высшему 
классу по  условиям эксплуатации 
и подтверждена многочисленными 
испытаниями. Окна EXPROF надеж-
но сохранят тепло и уют в доме бу-
дущих новоселов. Для  остекления 
нежилых помещений используется 
система EXPROF ProfectaPlus, кото-
рая также обладает всеми преиму-
ществами элитных оконных систем. 
Благодаря использованию совре-
менных технологий производства 

нии «ЭксПроф» уже поступила в се-
рийное производство.

все профильные системы полностью 
соответствуют строгим стандартам 
надежности, безопасности и долго-
вечности.

Нижегородские партнеры «ЭксПроф» приняли 
участие в тренинге по продажам окон

19 июня в конференц-зале гости-
ницы Волна в Нижнем Новгоро-

де прошел семинар-тренинг для про-
давцов окон EXPROF. Мероприятие 
для  своих партнеров организовала 
компания «ЭксПроф» – ведущий рос-
сийский производитель системных 
ПВХ-профилей для светопрозрачных 
конструкций.

Семинар состоял из двух частей 
и длился около пяти часов. Руково-
дитель Торгового дома «ЭксПроф» 
А. Яцевич рассказал участникам о но-
винках продукции компании, в  том 
числе об усиленном импосте для си-
стемы Profecta Plus и  возможности 
комплектования энергосберегающих 
окон Profecta Plus и  Experta створ-
ками с обычным (9 мм) или противо-
взломным (13 мм) фурнитурным па-

зом на выбор заказчика. Он подроб-
но остановился на «дышащих» окнах 
Aero и их эксплуатационных преиму-
ществах для заказчика по сравнению 
с обычными ПВХ-окнами.

Вторую часть семинара составил 
практический тренинг по  техникам 
и приемам эффективного взаимодей-
ствия менеджеров продаж оконных 
компаний с частными заказчиками. 
Его провел дипломированный тренер 
Т.  Лобанов, который сотрудничает 
с компанией «ЭксПроф» уже долгие 
годы и отлично знаком с ассортимен-
том и преимуществами ее продукции. 
В процессе тренинга участники разби-
рали кейсы и решали прикладные за-
дачи.

Филиал ТД «ЭксПроф» в Нижнем 
Новгороде демонстрирует в текущем 

году хорошие показатели, укрепляет 
клиентскую базу. По словам директо-
ра филиала Е. Першина, состоявше-
еся мероприятие улучшит осведом-
ленность партнеров о преимуществах 
продукции EXPROF, поможет им уви-
деть новые возможности по повыше-
нию конкурентоспособности своих из-
делий, и, в конечном итоге, позволит 
Компании расширить ассортимент 
и объемы собственных продаж.
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ПРОИЗВОДСТВО PROPLEX 
ПЕРЕШЛО НА БЕССВИНЦОВЫЕ 
ТЕХНОЛОГИИ

С 5 апреля 2017 года подмосков-
ный завод PROPLEX полно-

стью отказался от свинцового ста-
билизатора в производстве ПВХ-
продукции. С этого момента весь 
ассортимент изделий для оконных 
и дверных конструкций выпускает-
ся только с использованием без-
вредных кальций-цинковых соеди-
нений. Таким образом, PROPLEX 
стал первой российской феде-
ральной компанией, полностью пе-
решедшей на экологичную рецеп-
туру, отвечающую европейским 
стандартам.

На новые ПВХ-смеси, не содержа-
щие тяжелых металлов, переведены 
сразу все производственные мощно-
сти PROPLEX: 24 экструзионные ли-
нии (31 луч). С апреля 2017 года вся 
номенклатура ПВХ-изделий (50 арти-
кулов пластикового профиля, 7 окон-
ных и дверных систем шириной от 46 
до 127 мм) выпускается с применени-
ем экологически безопасной рецеп-
туры.

«Использование кальций-цин-
кового (CaZn) стабилизатора суще-
ственно уменьшает нагрузку на окру-
жающую среду и повышает экологи-
ческую безопасность предприятия, – 
рассказывает Дмитрий Николаев, 
директор по  качеству PROPLEX.  – 
Кроме того, применение новой ре-
цептуры, соответствующей европей-
ским экологическим требованиям, 
позволит выйти на рынки стран Ев-
росоюза, в первую очередь – Восточ-
ной Европы и Прибалтики, а значит, 
поможет расширить экспортную про-
грамму».

Для начала использования CaZn-
cтабилизатора потребовалась пере-
настройка экструзионного оборудо-
вания и корректировка технологиче-
ских параметров. Также проведено 
обучение персонала для работы с но-
вой рецептурой.

Для справки:
Использование добавок-стабилизаторов позволяет создавать ПВХ-

изделия, устойчивые к деформациям, нагреванию и солнечному свету. 
Многие десятилетия в этом качестве использовались соединения свинца. 
По мнению большинства экспертов, наличие химически связанного свинца 
в ПВХ не влияет на безопасность оконных и дверных конструкций в процес-
се их эксплуатации. Однако если рассматривать весь жизненный цикл изде-
лий из ПВХ, начиная от их изготовления и заканчивая утилизацией, то при-
сутствие солей тяжёлых металлов в составе пластика нельзя называть пол-
ностью безвредным для окружающей среды. Наиболее опасным является 
этап производства свинцового стабилизатора. Также существуют пробле-
мы с утилизацией и переработкой ПВХ-конструкций по истечении их срока 
службы.

С 2000‑х гг. в Евросоюзе началось ужесточение природоохранных стан-
дартов. Страны ЕС одна за другой ограничивали или вовсе запрещали ис-
пользование свинца и других тяжелых металлов в промышленности. Сле-
дуя этому тренду, ведущие представители европейской ПВХ-индустрии 
добровольно начали замещать соединения свинца безвредными кальций-
цинковыми стабилизаторами. Также они приняли обязательство к декабрю 
2015 года полностью перейти на экологичные компоненты. Эта инициатива 
была поддержана Комиссией по охране окружающей среды Евросоюза.

Сейчас использование соединений CaZn стало новым экологическим 
и индустриальным стандартом Европы. В России на бессвинцовые рецеп-
туры на данный момент полностью или частично перешли лишь немецкие 
производители ПВХ-профиля. Таким образом, PROPLEX стал первой рос-
сийской компанией, отказавшейся от использования соединений свинца.
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В настоящее время профиль PRO-
PLEX, выпущенный по новой рецепту-
ре, проходит процедуру добровольной 
экологической сертификации в авто-
ризованной лаборатории Ecostandard 
Group. В процессе сертификации бу-
дут проведены исследования образ-
цов ПВХ-продукции на  выделение 
опасных веществ, а также экологиче-
ский аудит производства. Ожидает-
ся, что все необходимые процедуры 
по сертификации будут завершены 
к середине мая 2017 года.

По  мнению Дмитрия Николаева, 
оконный профиль, произведенный 
из  экологически безопасных компо-
нентов, будет особенно привлекателен 
для частных потребителей, обеспокоен-
ных состоянием окружающей среды.

Пресс-служба PROPLEX

О компании:
PROPLEX – первый российский разработчик и крупнейший про-

изводитель оконных ПВХ-систем по австрийским технологиям. За-
вод по производству оконного ПВХ-профиля и подоконников постро-
ен в 1999 г. в Московской области командой, которая стояла у исто-
ков зарождения оконной отрасли России. Предприятие оснащено со-
временным оборудованием от инжиниринговых компаний из Австрии 
и Германии. PROPLEX уделяет особое внимание выбору сырья и ком-
понентов, используя в производстве материалы от ведущих постав-
щиков из Австрии, Германии, Франции и России. Сегодня на заводе 
работает 30 экструзионных линий и изготавливается до 50 наименова-
ний продукции. Компания является поставщиком полного спектра ком-
плектующих для производства окон. На сегодняшний день PROPLEX 
имеет крупнейшую в РФ сеть собственных региональных складов, ко-
торая позволяет отгружать продукцию в минимальные сроки. В ком-
пании работают более 400 сотрудников. Наши партнеры – более 2000 
компаний, которые изготавливают и продают пластиковые окна в Рос-
сии и странах СНГ.
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Великолепный результат 
концерна Weinig  
на выставке LIGNA 2017

26‑го мая в Ганновере закончи‑
лась LIGNA, ведущая миро‑

вая выставка деревообрабатыва‑
ющей отрасли. Одним из выиграв‑
шим от  этого мероприятия стал 
концерн Weinig, объем заказов ко‑
торого составил 47 млн. евро. Вы‑
ступив под девизом THINK WEINIG, 
лидер рынка станков и  оборудо‑
вания для  обработки массивной 
древесины и  древесных материа‑
лов впервые представил новую вы‑
ставочную концепцию на  гигант‑
ском стенде площадью 4000 кв. 
м совместно с дочерней компани‑
ей Holz-Her, специализирующей‑
ся на оборудовании для обработки 

древесных материалов. Этот впе‑
чатляющий показ множества нови‑
нок, премьер и комплексного ассор‑
тимента для всех классов произво‑
дительности и предприятий любого 
размера стал настоящим магнитом 
для профессиональных гостей вы‑
ставки. Все пять дней стенд был 
заполнен клиентами и заинтересо‑
ванными лицами из  90 стран. До‑
ля новых заказчиков составила 8%, 
что является чрезвычайно высоким 
достижением.

Особенный интерес публики 
из самых разных стран вызвал но‑
вый стандарт W4.0 digital, ставший 
ориентированным на  будущее от‑

ветом на  вызовы сетевого произ‑
водства. Представив комбинации 
различного оборудования в  виде 
единых линий, концерн Weinig про‑
демонстрировал, как  должны вы‑
глядеть решения для всей цепочки 
создания стоимости. В центре вни‑
мания великолепно подготовлен‑
ных и частых презентаций работы 
станков находились преимущества 
для клиентов и ориентированность 
на практическое применение.

Помимо 40 экспонатов, которые 
были постоянно окружены множе‑
ством интересующихся, не меньшее 
внимание посетителей привлекло 
другое событие на стенде Weinig – 

Энергетика на стенде: в течение всех пяти выставочных дней стенд Weinig был заполнен посетителями
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розыгрыш четырех стороннего 
строгального станка модели Cube 
Plus. Эта сенсационная акция стала 
выражением благодарности Weinig 
своим клиентам за  их  верность 
в течение прошедшего года. Более 
2500 участников заполнили билеты 
розыгрыша. К настоящему моменту 
уже известен победитель, которым 
стала фирма Tomaseth Treppenbau 
из итальянского города Кастельру‑
та.

В  рамках LIGNA также состоя‑
лось традиционное собрание На‑
блюдательного совета Wein ig. 
2016‑й финансовый год ознамено‑
вался чрезвычайно позитивной тен‑
денцией для предприятия. Так, на‑
пример, по сравнению с предыду‑
щим годом объем поступивших за‑
казов вырос на 16%. Этот отрадный 
тренд продолжился и в 2017 году, 
так как в период до апреля был от‑
мечен рост заказов на 17%, а обо‑

рот увеличился на  21%. Имея на‑
дежный тыл в виде заказов на 47 
млн. евро, поступивших в  ходе 
LIGNA, концерн Weinig может с уве‑
ренностью рассчитывать на дости‑
жение поставленной цели в 2017 го‑
ду, а именно – получение заказов 
на сумму 471 млн. евро. С учетом 
хороших показателей за  прошед‑
ший период Наблюдательный совет 
принял ряд перспективных решений 
и согласовал инвестиционный бюд‑
жет в размере 30 млн. евро. В част‑
ности, на заводе Holz-Her в Нюртин‑
гене планируется построить новое 
административное здание с шоу-ру‑
мом, на что выделено 10 млн. евро. 
Не меньшее внимание было уделе‑
но росту персонала концерна. Со‑
гласно принятому решению количе‑
ство сотрудников вырастет до 2100 
человек. Только для одного завода 
в Таубербишофсхайме запланиро‑
вано увеличение персонала на 6%, 

после чего штат сотрудников соста‑
вит 900 человек.

По  окончании заседания пред‑
седатель Наблюдательного сове‑
та Томас Бах посетил стенд Weinig 
в павильоне 27. «После великолеп‑
ного результата в 2016 году и очень 
успешного начала, текущего 2017 
финансового года Наблюдательный 
совет, принявший решение о  но‑
вых инвестициях, создал прочную 
основу для дальнейшего усиления 
лидирующего положения концерна 
Weinig. С учетом успеха на выстав‑
ке LIGNA и наших инноваций в рам‑
ках концепции «Индустрия 4.0» мы 
исходим из того, что эта превосход‑
ная динамика продолжится и в бу‑
дущем», – так г-н Бах прокомменти‑
ровал продукцию, представленную 
на  стенде Weinig площадью 4000 
кв. м, который традиционно являл‑
ся одним из самых больших стендов 
на выставке. 

Отличные результаты LIGNA: во время обхода стенда вместе с членами Совета директоров председатель Наблюдательного совета Weinig Томас Бах 
осмотрел самые выдающиеся пункты выставочной программы
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Публикуется в порядке обсуждения

О ПРОЕКТЕ

«МОСКОВСКИЙ СТАНДАРТ
предоставления новых квартир в рамках 

программы реновации  
пятиэтажного жилищного фонда»

на портале mos.ru

Раздел: «Какие квартиры придут на смену пятиэтажкам»

Дорогие москвичи!

Многие из вас, благодаря програм‑
ме реновации, получат возможность 
переехать из морально устаревшего 
и физически изношенного жилья в со‑
временное, более удобное и комфорт‑
ное, оснащенное лифтами и остеклен‑
ными балконами, безопасными элек‑
троплитами и энергоэффективными 
окнами и батареями.

В этом выступлении я хочу расска‑
зать вам о  некоторых особенностях 
проекта, которые могут глубоко разо‑
чаровать вас в новом жилье, и даже на‑
нести вред вашему здоровью и здоро‑
вью ваших детей, если своевременно 
не принять меры по исправлению недо‑
статков сложившейся порочной систе‑
мы оборудования жилья в многоквар‑
тирных домах.

Начать придется с  того, что 
на квартиру в новостройке и ее со‑
держимое вам должны выдать хо‑
рошо известный пакет документов, 
как  на  телевизор или  велосипед, 
определённый статьей 10 закона 
«О защите прав потребителей»: па‑
спорт, инструкцию по эксплуатации 
и  гарантийный талон с  телефоном 
мастерской. Паспорт вам, вероят‑
нее всего, выдадут, а вот инструкцию 
по пользованию и правильно оформ‑
ленные (с отметкой о передаче) гаран‑
тийные талоны на приборы – нет. Все 
из‑за того, что юристы никак не ре‑
шат, считать ли недвижимость това‑

ром, а тут еще, как назло, не будет до‑
говора купли-продажи.

Обратите внимание: ни  в  одном 
из  предложений по  замене жилья 
не прописано, что микроклимат в квар‑
тире должен соответствовать требо‑
ваниям ГОСТов, СНиПов и  СанПи‑
Нов. Имеется в виду, что вы их всех 
откуда‑то знаете и будете сами поддер‑
живать параметры экологии жилища 
в соответствии с нормами. Что будет 
реально происходить – обсудим позже 
на основе многолетнего опыта. А пока 
что – вот эти правила:

• «Коэффициент естественной ос-
вещённости (КЕО) в жилых комнатах 
и кухнях должен быть не менее 0,5% 
в середине помещения».

• «Эквивалентные уровни звука  
L

Аэкв.
 в  жилых комнатах квартир с  7 

до 23 часов – не более 40 дБА, с 23 до 7 
часов – не более 30 дБА».

• «В холодное время года в жилой 
комнате

– температура воздуха: оптималь‑
ная – 20–22оС, допустимая – 18–24оС,

– относительная влажность: опти‑
мальная – 45–30%, допустимая – 60%,

– скорость движения воздуха: оп‑
тимальная – 0,15 м/сек, допустимая – 
0,2 м/сек».

«Минимальный расход наружного 
воздуха на 1 человека в жилых поме‑
щениях с естественным проветривани‑
ем: при общей площади на 1 человека 
более 20 м2 – 30 м3/час, а если менее 
20 м2, то 3 м3 на 1 м2 жилой площади».

«Качество воздуха в помещении 
(допустимое превышение содержания 
СО

2
 в наружном воздухе, см3/м3):
– высокое – 400 и менее;
– среднее – 400–600;
– допустимое – 600–1000;
– низкое – 1000 и более.
Содержание СО

2
 в наружном воз‑

духе, см3/м3–350–400».
«Естественная вентиляция жилых 

помещений должна осуществляться 
путём притока воздуха через форточ‑
ки, либо через специальные отверстия 
в оконных створках и вентиляционные 
каналы. Вытяжные отверстия каналов 
должны предусматриваться на кухнях, 
в ванных комнатах, уборных. Устрой‑
ство вентиляционной системы должно 
исключать поступление воздуха из од‑
ной квартиры в другую».

А теперь представим, что вы полу‑
чили такую квартиру, которая изобра‑
жена на картинках.

Вентиляция будет самая дешевая, 
естественная (без механического по‑
буждения), которая не обеспечивает 
нормативного воздухообмена. Это уже 
нарушение СП 60.13330.2012 «Отопле‑
ние, вентиляция и кондиционирование 
воздуха», п. 7.1.3:

«Вентиляцию с механическим по-
буждением (далее  – механическую 
вентиляцию) следует предусматри-
вать:

а) если параметры микроклимата 
и качество воздуха не могут быть обе-
спечены вентиляцией с естественным 
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побуждением (далее – естественную 
вентиляцию) в течение года.

П. 7.5.5: В помещениях жилых, об-
щественных, административно-быто-
вых и производственных зданий при-
точный воздух следует подавать таким 
образом, чтобы обеспечить требуемые 
параметры микроклимата в пределах 
обслуживаемой или рабочей зоны.

На фото 1/15 и 3/15 не видно ни‑
каких приточных вентиляционных 
устройств (клапанов) ни в окнах (бал‑
конных дверях), ни в стенах. Откры‑
вать зимой двери для  проветрива‑
ния – это простуда. А ночью придется 
дышать грязным воздухом, который 

очень быстро заполняется углекис‑
лым и прочими вредными газами. Но, 
если клапана будут установлены, вам 
не объяснят, как ими пользоваться, 
и есть риск, что вы их зашпаклюете, 
а то и замените окна, «чтобы не дуло». 
Так же точно вам не расскажут, почему 
на последних этажах в вытяжные от‑
верстия вставлены вентиляторы, и по‑
чему они должны работать круглосу‑
точно, а заодно, кто их должен ремон‑
тировать.

Если кто‑либо всерьез заинтересу‑
ется вопросом качества воздуха, он мо‑
жет приобрести в свободной продаже 
детектор углекислого газа по относи‑

тельно доступной цене (честное слово, 
здоровье дороже).

Кстати, на фото 13/15 можно заме‑
тить вытяжное отверстие на кухне, за‑
крытое решеткой. Как правило, в это 
отверстие вставляется труба надплит‑
ного воздухоочистителя («вытяжки»), 
которая ослабляет, и так ненадежную 
вентиляцию еще в 3–4 раза. А на фо‑
то 7/15 видно, что под межкомнатными 
дверями нет зазора для прохода венти‑
ляционного воздуха, который должен 
быть от 1,5 до 2,5 см.

Побочный эффект этой конструк‑
ции  – постоянный запах соседской 
кухни у вас, и запах вашей кухни у со‑
седей. И  никто не  предупредит вас 
об этом. И соседей тоже. Вообще‑то, 
для квартир выпускаются воздухоочи‑
стители с фильтрами (рециркуляцион‑
ные), но об этом мало, кто догадыва‑
ется.

Получается, что в новой квартире 
вентиляция перекрыта в 3‑х местах: 
на  притоке  – герметичными окнами 
и остеклением балкона, на перетоке – 
плотными межкомнатными дверями 
и на вытяжке – воздухоочистителем 
«вытяжного» типа для  кухни  – при‑
стройки к коттеджу. Такая квартира 
представляет собой полиэтиленовый 
пакет на голове, только большего раз‑
мера – убивает не сразу. Но тяжелыми 
хроническими заболеваниями «награ‑
дить» может.

Синдром больных зданий – апатия 
и усталость, головные боли, сухость 
и заложенность носа, воспаленные су-
хие глаза, воспаленное горло, сухая 
кожа и / или сыпь на коже; водянистые 
глаза, песок в глазах и насморк, сим-
птомы, сходные с сенной лихорадкой. 
Эти проявления, длящиеся сравни-
тельно короткое время, могут быть до-
статочно резкими и изматывающими. 
Однако есть мнения, что воздействие 
токсичных газов на протяжении дли-
тельного периода времени может при-
водить к более серьезным проблемам. 
Например, согласно недавнему отче-
ту экологов природоохранного агент-
ства Healthy Buildings, Healthy People: 
A Vision for the 21st Century («Здоро-
вое жилье – здоровые люди: взгляд 
в XXI век»), долговременный риск свя-
зан с плохим качеством воздуха в по-
мещении, причем в группу риска поми-

Фото 3/15

Фото 1/15
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мо прочего входят астма, рак, наруше-
ния репродуктивной системы и разви-
тия ребенка.

Смотрим дальше. «В помещениях 
будут установлены пластиковые окна, 
защищающие от пыли и шума» (фото 
3/15, 14/15). На самом деле, от наруж‑
ной пыли и высокочастотного шума 
защищают любые окна, оснащенные 
резиновыми уплотнителями, перекры‑
вающими приток вентиляционного воз‑
духа. Открывание окна для проветри‑
вания сводит на нет весь шумо- и пыле‑
защитный эффект. А вот низкочастот‑
ный шум, проникающий сквозь стекла, 
придется гасить специальной конструк‑
цией окон, не совсем пластиковых.

Особую тревогу вызывает осте‑
кление балконов, предназначенных 
для  эвакуации людей при  пожаре. 
«Балконы оборудуют стеклопакетами» 
(фото 9/15, 12/15).

Зачем нужны стеклопакеты (это – 
теплозащитное устройство) в  неот‑
апливаемом помещении, не  поймёт 
ни один инженер-строитель. (Между 
прочим, на фото 9/15 стеклопакетов 
нет). Но герметичные окна на балко‑
не, во‑первых, перекрывают приток 
вентиляционного воздуха в комнату, 
а во‑вторых, провоцируют конденсат 
и плесень. К чему это приводит, мы уже 
знаем. На замечательной панорамно-
остекленной «глухими» (неоткрываю‑
щимися) створками лоджии на фото 
9/15 уже сейчас видна грязь на сте‑
клах. 	 ГОСТ Р 56926–2016 как  бы 
не  существует. Ведь там  написано,  
п. 5.1.2:

Светопрозрачность должна быть 
обеспечена на протяжении всего рас-
четного периода эксплуатации изделий 
за счет безопасного периодического 
обслуживания.

П р и м е ч а н и е – Под безопасным 
периодическим обслуживанием пони-
мается очистка светопрозрачной кон-
струкции от загрязнения (мытье стекол) 
вручную без каких‑либо дополнитель-
ных специальных приспособлений. Че-
ловек, осуществляющий обслуживание, 
должен находиться на полу помещения 
изнутри и иметь беспрепятственный до-
ступ к светопрозрачному заполнению 
без риска выпадения наружу.

Для мытья глухого остекления при‑
дется нанимать весьма недешевых Фото 14/15

Фото 13/15

Фото 7/15
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верхолазов. Или терпеть грязные стек‑
ла, прикрывающие сваленные на бал‑
коне вещи.

Напоминаю: остекление балкона – 
это собственность жильца, которую 
в собственность жильцу не передают. 
Попытки «утеплить» такую лоджию эф‑
фекта не дадут, но повредить фасад 
могут, с  соответствующими послед‑
ствиями.

На все остекление, окна, ванны, 
раковины, смесители, счетчики нуж‑
но настоятельно требовать докумен‑
ты: паспорт, инструкцию по эксплуата‑
ции и гарантийный талон, вплоть до су‑
да. Иначе придётся все ремонтировать 
и менять за свой счет. А вот батареи – 

это часть дома, и  менять или  пере‑
носить их без соответствующего раз‑
решения запрещено. Но инструкция 
к ним тоже требуется.

Насчет судов: реально они рассма‑
тривают только коллективные иски. По‑
пытка судиться с системой в одиночку 
закончится отказом без объяснения 
причин.

Возникают 2 вопроса:
– куда смотрят Росстройнадзор 

и Мосжилинспекция?
– почему москвичам предлага‑

ют непригодное для  проживания 
жилье?

На первый вопрос ответ простой: 
выполняют приказ сверху, обоснован‑

ный привлекательностью «модного» 
жилья.

А  на  второй  – ответ сложнее. 
На картинках нарисована «мечта ново‑
села» – то, во что превращаются квар‑
тиры в новостройках после несанкци‑
онированной переделки – попытки по‑
вторить интерьер немецкого коттеджа 
в квартире с принципиально другой си‑
стемой вентиляции. Самое страшное 
то, что это стало модным.

Все попытки изменить ситуацию 
на протяжении более 10 лет натол‑
кнулись на бездействие ответствен‑
ных структур, вплоть до  Минстроя 
и Госдумы. Вопросами экологии жи‑
лища не занимаются нигде, програм‑
мы «Школа грамотного потребите‑
ля» и  «Жилищное просвещение» 
не реагируют ни на какие обраще‑
ния. Причина простая: покупатели 
квартир в суд не подают. А не пода‑
ют, потому что знают, что это бес‑
полезно.

Многие не подают потому, что сами 
нарушили правила эксплуатации жи‑
лья, например, присоединили балконы. 
А некоторые потом отсоединили: хо‑
лодно стало. Тепло‑то подается только 
в расчете на квартиру, причем больше 
половины тепла – на обогрев вентиля‑
ционного воздуха (!), которого при «те‑
плом» балконе уже не будет. Или бал‑
кон снова станет холодным.

25-я статья Конституции гаранти‑
рует неприкосновенность жилища. 
Каждый может превратить свою квар‑
тиру в непригодную для проживания, 
а потом жалеть об этом, если догада‑
ется о причинах своих бед. Но офици‑
ально предлагать подобные квартиры 
для массового переселения – это уже 
на грани преступления.

Дорогие москвичи! Надеюсь, вы по‑
няли, что вопросы экологии вашего но‑
вого жилища никого, кроме вас, не ин‑
тересуют, и решать их придётся исклю‑
чительно самим. Вам придётся опре‑
делиться, что для вас важнее: модный 
интерьер на картинке городского пор‑
тала или здоровье; отстаивать свои 
права или терпеть.

Желаю вам здоровья и приятного 
новоселья.

В. Е. ПРИГОЖИН, 
эксперт Московского общества 

защиты потребителей
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На немецком рынке окон в настоя-
щее время каждое третье окно – 

это окно из дерево-алюминия. И тен-
денция к росту спроса сохраняется. Это 
объясняется превосходным сочетанием 
прочности и легкости в уходе за алю-
миниевым корпусом снаружи и нату-
ральным деревом внутри помещения.

Наличие алюминиевого защитно-
го корпуса открывает большие воз-

можности в  покраске деревянных 
окон. Покрытие может быть выпол-
нено в широком диапазоне и без ка-
ких‑либо особых требований к  за-
щите от воздействия УФ-излучения 
или к толщине слоя.

Zowo-tec® 430 – прозрачный лак 
для дерево-алюминиевых окон от-
личается большой толщиной пленки. 
Этот лак обеспечивает превосход-

ное растекание при 125–275 микрон 
«мокрого» слоя, позволяя тем  са-
мым выполнить тонкое, среднее 
или толстое покрытие за один под-
ход. Толщина слоя определяет внеш-
ний вид и эффект, который может 
быть от почти естественной поверх-
ности древесины до визуально объ-
емистого покрытия.

Вкусы индивидуальны. Если вас 
интересует прозрачное покрытие, 
это может быть реализовано уже 
в  двухслойном формировании по-
крытия. Zowo-tec® 430. Прозрачный 
лак для дерево-алюминиевых окон 
обладает высокой прозрачностью, 
идеально подчеркивает естествен-
ную структуру поверхности и  ее 
цвет. Придание цвета может быть 
обеспечено за счет промежуточного 
покрытия. Стандартно Zowo-tec® 430 
поставляется в  матовом исполне-
нии. Эксперты ЛКМ фирмы Zobel всё 
чаще видят растушую тенденцию 
к  матовым поверхностям, и  Zowo-
tec® 430 позволяет реализовать за-
прос на этот тренд. Особо эффек-
тно с этим покрытием выглядят по-
верхности изделий из дуба, что бы-
ло продемонстрировано на выставке 
Fensterbau в Нюрнберге. Неважно, 
прозрачное или укрывное покрытие, 
матовое или очень матовое – в лю-
бом случае оно элегантно, равно-
мерно и современно.

Отличное растекание обеспечи-
вает основу для принудительной суш-
ки. Применение Zowo-tec® 430 позво-
ляет ускорить процесс складирова-
ния, поскольку отсутствует слипание. 
Благодаря отличным показателям 
по предотвращению пенообразова-
ния, продукт Zowo-tec® 430 особен-
но подходит для нанесения толстого 
слоя за один процесс окрашивания. 
Способы нанесения окрашивающего 
слоя различны, включая электроста-
тическую обработку.

Zowo-tec® 430 – лак на водной ос-
нове с  низким содержанием лету-
чих органический веществ, который 
не является опасным веществом.

ZOWO-TEC® 430 – ПРОЗРАЧНЫЙ ЛАК  
ДЛЯ ДЕРЕВО-АЛЮМИНИЕВЫХ ОКОН

Объект снаружи и изнутри.
Конструктивные дерево-алюминиевые элементы элегантны и современны. Zowo-tec® 430 обе-
спечивает свободу выбора вариантов дизайна и подчеркивает индивидуальность проекта.
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АССОЦИАЦИЯ ОКОННОЙ И ДВЕРНОЙ 
ФУРНИТУРЫ: ИТОГИ И ПЕРСПЕКТИВЫ

1 июня 2017 года Ассоциация про-
давцов и производителей окон-

ной и дверной фурнитуры провела 
мероприятие для  участников от-
расли на  тему «Рынок фурнитуры 
в России. Вчера – сегодня – завтра. 
Цели – задачи – решения. Роль Ас-
социации в регулировании рынка». 
Такое мероприятие, в котором при-
няли участие руководители веду-
щих российских и международных 
компаний, работающих на россий-
ском фурнитурном рынке, специа-
листы отрасли и где была представ-
лена объективная аналитическая 
информация, состоялось впервые.

Становление цивилизованно-
го фурнитурного рынка России на-
чалось несколько лет назад: тог-
да ключевые игроки рынка пришли 
к выводу, что вести бизнес в таких 
условиях, когда данный сегмент 
должным образом не  регулиро-
вался государством, невозможно 
и  приняли решение объединиться 
в Ассоциацию. Именно в это время 
были разработаны базовые прин-
ципы ведения бизнеса на  рынке 
фурнитуры при соблюдении законо-
дательства РФ, которые до сих пор 
успешно работают. Много внимания 

было уделено техническому регули-
рованию, качеству оконной и двер-
ной фурнитуры. «Сегодня можно 
смело утверждать, что совместны-
ми усилиями удалось создать циви-
лизованный рынок с равными усло-
виями для всех его участников», – 
отметил Виктор Тренев, генераль-
ный директор компании «Т. Б. М.».

Ольга Маслова, исполнитель-
ный секретарь Ассоциации про-
давцов и производителей оконной 
и  дверной фурнитуры, проинфор-
мировала участников о деятельно-
сти Ассоциации, ее целях, задачах 
и основных направлениях деятель-
ности. В настоящее время Ассоци-
ация – это единственная в России 
некоммерческая организация, объ-
единяющая участников фурнитур-
ного рынка. Ее участниками явля-
ются 13 ведущих российских и меж-
дународных компаний, охватыва-
ющих около 80% рынка оконной 
фурнитуры. В  задачи Ассоциации 
входит разносторонняя поддержка 
своих членов, партнерская работа 
с  государственными учреждения-
ми и профильными организациями 
по важным вопросам отрасли, под-
готовка экспертных заключений 

по техническим вопросам и отрас-
левым тенденциям, проведение ис-
следований, мониторинг фурнитур-
ного рынка и т. д.

Роман Пискарев, член Техниче-
ского комитета Ассоциации, руково-
дитель отдела обучения и техниче-
ского сервиса Представительства 
Siegenia, отметил важность рабо-
ты в  сфере технического регули-
рования. На данный момент Ассо-
циация оказывает экспертную под-
держку в  разработке и  корректи-
ровке различных стандартов, норм 
и рекомендаций. Среди них, основ-
ной стандарт на фурнитуру – ГОСТ 
30777 «Устройства поворотные, от-
кидные, поворотно-откидные, раз-
движные для оконных и балконных 
дверных блоков. ТУ», ГОСТ 19091 
«Замки, защелки, механизмы ци-
линдровые. Методы испытаний», 
а также основной стандарт оконной 
отрасли – ГОСТ 23166 «Блоки окон-
ные. ОТУ». Представители Ассоци-
ации входят в состав технических 
комитетов TK 465 «Строительство» 
и ТК 144 «Строительные материа-
лы (изделия) и конструкции».

Ирина Обросова, генеральный 
директор, и  Ольга Чигодайкина, 
коммерческий директор «О. К. Н. А. 
Маркетинг» представили аналити-
ческие данные по  оконному рын-
ку, отметив, что объем рынка ПВХ-
конструкций в натуральном выра-
жении с 2012 г. по 2016 г. снизился 
почти в 2 раза, с 58 млн. кв. м до 32 
млн. кв. м. Основные причины со-
кращения рынка на фоне ослаблен-
ной экономики – снижение уровня 
покупательской способности, тем-
пов строительства и  насыщение 
рынка окон. Одновременно произо-
шло значительное изменение конъ-
юнктуры рынка в части использова-
ния комплектующих для производ-
ства окон и материалов для их уста-
новки – значительное увеличение 
доли низкого ценового сегмента 
и сокращение высокого и средне-
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го, как в строительстве, так и среди 
частных покупателей.

Олег Ардатовский, директор 
по  развитию Представительства 
Siegenia в  России, сфокусировал 
внимание участников непосред-
ственно на рынке оконной фурни-
туры: «В  2008  году, который был 
одним из наиболее удачных, с точ-
ки зрения развития рынка окон-
ной фурнитуры, мы предполагали, 
что  рынок близок к  насыщению, 
но в 2009  году произошел резкий 
спад, связанный с экономическим 
кризисом в  стране. Затем наблю-
дался небольшой рост, и 2012–13 
гг были наиболее успешными с точ-
ки зрения продаж оконной фурни-
туры – порядка 31 млн. комплектов. 
Еще  одна тенденция, которую мы 
отметили, – с 2014 года рынок окон-
ной фурнитуры начал активное сме-
щение в  более дешевый сегмент. 
Премиум-продукты по‑прежнему 
преобладают на  рынке оконной 
фурнитуры и на 2016 год состави-
ли примерно 45% от общего числа 
проданных комплектов фурниту-
ры, тем не менее, стоит отметить, 
что все более востребованной ста-
новится продукция эконом и сред-
него классов». Докладчик оценил 
объем рынка фурнитуры 2016  г. 
на уровне «около 20 млн. комплек-
тов», т. е. спад к показателю 2012 г. 
составил около 35%.

Станислав Сойнов, генеральный 
директор компании Proplex, пред-
ставил свою позицию в отношении 
дальнейшего развития отрасли: 
«Энергоэффективное строитель-
ство может стать мощным драйве-
ром развития нашего сегмента от-
расли. Согласно данным Минстроя 
РФ, в России всего 117 энергоэф-
фективных домов! Пока государ-
ство, застройщик, собственник 
не  начнут измерять энергопоте-
ри, мы не увидим реального роста 
энергоэффективного строитель-
ства, которое при  полномасштаб-
ной реализации программы в рам-
ках всей страны может позволить 
экономить до  80 млрд. долларов 
в год. Безусловно, применение ка-
чественных оконных конструкций 
позволит развивать энергоэффек-
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тивное строительство, экономить 
средства государства и собствен-
ников жилья на расход энергии. Ко-
нечные потребители сделают выбор 
в пользу качественных, энергоэф-
фективных продуктов, если будут 
четко понимать выгоду от  их  ис-
пользования. Для реализации про-
граммы необходимо, с одной сто-
роны, внесение изменений в  те-
кущее законодательство в  сфере 
ЖКХ, с другой стороны, выработка 
единой позиции ключевых игроков 
рынка и отраслевых объединений. 
Я считаю, что только консолидиро-
ванная работа членов нашей Ассо-
циации, взаимодействие с  други-
ми профильными организациями 
и комитетами позволит нам выра-
ботать единую отраслевую концеп-
цию, направленную на  развитие 
энероэффективного строительства, 
что в конечном итоге положительно 
отразится как на развитии нашей 
отрасли, так и на экономике страны 
в целом».

Татьяна Зарембо, руководи-
тель отдела маркетинга компании 
«Т. Б. М.», представила участникам 
мероприятия уникальный в своем 
сегменте образовательный про-

ект – энциклопедию Wikipro и под-
черкнула: «Наш сегмент рынка яв-
ляется довольно узким, поэтому 
найти в открытых источниках мак-
симально подробную и достовер-
ную информацию об окнах и ком-
плектующих, из которых они изго-
тавливаются, достаточно сложно. 
Разрабатывая ресурс Wikipro, мы 
преследовали цель создать уни-
кальный образовательный пор-
тал для участников отрасли и ко-
нечных потребителей, где каж-
дый пользователь сможет найти 
необходимую для  себя информа-
цию и даже задать интересующие 
вопросы экспертам рынка. Наше 
мнение – мы должны информиро-
вать покупателей окон, дверей, 
мебели о  том, какую роль играет 
фурнитура и  другие комплектую-
щие в  готовой конструкции, пре-
доставляя при этом конечным по-
требителям возможность выбрать 
действительно качественный про-
дукт».

Олег Кудинов, председатель 
Правления Ассоциации продавцов 
и производителей оконной и двер-
ной фурнитуры отметил: «В 2017 го-
ду нашей Ассоциации исполнилось 

Информационная справка об Ассоциации продавцов и производителей оконной и дверной 
фурнитуры:
Ассоциация производителей, поставщиков и продавцов оконной и дверной фурнитуры создана в России 

в 2006 году. На сегодняшний день в состав Ассоциации, являющейся единственным в Российской Федерации объ-
единением производителей и продавцов фурнитуры, входят 13 компаний, охватывающих более 80% данного сегмен-
та российского рынка: Vorne («Ворне»), VHS («ВХС»), Geze («Геце»), GU («ГУ»), Dr. Hahn («Др. Хан»), Siegenia («Зи-
гениа»), «Мако Фурнитура», «Проплекс», «Профиль Декор», Roto Frank («Рото Франк»), T. Б. M., VBH («ФБХ»), Fuhr 
(«Фур»). Председателем Правления Ассоциации является Олег Анатольевич Кудинов.

Основной целью Ассоциации является создание цивилизованного рынка оконной и дверной фурнитуры в России, 
в том числе разработка и реализация взаимовыгодных условий по ввозу и распространению продукции на террито-
рии России при соблюдении всеми участниками рынка законодательства РФ. Ассоциация представляет интересы 
как продавцов, так и производителей на принципах равноправия и открытости.

Ассоциация прилагает много усилий по защите рынка оконной и дверной фурнитуры от недобросовестной кон-
куренции, а также стремится постоянно повышать качество продукции, уровень обслуживания клиентов. Важным 
направлением деятельности является участие в разработке технических регламентов, строительных норм, правил 
и стандартов с целью защиты рынка от некачественной и экологически вредной продукции.

Вся продукция членов Ассоциации соответствует международным и российским стандартам. Продукция и произ-
водственные мощности компаний регулярно проходят сертификацию в международных и российских специализиро-
ванных институтах, аккредитованных центрах и лабораториях. Ассоциация предоставляет своим участникам анали-
тические и консультационные услуги.

Партнеры Ассоциации: Национальный оконный союз, Союз производителей полимерных профилей, Союз сте-
кольных предприятий, европейские союзы производителей фурнитуры, российские и международные некоммерче-
ские организации.

11 лет – за этот период произошло 
много значимых отраслевых собы-
тий: разрабатывались и  принима-
лись крайне важные для фурнитур-
ного сегмента рынка своды правил, 
нормы и т. д. Благодаря комплекс-
ному подходу, изучению и приме-
нению самых лучших зарубежных 
и отечественных практик нам уда-
лось создать цивилизованный ры-
нок, каждый из участников которо-
го теперь имеет все возможности 
для ведения бизнеса в этой сфере. 
Мы будем рады оказать всяческую 
поддержку новым членам Ассоци-
ации – всем тем компаниям, кото-
рые разделяют наши ценности: про-
изводство и выпуск качественной 
продукции, цивилизованное веде-
ние бизнеса, соблюдение этических 
норм и действие в рамках законо-
дательства РФ».

Участники мероприятия со-
шлись во мнении, что данный фор-
мат является наиболее эффектив-
ным: была представлена актуаль-
ная информация по рынку, созданы 
все условия для ведения дискуссии, 
обмена мнениями, обсуждения по-
тенциальных и перспективных про-
ектов.
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– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конс трукций Центрального феде-
рального округа. Москва и Московская область».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Центрального феде-
рального округа (кроме Москвы и Московской области».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Западного фе-
дерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Южного федерального 
округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Кавказского 
федерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Приволжского феде-
рального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Уральского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Сибирского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Дальневосточного фе-
дерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-
мую информацию о ведущих российских компаниях-про-
изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫ-
СЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФА-
САДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 
9 аналитических отчетов, в которых представлены более 
1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа- 
садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 
объем производства которых составлял более 10 тыс. 
кв. м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех 
видов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего года:
– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;
– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;
– отчеты, вышедшие в 2013 году – по итогам 2012 г.;
– отчеты, вышедшие в 2014 году – по итогам 2013 г.;
– отчеты, вышедшие в 2015 году – по итогам 2014 г.;

– отчеты, вышедшие в 2016 году – по итогам 2015 г.;
–  отчеты, выходящие в 2017 году – по итогам 2016 г.
В  настоящее время обновляются данные о  компа-

ниях-производителях, готовятся к выходу новые отчеты 
2017 года.

Информационные карты компаний-производителей, 
представленные в отчетах, актуализированы по состоя-
нию на 2017 г.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ): 

1. Краткая характеристика федерального округа 
и входящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки федераль-
ного округа.

3. Региональные объемы производства и потребления 
оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-
ных блоков, фасадных и других светопрозрачных строи-
тельных конструкций в федеральном округе по итогам 
2016 г.

5. Информационные карты компаний-производителей 
(см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производителей 
в регионах-субъектах РФ, входящих в состав федерально-
го округа, по объемам производства. Региональные лидеры.

7. Сводные данные:
– групповое распределение и суммарные объемы про-

изводства ведущих компаний-производителей; их доля 
в региональных объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;
– особенности региональных оконно-фасадных рын-

ков; оценка потенциала регионов.
Выводы.

ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 
следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая марка.
• Структура компании (подчиненность, предприятия, 

филиалы, представительства).
• Руководство компании, должностные лица (долж-

ность, Ф.И.О.).
• Виды деятельности, основная продукция, типы про- 

изводимых изделий (по назначению; по виду используе-
мых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

• Место расположения (компании, производства); 
адрес, тел./факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.

ИЦ «Современные Строительные Конструкции» информирует о подготовке  
к выходу новых аналитических отчетов в рамках реализации проекта 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 
ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»
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• Количество сотрудников (общее / основной произ-
водственный персонал).

• Структура производства (количество и виды произ-
водств, производственные площади, цехи, участки).

• Характеристика технологического оборудования (ис-
пользуемое оборудование, марки, годы поставки / ввода 
в эксплуатацию, уровень автоматизации производства, 
число сборочных линий, наличие и число линий производ-
ства стеклопакетов); изменения, произошедшие в 2010-
2017 гг.

• Мощность производства (номинальная, расчетная).
• Используемые профили, фурнитура, стеклопакеты, 

другие комплектующие и материалы; изменения, произо-
шедшие в 2010-2017 гг.

• Реализация продукции (регионы реализации, основ-
ные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и предста-
вительства, число и местонахождение офисов / пунктов 
продаж, дилерская сеть, число и местонахождение диле-
ров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2016 г. (экспертная оценка 
/ данные компании).

• Объемы производства за 2006-2016 гг. (динамика): 
экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании 
(2006-2016 гг.).

•	 Дополнительная информация (реализованные 
объекты, партнеры, участие в региональных программах, 
членство в СРО, наличие административного ресурса, за-
казы и др.).

• Оценка перспектив развития на 2017-2018 гг. (про-
гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компании 
занимает от 2 до 8 стр., размещение всех их в одной кни-
ге (отчете) явилось бы неудобным для пользователя. По-
этому информация сформирована по федеральным окру-
гам РФ, что позволило сократить число информационных 
карт фирм в одной книге (отчете) от 55 до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам РФ, 
сформированы отчеты. С целью удобства пользования, 
информационный блок по Центральному федеральному 
округу разделен на два отчета (2 книги): Москва и Мо-
сковская обл. (первая книга); остальные регионы ЦФО 
(вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную ха-
рактеристику более 1000 ведущих российских ком-
паний-производителей оконных блоков и фасадных 
конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокупности 
контролировали в 2010-2016 гг. (непосредственно или че-
рез своих дилеров) около 75% оконно-фасадного рынка 
РФ в целом и до 80% рынка в секторе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 
проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ- 
ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 
является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.  
ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ 

И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-
щие производители оконных и фа-
садных конструкций Центрально-
го федерального округа. Москва 
и Московская область».

Отчет вышел в мае 2017 г. 
В отчете представлено около 110 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 380 (расчетно), разделов – 9, 

таблиц – 7, информационных карт – 110 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Централь-
ного федерального округа (кроме 
Москвы и Московской области)».

Отчет выходит в июле 2017 г. 
В отчете представлено около 150 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 400 (расчетно), разделов – 

9, таблиц – 9, рисунков – 9; информационных карт – 150 
(расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Северо-
Западного федерального округа».

Отчет выходит в августе 2017 г. 
В отчете представлено около 100 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 270 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 
100 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.
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«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Южно-
го федерального округа».

Отчет выходит в июле 2017 г. 
В  отчете представлено около 90 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 220 (рас-

четно), разделов  – 9, таблиц  – 8, информационных 
карт – 90 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-
щие производители оконных и фа-
садных конструкций Северо-Кав-
казского федерального округа»

Отчет выходит в июле 2017 г.
В отчете представлено около 60 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 160 (рас-

четно), разделов  – 9, таблиц  – 8, информационных 
карт – 60 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и  фасадных конструкций При-
волжского федерального округа».

Отчет выходит в июле 2017 г.
В отчете представлено около 190 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 410 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 
190 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Ураль-
ского федерального округа».

Отчет выходит в августе 2017 г.
В отчете представлено около 80 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 260 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 
80 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Сибир-
ского федерального округа».

Отчет вышел в июне 2017 г.
В отчете представлено 155 компа-

ний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц  – 402, раз-

делов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 156.
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и  фасадных конструкций Дальне-
восточного федерального округа».

Отчет выходит в августе 2017 г.
В  отчете представлено около 50 

компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 120 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 
50 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

Договор на приобретение отчетов оформляется на основании присланной Вами заявки.
При покупке 2 отчетов и более предоставляются скидки.

тел: +7 967 060 7117,  факс: +7 499 177 1807
director@ssk-inform.com
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Потенциал,  динамика разви-
тия и  основные показатели 

российского строительного рын-
ка подробно анализировались 
в  [1–5]. Показано, что основным 
показателем (индикатором), ха-
рактеризующим уровень разви-
тия строительства, является ввод 
жилья.

Динамика строительства 
(ввода) жилья в РФ

Прежде всего, необходимо еще 
раз подчеркнуть существенную 
разницу в понятиях «ввод жилья» 
и «строительство жилья». Годовой 
«ввод жилья» («ввод жилых до-
мов») является «отчетной» циф-
рой, которая определяется подпи-
санными в  течение года соответ-
ствующими актами и не совпадает 
с  цифрой фактически построен-
ного за  год жилья. Цифры «стро-

ительства» и  «ввода» сходятся 
на  более продолжительных вре-
менных интервалах (годы, десяти-
летия), и чем длиннее рассматри-
ваемый интервал, тем  выше схо-
димость.

По  уточненным данным Рос-
стата [6], опубликованным в  мае 
2017  г.,  ввод жилья в  2016  го-
ду в  России составил 80,2 млн. 
кв. м (94% к показателю 2015 г.). 
Как и ожидалось [7], первоначаль-
ные данные Росстата (опублико-
ваны в феврале 2017 г.) были за-
тем скорректированы «вверх», 
что  определяется особенностями 
подачи и  сбора «первичной» от-
четности регионов.

Тем самым, по итогам 2016 го-
да впервые за 6 лет отмечено сни-
жение данного показателя, что бы-
ло вполне ожидаемым, учитывая 
общую экономическую ситуацию 
в стране. Отметим, что, несмотря 

на  снижение по  сравнению с  ре-
кордным 2015  годом, ввод жилья 
в 2016 году был значительно выше 
максимального показателя вво-
да жилья в РСФСР, достигнутого 
в 1987 году (72,8 млн. кв. м) и по-
казателя предкризисного 2008 го-
да (64,1 млн. кв. м).

Стоит так  же отметить, что, 
пусть и с четырехлетним опоздани-
ем, но с 2014 года ввод жилья еже-
годно превышал заветную цифру 
«80 млн. кв. м», установленную па-
мятным нацпроектом «Доступное 
и  комфортное…» и  ФЦП «Жили-
ще» в качестве контрольного пока-
зателя на 2010 год.

Динамика ввода жилья в  РФ, 
начиная с 1990 г., в соответствии 
с годовыми объемами ввода жилья 
по данным Росстата (ФСГС), при-
ведена на рис. 1.

При анализе цифр ввода жилья 
следует принимать во внимание:

ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РОССИИ.
Динамика, региональные 
особенности, потенциал, перспективы

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА, 
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Рис. 1. Динамика ввода жилья в РФ в 1990–2016 гг., в соответствии с годовыми объемами ввода жилья по данным Росстата (ФСГС), млн. кв. м
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1.  Изменение от  28.04.2003  г. 
в методике учета «общей площади 
жилых домов».

2.  Неоднократную корректи-
ровку данных за  предшествую-
щие годы в официальной статот-
четности.

3. Легализацию ранее постро-
енных объектов недвижимости 
(включая так называемую «дачную 
амнистию»).

4. Возможность «двойного сче-
та» (Москва  – Московская обл., 
Санкт-Петербург – Ленинградская 
обл.).

Отметим так  же, что  цифры 
Росстата по ряду регионов-субъ-
ектов РФ и  по  отдельным феде-
ральным округам за  многие го-
ды вызывают вопросы. Однако 
на этом здесь не будем останав-
ливаться.

Ввод жилья характеризуется 
высокой неритмичностью: макси-
мальный объем ввода жилья в от-
четных данных ежегодно приходит-
ся на декабрь и, соответственно, 
на IV квартал (рис. 2). Это опреде-
ляется не столько фактором сезон-
ности строительных работ, сколь-
ко сохраняющимся еще со времен 
плановой экономики «фактором 
отчетности».

Анализ помесячной динамики 
ввода жилья показывает, что сни-
жение объемов ввода в 2016 году 
было обусловлено «недобором» 
в декабре, месяце, в котором регу-
лярно сдается около трети годово-
го объема вводимого жилья.

Негативным фактом является 
снижение доли индивидуального 
строительства в совокупных объ-
емах ввода жилья в РФ. По итогам 
2016  года доля индивидуальных 
жилых домов в совокупных объе-
мах ввода жилья в РФ снизилась 
до 39%

Динамика ввода индивиду-
альных жилых домов и  динами-
ка совокупного ввода жилья в РФ 
в  2001–2016  гг .  представлена 
на рис. 3.

В целом, объемы ввода жилья 
населением (индивидуальное до-
мостроение) снизились на  12% 
к показателю 2015 г.

Рис. 2. Помесячная динамика ввода жилья в 2002–2016 гг., млн. кв. м
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Рис. 3. Динамика ввода индивидуальных жилых домов и динамика совокупного ввода жилья 
в РФ в 2001–2016 гг.
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Рис. 4. Динамика годового ввода жилья по федеральным округам РФ в 1990–2016 гг.
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Динамика ввода жилья 
по федеральным округам 
РФ

Динамика годового ввода жи-
лья по федеральным округам РФ 
(в соответствии с данными Росста-
та) в 1990–2016 гг. представлена 
на рис. 4.

Данные за  2016  г.  на  рис. 3 
соответствуют первоначальным 
(не уточненным) данным Росста-
та, поскольку скорректированные 
данные за  2016  г. по  федераль-
ным округам и регионам-субъек-
там РФ, входящим в состав окру-
гов,  Росстатом не  публикова-
лись. По сложившейся практике, 
окончательные цифры за 2016 г., 
в и д и м о ,  б уд у т  п р е д с т а в л е н ы 
лишь через год, при сопоставле-
нии показателей 2017 и 2016  гг. 
В связи с этим, снижение показа-
телей за  2016  год по  федераль-
ным округам может оказаться ме-
нее значительным, чем показано 
на рис. 3.

Если руководствоваться пер-
воначальными (не   у точненны-
ми) данными Росстата, то во всех 
без  исключения федеральных 
округах РФ в 2016 году произошло 
снижение объемов ввода жилья. 
Ввод жилья в федеральных окру-
гах РФ в 2016 г., в % к показате-
лям 2015 г., показан на рис. 5.

На  фоне снижения совокуп-
ных объемов ввода жилья, по-
казатели ввода жилья застрой-
щиками  – юридическими лица-
ми оказались значительно лучше. 
В Северо-Западном и Южном фе-
деральных округах ввод жилья за-
стройщиками – юридическими ли-
цами в 2016 году превысил показа-
тели 2015 года. Во всех остальных 
федеральных округах показате-
ли ввода жилья застройщиками – 
юридическими лицами так же бы-
ли выше, чем в среднем по округу 
(с  учетом ввода индивидуальных 
жилых домов). Соответственно, 
значительно ниже оказался ввод 
жилья населением (индивидуаль-
ное домостроение).

Ввод жилья застройщиками  – 
юридическими лицами в  2016  г., 

Рис. 5. Ввод жилья в федеральных округах РФ в 2016 г., в % к показателям 2015 г.
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Рис. 6. Ввод жилья застройщиками – юридическими лицами в 2016 г., в % к показателям 
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в % к показателям 2015 г., показан 
на рис. 6.

Различия между федеральны-
ми округами РФ, обусловленные 
географическим положением, чис-
ленностью населения, уровнем 
экономического развития входя-
щих в их состав регионов и рядом 
других факторов, предопределя-
ют и различия в годовых объемах 
ввода жилья. Так, если в 2016 году 
в Центральном федеральном окру-
ге (ЦФО) было введено 23,8 млн. 
кв. м жилья, то в Дальневосточном 
федеральном округе (ДФО) – толь-
ко 2,2 млн. кв. м.

При  сходной динамике годо-
вых объемов ввода жилья в 1990–
2016 гг. (рис. 4), темпы развития 
жилищного строительства в  фе-
деральных округах также суще-
ственно отличались. После про-
вальных 90‑х гг., благодаря так 
н а з ы в а е м о м у  « с т р о и т е л ь н о -
му буму» 2003–2008  гг. удалось 
во  многом восстановить объемы 
ввода жилья. Однако, несмотря 
на дальнейший рост объемов вво-
да в  2011–2013  гг. и  рекордные 
показатели 2014–2015  гг., толь-
ко в шести федеральных округах 
РФ из восьми ввод жилья превзо-
шел показатели 1990  года. По-
прежнему остаются ниже уровня 
1990  года показатели Сибирско-
го федерального округа (СФО) 
и Дальневосточного федерально-
го округа (ДФО).

Доля федеральных округов 
в  совокупном объеме ввода жи-

лья в  РФ в  2016  г. представлена 
на рис. 7.

По темпам развития жилищно-
го строительства в 2000–2016  гг. 
высокую динамику роста показали 
Южный и Северо-Кавказский фе-
деральный округа. Однако по объ-
емам ввода жилья в  абсолютных 
показателях (тыс. кв. м) они да-
же вместе взятые заметно уступа-
ют Центральному и Приволжскому 
федеральным округам. Это опре-
деляется выраженной корреляци-
ей показателя ввода жилья с  по-
казателем численности населения 
в масштабе федеральных округов 
(рис. 8).

Рост коэффициента корреля-
ции, наблюдаемый с  2012  г., мо-
жет свидетельствовать об опреде-
ленном выравнивании в развитии 
строительства (в расчете на душу 
населения) за  счет подтягивания 
ранее депрессивных регионов, и, 
видимо, о намечающейся тенден-
ции к устранению имеющихся дис-
балансов экономического разви-
тия регионов [8].

Динамика ввода жилья 
в регионах-субъектах РФ

Показатели годового ввода жи-
лья в регионах-субъектах РФ, вхо-
дящих в состав федеральных окру-
гов, в 2006–2016 гг. (по данным Рос-
стата / ФСГС), тыс. кв. м, представ-
лены в табл. 1 – табл. 8.

Показатели Южного и  Северо-
Кавказского федеральных округов 

пересчитаны в соответствии с гра-
ницами 2009 г.

Показатели Южного федераль-
ного округа с 2014 года учитывают 
включенные в 2016 г. в его состав 
Республики Крым и г. Севастополя 
(в 2014-2015 гг. находились в со-
ставе Крымского федерального 
округа).

Динамика годового ввода жи-
лья в регионах-субъектах РФ, вхо-
дящих в состав федеральных окру-
гов, представлена на рис. 9–17.

В 2016 г. по вводу жилья превы-
сили показатель 2015 года:

– в  ЦФО  – 9 регионов из  18: 
Брянская, Владимирская, Воро-
нежская, Курская, Липецкая, Смо-
ленская, Тамбовская, Ярославская 
области;

– в СЗФО – 5 регионов из  11: 
Респ. Карелия, Респ. Коми, Мур-
манская и  Псковская области, г. 
Санкт-Петербург;

– в ЮФО – 3 региона из 8: Респ. 
Крым, Астраханская область, г. 
Севастополь;

– в  СКФО  – 5 регионов из  7: 
Респ. Дагестан, Респ. Ингушетия, 
Кабардино-Балкарская Республи-
ка, РСО-Алания, Чеченская Респу-
блика;

– в  ПФО  – 7 регионов из  14: 
Респ. Башкортостан, Респ. Марий 
Эл, Респ. Мордовия, Удмуртская 
Республика, Нижегородская, Са-
ратовская и Ульяновская области; 
при  этом ввод жилья в  Респ. Та-
тарстан – на уровне 2015 г.;

– в УФО – 1 регион из 6: Кур-
ганская область;

– в СФО – 3 региона из 12: Респ. 
Алтай, Красноярский край, Кемеров-
ская область;

– в ДФО – 4 региона из 9: Респ. 
Саха (Якутия), Камчатский край, 
Сахалинская область, Еврейская 
АО.

Таким образом,  из  85 реги-
онов-субъектов РФ в  2016  году 
ввод жилья возрос в  в  37 реги-
онах, остался на  уровне 2015  г. 
в 1 регионе, снизился в 48 реги-
онах.

Между регионами-субъектами 
РФ существуют огромные разли-
чия, обусловленные географиче-

Рис. 8. Ввод жилья в федеральных округах РФ в 2016 г. и численность населения округов
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Таблица 2.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Северо-Западный федеральный округ

Регионы-
субъекты 

РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м * Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., %*
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12
Республика 
Карелия 131,4 147,0 164,6 142,2 178,8 194,2 219,1 240,4 270,3 292,8 108,0

Республика 
Коми 196,6 184,3 120,1 81,2 115,3 85,5 142,7 155,4 270,5 232,9 111,1

Архангель-
ская область 259,6 346,8 243,6 268,2 280,1 298,5 316,3 340,3 383,3 360,6 91,6

В т. ч. Ненец-
кий АО 36,7 63,9 42,6 39,8 28,1 29,0 26,7 34,2 33,9 22,9 64,4

Вологодская 
область 488,7 545,4 489,9 409,1 414,1 386,0 496,3 776,1 845,4 774,3 89,7

Калининград-
ская область 753,3 800,6 608,1 525,4 545,0 581,8 629,5 1122,5 1205,8 1200,4 99,4

Ленинград-
ская область 844 908,0 1030,8 1041,1 1075,2 1139,8 1292,7 1603,1 2323,0 2171,7 93,5

Мурманская 
область 12,7 9,4 22,1 27,8 22,7 24,3 24,5 16,5 33,4 59,2 177,5

Новгородская 
область 204,5 258,5 246,3 250,2 272,5 303,5 320,5 353,6 359,0 361,9 100,7

Псковская об-
ласть 131,3 151,4 191,6 139,5 174,6 186,7 184,6 293,6 325,8 264,7 75,5

г. Санкт-
Петербург 2636,9 3211,6 2604,4 2656,5 2705,7 2576,5 2583,5 3261,8 3030,7 3116,3 102,8

СЗФО,
всего 5659 6562,9 5718,6 5541,3 5784,1 5776,9 6209,7 8163,2 8984,2 8834,8 97,7

* По данным Росстата (2017 г.)

Таблица 1.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Центральный федеральный округ

Регионы-
субъекты 

РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м Ввод в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., % *2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13
Белгород-
ская область 939 1064 1112,2 1097,3 1100,2 1148,2 1215,2 1294,6 1469,2 1554,9 1350,3 86,8

Брянская об-
ласть 246 298,5 321,7 352,9 390,1 421,4 453,0 526,8 550,7 644,3 665,1 103,2

Владимир-
ская область 341 376 419,4 451 480,8 437,6 507,8 518,9 606,0 646,7 655,5 101,4

Воронеж-
ская область 854 974,4 1120,5 887,7 1048,2 996,2 1110,4 1348,7 1572,9 1626,9 1679,9 103,3

Ивановская 
область 179 142 170,8 186,5 190,7 216,6 221,9 232,0 252,6 260,2 176,8 67,9

Калужская 
область 265 458,2 631,5 456,7 507,5 598,4 612,8 657,1 807,8 796,1 736,4 92,5

Костромская 
область 109 140,4 149 180,4 150,5 156,4 204,7 228,2 328,3 322,4 309,2 95,9

Курская об-
ласть 327 375,8 447,1 456,1 377,2 394,4 426,2 496,1 560,8 567,3 574,9 101,3

Липецкая 
область 621 705 721,9 731,5 736,0 761,7 807,0 858,1 1009,2 1060,5 1081,3 102,0

Московская 
область** 6484 7805,2 7881,2 8452 7939,0 8244,2 6619,9 7406,5 9944,8 9623,3 8823,0 91,7

Орловская 
область 253 310 326 301,6 249,1 333,5 359,4 379,0 469,0 479,3 351,3 73,3

Рязанская 
область 377 456,6 502,9 509,8 466,3 478,1 512,0 552,8 603,1 666,6 707,6 106,2

Смоленская 
область 297 300,3 344,9 345,7 348,0 370,7 261,2 410,5 448,6 513,5 626,5 122,0

Тамбовская 
область 421 501,7 560,4 559,2 569,1 603,3 635,7 704,4 770,5 825,8 831,8 100,7

Тверская об-
ласть 354 418,7 347,3 450,4 452,3 421,9 410,3 504,8 538,1 556,0 492,3 88,6

Тульская об-
ласть 251 322,2 417,1 394,8 394,8 262,7 310,2 503,0 580,0 770,5 622,6 80,8

Ярославская 
область 247 420,3 396,9 376,4 291,5 411,2 461,3 487,1 693,8 716,5 795,5 111,0

г. Москва** 4780 4824,6 3263,5 2703,5 1768,3 1807,5 3049,7 3145,9 3341,8 3919,5 3361,8 85,8
ЦФО,
всего 17345,0 19894,0 19134,2 18893,4 17461,3 18064,0 18178,5 20254,8 24547,2 25550,3 23842,0 93,3

* По данным Росстата (2017 г.)

** С учетом изменения городских границ г. Москвы в 2012 г.
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ским положением, природно-кли-
матическими условиями, числен-
ностью населения, уровнем эко-
номического развития и  рядом 
других факторов. Это предопреде-
ляет огромную разницу в годовых 
объемах ввода жилья, объемах 
строительства и уровне развития 
стройиндустрии.

Лидером по объемам ввода жи-
лья более 10 лет является Москов-
ская область, ввод за 2016 г. в ко-

торой, несмотря на спад, составил 
8823,0 тыс. кв. м.

Значительные объемы вво-
да сохраняются в Краснодарском 
крае (557,6 тыс. кв. м в  2016  г.), 
Москве (3361,8 тыс. кв. м), Санкт-
Петербурге (3116,3 тыс. кв. м).

Для  сравнения,  ввод жилья 
в Чукотском АО в 2016 г. составил 
1,1  тыс. кв. м, что  эквивалентно 
одному 20‑квартирному дому типо-
вой застройки.

Ввод жилья в регионах-
субъектах РФ в 2016 г. 
в сопоставлении с вводом 
в 2008 г. и в 1990 г.

Как было показано в [1, 2], пока-
зателями, достаточно точно харак-
теризующими развитие жилищного 
строительства в регионах, являются 
отношение достигнутых показате-
лей к показателям 2008 г. и 1990 г.

Ввод жилья в регионах-субъек-
тах РФ, входящих в  состав Цен-

Таблица 3.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Южный федеральный округ

Регионы-
субъекты 

РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м * Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
%*

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

Республики 
Адыгея 68,7 80,8 125,7 133,9 121,7 95,6 106,8 270,9 296,5 235,2 79,3

Республика 
Калмыкия 77,7 59,3 72,3 80,6 99,0 85,5 108,9 125,2 126,0 63,1 50,1

Республика 
Крым - - - - - - - 634,2 252,6 284,9 112,8

Краснодар-
ский край 3704,1 3937,6 3411,7 3554,0 3688,7 4311,9 3943,7 4759,0 4644,3 4557,6 98,1

Астраханская 
область 725,3 382,4 476,4 495,7 503,2 508,8 594,8 623,7 575,2 593,7 103,2

Волгоград-
ская область 762,3 820,2 723,1 666,7 628,9 881,6 833,9 1115,0 911,7 748,2 82,1

Ростовская 
область 1705,6 2008,4 1805,2 1808,4 1880,3 1984,0 2133,6 2325,0 2408,7 2292,4 95,2

г. Севасто-
поль - - - - - - - 244,6 105,0 218,5 в 2,1р.

ЮФО, всего 7043,7 7288,7 6614,4 6739,3 6921,8 7867,4 7721,6 9218,8 8986,0 8993,6 96,5
* По данным Росстата (2017 г.)

Таблица 4.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Северо-Кавказский федеральный округ

Регионы-субъ-
екты РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м * Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
%*

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

Республика Да-
гестан 800,1 907,1 1065,9 1123,8 1212,4 1435,9 1536,4 1647,7 1809,8 1844,8 101,9

Республика Ингу-
шетия 231 62,2 37,3 158,4 81,8 89,4 250,6 259,5 262,3 271,6 103,5

Кабардино-Бал-
карская Респу-
блика

237 247,3 255,6 264,2 273,0 281,9 290,8 328,4 375,1 412,4 110,0

Карачаево-Чер-
кесская Респу-
блика

92,9 95,5 90,1 70,2 82,4 87,8 113,1 173,5 184,0 162,3 88,2

РСО-Алания 175,5 196,9 197,7 198,0 200,1 205,7 210,3 170,8 174,0 176,0 101,1

Чеченская Респу-
блика 45,3 55 74,8 115,3 76,0 315,9 365,7 1140,1 943,2 1039,4 110,2

Ставропольский 
край 945,8 1065,1 1078,5 1100,9 1267,0 1332,7 1374,6 1291,9 1248,3 1020,0 81,7

СКФО, всего 2527,6 2629,1 2799,9 3030,6 3192,5 3749,3 4141,5 5011,9 4996,7 4926,4 98,6
* По данным Росстата (2017 г.)
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трального федерального округа, 
в 2016 году к показателям 2008 г. 
и 1990 г., в %, представлен на рис. 
18 и рис. 19.

Видно, что  все регионы ЦФО 
превзошли показатели 2008  г. 
(предшествующего прошлому кри-
зису, с  максимальным докризис-

ным вводом жилья). Однако 4 ре-
гиона из  18, входящих в  состав 
ЦФО, не достигли уровня 1990  г. 
(последнего года существования 

Таблица 5.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Приволжский федеральный округ

Регионы-субъ-
екты РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м * Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
%*

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

Республика Баш-
кортостан 1856,8 2351,8 2352,7 2007,0 2109,3 2323,6 2485,3 2652,1 2690,7 2698,5 100,3

Республика
Марий Эл 283,7 298,8 299,9 303,6 314,8 351,4 369,6 415,7 439,7 465,7 105,9

Республика Мор-
довия 242,8 284,1 276,6 289,0 298,1 265,8 304,7 320,8 324,5 328,6 101,3

Республика Та-
тарстан 2040,7 2222,5 2010,2 2027,3 2396,1 2399,5 2400,4 2404,8 2405,6 2406,5 100,0

Удмуртская Респу-
блика 483 486,4 464,8 482,0 504,9 516,1 532,6 633,0 648,5 651,9 100,5

Чувашская Респу-
блика 1004,5 977,8 852,2 874,7 886,4 818,5 837,1 862,1 832,8 629,8 75,6

Пермский край 884,1 832,8 695,1 761,4 748,8 825,8 1004,0 1112,8 1154,1 1042,8 90,4

Кировская
область 375,8 425,8 335,9 378,3 405,4 409,2 487,1 684,5 726,6 662,8 91,2

Нижегородская 
область 1072,0 1353,9 1403,9 1453,4 1469,7 1501,1 1530,4 1587,9 1259,1 1271,7 101,0

Оренбургская об-
ласть 752,4 775,9 740,1 586,6 743,5 704,3 790,8 1151,8 1190,1 965,9 81,2

Пензенская об-
ласть 554,3 605,1 610,2 624,8 671,1 739,4 831,2 902,8 931,0 886,3 95,2

Самарская об-
ласть 1287,0 1328,2 1023,4 1041,1 1331,0 1484,3 1738,7 1888,0 2211,7 1874,7 84,8

Саратовская об-
ласть 1022,1 1112,5 1129,9 1144,3 1169,6 1235,9 1314,4 1520,7 1140,0 1294,1 113,5

Ульяновская об-
ласть 429,4 508,5 530,6 466,8 553,8 607,3 633,8 718,9 934,8 966,9 103,4

ПФО, всего 12288,6 13563,9 12725,5 12440,1 13602,2 14182,1 15260,3 16855,7 16888,9 16146,3 95,6

* По данным Росстата (2017 г.)

Таблица 6.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Уральский федеральный округ

Регионы-
субъекты РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м * Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
%*

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

Курганская об-
ласть 194,5 281,1 288,6 159,7 182,6 249,9 279,7 389,3 292,6 295,8 101,1

Свердловская 
область 1658,8 1702,0 1590,7 1770,1 1822,2 1869,4 1755,3 2424,0 2477,5 2107,5 85,1

Тюменская об-
ласть, всего * 2066,2 2220,4 2006,1 1815,9 2147,6 2564,7 2753,4 3161,4 3396,4 2607,2 76,8

в т. ч. ХМАО 872,2 891,5 827,2 564,4 757,4 1021,8 1044,2 1115,8 968,8 728,6 75,3

в т. ч. ЯНАО 253,5 229,6 135,4 139,7 167,8 197,5 246,0 271,0 296,8 194,8 65,6

Челябинская 
область 1673,1 2024,0 1430,9 1072,9 1314,3 1676,6 1787,6 2002,0 1781,9 1312,2 73,6

УФО, всего 5592,5 6277,4 5316,3 4818,5 5466,6 6360,6 6576,0 7976,7 7948,4 6322,6 79,5
* По данным Росстата (2017 г.)
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Таблица 7.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Сибирский федеральный округ

Регионы-
субъекты РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
в % *

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13

Республика
Алтай

47 51,8 58.4 60,7 68,3 76,6 80,6 89,7 100,4 113,6 124,6 109,7

Республика Бу-
рятия 217 27 0,6 307,2 248,1 271,7 304,4 339,4 380,1 409,4 414,7 334,5 80,7

Республика 
Тыва 24 33,1 44.5 50,3 49,5 52,4 55,5 78,8 92,6 109,0 104,6 96,0

Республика Ха-
касия 138 163,2 192,7 184,8 140,6 156,2 173,5 202,7 261,9 301,3 185,9 61,7

Алтайский
край 441 598,2 631,9 654,3 659,6 635,7 645,8 664,7 754,8 890,0 745,7 83,8

Забайкальский
край 179 232.7 258,6 269,1 274,8 276,9 302,9 295,1 352,5 235,0 146,3 62,3

Красноярский 
край 899 1159,1 1101,6 860,6 987,9 1047,1 1076,8 1134,0 1200,6 1311,1 1353,2 103,2

Иркутская
область 331 575,1 584,9 602,2 628,1 755,2 871,1 973,3 835,7 922,6 881,5 95,5

Кемеровская 
область 804 1010,4 1063,1 1063,2 1002,9 1082,6 1085,5 1090,5 1097,8 1002,0 1090,5 108,8

Новосибирская 
область 1073 1274,7 1392,2 1216 1379,9 1505,2 1571,0 1723,4 2302,0 2587,9 2209,8 85,4

Омская
область 906 1103,8 1015,7 605,2 706,7 836,7 738,7 826,5 848,0 785,2 760,3 96,8

Томская
область 375 442,8 524 433,5 437,0 457,6 489,7 531,3 619,7 699,1 470,2 67,3

СФО,
всего 5463,9 6915,4 7174,7 6247,9 6606,9 7186,3 7430,2 7990,1 8874,7 9371,3 8407,1 89,7

* По данным Росстата (2015 г.)

Таблица 8.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Дальневосточный федеральный округ

Регионы-
субъекты РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м * Ввод 
в 2016 г. 
к вводу 

в 2015 г., 
%*

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

Республика 
Саха (Якутия) 320,2 290,9 293,4 303,0 318,9 356,2 417,5 473,8 546,2 605,1 110,8

Камчатский
край 21 63,4 63,3 57,8 68,8 72,4 82,5 87,7 72,3 75,0 103,8

Приморский 
край 366,7 375,4 399,0 535,2 591,8 610,8 614,7 671,6 498,5 485,7 97,4

Хабаровский 
край 265,8 303,9 379,0 315,1 402,0 344,2 325,1 443,7 449,9 388,6 86,4

Амурская об-
ласть 169,0 184,9 149,6 166,3 240,9 317,4 363,5 343,5 261,3 212,2 81,2

Магаданская об-
ласть 14,8 15 15,6 15,9 18,2 20,0 15,3 13,0 20,7 5,3 25,7

Сахалинская об-
ласть 105,6 148,9 164,7 201,8 239,4 215,0 291,2 304,5 312,1 329,2 105,5

Еврейская авто-
номная область 30 39,4 48,8 52,6 53,0 54,1 63,2 104,0 59,6 75,9 127,5

Чукотский АО 6,6 1,6 4,0 0,3 2,2 1,2 0,4 1,8 2,2 1,1 49,4

ДФО,
всего 1299,6 1423,5 1517,5 1648,0 1935,1 1991,2 2173,3 2443,5 2222,7 2178,2 98,0
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СССР). Хуже всего обстоит дело 
в Ивановской области (35,4% к по-
казателю 1990 г.).

Ввод жилья в  регионах-субъ-
ектах РФ, входящих в состав Се-
веро-Западного федерального 
округа, в 2016 году к показателям 
2008 г. и 1990 г., в %, представлен 
на рис. 20 и рис. 21.

Здесь, как  ни  странно, «не-
добрал» до  показателя 2008  г. 
Санкт-Петербург, показавший от-
личную динамику к 1990 году.

Обращает на  себя внимание 
крайне неоднозначная динамика 
ввода жилья в  регионах. 6 реги-
онов из 11 по вводу жилья не до-
стигли уровня 1990  г. Катастро-
фична ситуация в  Мурманской 
области  – 10,2% к  показателю 
1990  г., хотя в 2016  году был до-
стигнут рост более чем  в  6 раз 
к показателю 2015 г.

Ввод жилья в регионах-субъек-
тах РФ, входящих в состав Южного 
федерального округа, в 2016 году 
к показателям 2008 г. и 1990 г., в %, 
представлен на рис. 22 и рис. 23.

Здесь наихудшие показатели 
у  Волгоградской области, не  до-
стигшей по  объемам ввода жи-
лья ни  уровня 2008  г., ни  уровня 
1990 г.

Значительно ниже показателя 
1990 г. ввод жилья в Калмыкии.

Ввод жилья в  регионах-субъ-
ектах РФ, входящих в состав Се-
веро-Кавказского федерального 
округа, в 2016 году к показателям 
2008 г. и 1990 г., в %, представлен 
на рис. 24 и рис. 25.

Здесь крайне неравномерное 
развитие. Показатель Чеченской 
Республики (1889,8% к  2008  го-
ду) является рекордом. Тем более, 
что, несмотря на известные собы-
тия 90‑х гг., ввод жилья в 2016 г. 
составил 207,7% к  показателю 
1990 г.

Долгое время бывший лиде-
ром в  СКФО по  объемам вво-
да жилья Ставропольский край 
не  достиг по  объемам ввода жи-
лья в 2016 году ни уровня 2008 г., 
ни уровня 1990 г.

Ввод жилья в регионах-субъек-
тах РФ, входящих в  состав При-

Рис. 9. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Цен-
трального федерального округа. Москва и Московская область, тыс. кв. м за год
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Рис. 10 а. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав 
Центрального федерального округа (за исключением Москвы и Московской области), тыс. 
кв. м за год
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Рис. 10 б. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в со-
став Центрального федерального округа (за исключением Москвы и Московской области), 
тыс. кв. м за год
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Рис. 11. Динамика годового ввода жилья по  регионам-субъектам 
РФ, входящим в  состав Северо-Западного федерального округа, 
тыс. кв. м за год

волжского федерального округа, 
в 2016 году к показателям 2008 г. 
и 1990 г., в %, представлен на рис. 
26 и рис. 27.

Обращает на  себя внимание 
спад объемов ввода жилья в Чува-
шии (64% к показателю 2008 г.).

При  более ровных, по  срав-
нению с  другими федеральными 
округами, темпах развития жи-
лищного строительства, 4 регио-
на из 14 по объемам ввода жилья 
в 2016 г. не достигли показателей 
1990 г.

Ввод жилья в  регионах-субъ-
ектах РФ, входящих в  состав 
Уральского федерального округа, 
в 2016 году к показателям 2008 г. 
и 1990 г., в %, представлен на рис. 
28 и рис. 29.

3 региона из 6 по итогам 2016 г. 
не достигли показателей 2008 г.

4 региона из 6 по итогам 2016 г. 
не достигли показателей 1990 г.

Позитивные показатели у  Тю-
менской и  Свердловской обла-
стей.

Ввод жилья в  регионах-субъ-
ектах РФ, входящих в состав Си-
бирского федерального округа, 
в 2016 году к показателям 2008 г. 
и 1990 г., в %, представлен на рис. 
30 и рис. 31.

Здесь наихудшие результа-
ты у Забайкальского края (56,6% 
к показателю 2008 г.; 23,8% к по-
казателю 1990 г.).

4  региона из  12 по  итогам 
2016  г. не  достигли показателей 
2008 г.

Только 2 региона из 12 по ито-
гам 2016 г. превзошли показатели 
1990 г.

Абсолютным лидером по объе-
мам ввода жилья и темпам роста 
объемов ввода в  СФО является 
Новосибирская область.

Ввод жилья в регионах-субъек-
тах РФ, входящих в состав Дальне-
восточного федерального округа, 
в 2016 году к показателям 2008 г. 
и 1990 г., в %, представлен на рис. 
32 и рис. 33.

Здесь наилучшие показатели 
у  Сахалинской области (221,1% 
к показателю 2008 г.; 123,8% к по-
казателю 1990 г.).
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Рис. 12. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Юж-
ного федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 13. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Се-
веро-Кавказского федерального округа, тыс. кв. м за год
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Только один этот регион из  9, 
входящих в состав ДФО, по объе-
мам ввода жилья в 2016 г. превзо-
шел показатель 1990 г.

Наихудшие показатели у Мага-
данской области и Чукотского АО.

Ввод жилья на душу 
населения

Важной характеристикой раз-
вития строительства и стройинду-
стрии является показатель ввода 
жилья на 1 жителя.

Ввод жилья на 1 жителя в реги-
онах-субъектах РФ, входящих в со-
став федеральных округов, приве-
ден на рис. 34 – рис. 41.

По  показателю ввода жилья 
на  душу населения среди всех 
регионов-субъектов РФ лидиру-
ет Московская область, в которой 
ввод жилья на 1 жителя в 2016 го-
ду составил 1,19 кв. м на 1 чел.

По городу Москве этот показа-
тель значительно ниже и составил 
по итогам 2016 года лишь 0,27 кв. 
м на 1 чел. (в 2015 г. – 0,31 кв. м 
на 1 чел.).

Критически низкие показа-
тель – у Чукотского АО (0,02 кв. м 
на  1  чел.), Магаданской области 
(0,04 кв. м на 1 чел.) и Мурманской 
области (0,08 кв. м на 1 чел.).

Потенциал жилищного 
строительства

Опережающие индикаторы, 
в частности, динамика производ-
ство цемента (рис.  42),  указы-
вают на  продолжение рецессии 
в  строительстве и  дальнейшее 
снижение ввода жилья в 2017 го-
ду. Однако имеются основания 
полагать, что это снижение не бу-
дет длительным. Если, конечно, 
вновь не  вмешаются «внешние» 
факторы.

Потенциал жилищного строи-
тельства определяется реальными 
потребностями населения в улуч-
шении жилищных условий. По жи-
лищной обеспеченности (24 кв. 
м на  1 чел.) Россия значительно 
уступает странам Западной Евро-
пы и США.
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Рис. 14. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав При-
волжского федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 16. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Си-
бирского федерального округа, тыс. кв. м за год
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Рис. 15. Динамика годового ввода жилья по  регионам-субъектам РФ, входящим в  состав 
Уральского федерального округа, тыс. кв. м за год (Тюменская область – включая автоном-
ные округа)
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Рис. 17. Динамика годового ввода жилья по  регионам-субъектам РФ, входящим в  состав 
Дальневосточного федерального округа, тыс. кв. м за год
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Для выхода на уровень западно-
европейских показателей в России 
необходимо обеспечить среднего-
довой ввод жилья на уровне более 
100 млн. кв. м. В  среднесрочной 
перспективе, учитывая экономиче-
скую ситуацию в стране и полити-
ческую ситуацию в мире, это пред-
ставляется маловероятным.

Тем не менее, жилищное стро-
ительство будет вынужденно под-
держиваться на достаточно высо-
ком уровне, что предопределяет-
ся состоянием жилищного фонда 
в  стране и  необходимостью его 
модернизации.
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Рис. 18. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ЦФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 19. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ЦФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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Рис. 20. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
СЗФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 21. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
СЗФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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114,1

Рис. 22. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ЮФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 23. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ЮФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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Рис. 24. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
СКФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 25. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
СКФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %

Рис. 26. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ПФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 27. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ПФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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81,7 84,8
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Рис. 28. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
УФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 29. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
УФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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Рис. 30. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
СФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 31. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
СФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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Рис. 32. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ДФО, в 2016 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 33. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ДФО, в 2016 году к показателям 1990 г., в %
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Рис. 34. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав ЦФО
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Рис. 35. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав СЗФО

0,52

0,23

0,83

0,58

0,30

0,54

Рис. 36. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав ЮФО
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Рис. 37. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав СКФО
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Рис. 38. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав ПФО
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Рис. 39. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав УФО
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Краткая характеристика суще-
ствующего жилищного фонда:

Жилищный фонд РФ, всего  – 
более 3,4 млрд. кв. м общей жилой 
площади, из них:

– городской – 72,3%
– сельский – 27,7%
Ветхий и  аварийный фонд  – 

около 3% от общей площади.
Доля многоквартирных домов 

в общей площади жилых помеще-
ний – более 70%.

Наибольшую долю в общей жи-
лой площади составляют дома по-
стройки 1971–1995  гг. (в  основ-
ном, панельные) – около 40%

Д ол я  д о м о в ,  п о с т р о е н н ы х 
в  1946–1970  гг., в  общей жилой 
площади – около 27%.

Доля комплексно благоустро-
енного жилья (водопровод + кана-
лизация + отопление + ГВС + газ 
или  напольные электроплиты)  – 
около 68%.

Каким образом будет осущест-
вляться эта поддержка (а  свой 
вклад будут вносить и  государ-
ство, и население, и бизнес), роль 
и  объемы ипотечного кредитова-
ния, развитие индивидуального 
домостроения – все это темы от-
дельных публикаций.

В  качестве позитивных фак-
торов следует отметить создание 
адаптированной к рынку мощной 
строительной индустрии, освоение 
производства современных стро-
ительных материалов и  изделий, 
наконец, ту позитивную инерцию, 
которую набрал строительный ры-
нок за последние годы.

Однако развитие жилищного 
строительства в  первую очередь 
будет зависеть от макроэкономи-
ческих факторов. Воздействие 
макроэкономических факторов 
и  системных связей хорошо про-
является в  корреляционной за-

висимости между вводом жилья 
и  добычей нефти в  России. Эта 
зависимость была установлена 
нами в  2007  году [2, 4]. Наложе-
ние графиков двух, казалось бы, 
не связанных между собой процес-
сов наглядно свидетельствует: де-
сять тонн добытой нефти позволя-
ет с лагом в 1,5–2 года построить 
(ввести) 1,1–1,2 кв. м нового жи-
лья. Это демонстрировала стати-
стика за 27 лет, вне зависимости 
от интерпретации данных (рис. 43).

Потенциал развития и  увели-
чения объемов жилищного стро-
ительства у отрасли есть. Однако 
необходимо учитывать системные 
риски, значительно возросшие 
за последние годы.

Для  строительной индустрии 
(производителей материалов и из-
делий) такими рисками являются:

– внешние (макроэкономиче-
ские и политические) риски;

– усиление дисбаланса между 
темпами роста мощностей и пла-
тежеспособным спросом

– увеличение долговой нагруз-
ки;

– увеличение непроизводствен-
ных расходов;

– снижение реальной доходно-
сти бизнеса;

– прогрессирующий рост сово-
купности рисков.

Перспективы развития 
жилищного строительства 
на 2017–2020 гг.

Дальнейшее снижение объемов 
жилищного строительства и объе-
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0,34 0,33 0,35 0,32

0,14

0,47

0,37
0,40

0,80

0,39
0,44

Рис. 40. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав СФО

Рис. 41. Ввод жилья на душу населения в регионах-субъектах РФ, 
входящих в состав ДФО
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Рис. 42. Опережающий индикатор – динамика производство цемента в РФ
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мов ввода жилья в 2017 г. (минус 
3–5% к 2016 г.)

Переход к  росту фактических 
объемов жилищного строитель-
ства в 2018 г., что предопределя-
ется низкой жилищной обеспечен-
ностью и  состоянием жилищного 
фонда страны.

Стабилизация объемов ввода 
в первом полугодии 2018 г.; пере-
ход к росту объемов ввода жилья 

во втором полугодии 2018 г.; рост 
на 2–5% по итогам 2018 года к по-
казателю 2017 г.

Рост будет обеспечиваться 
за счет дальнейшего «подтягивания» 
ранее депрессивных регионов; в ре-
гионах-лидерах ожидаются низкие 
темпы роста или отсутствие роста.

Возможен спад в 2019–2020 гг. 
в  связи с  высокой вероятностью 
новой волны мирового кризиса.

В качестве позитивного резуль-
тата 2016 года следует отметить 
прекращение снижения (в сопо-
ставимых ценах) и наметившийся 
рост объемов выполненных строи-
тельных работ (рис. 44). 

Более подробная информация 
о  перспективах развития стро-
ительного рынка представлена 
в аналитических отчетах ИЦ «Со-
временные Строительные Кон-
струкции»
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Рис. 43. Сравнительная динамика годового ввода жилья и добычи нефти в России в 1990–
2016 гг.
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В ШАНХАЕ ВПЕРВЫЕ 
СОСТОИТСЯ ВЫСТАВКА 
FENESTRATION BAU CHINA

24 мая в Москве была представ-
лена выставка Fenestration 

BAU China 2017, которая состоится 
7–10 ноября 2017 г. в Шанхае. Это 
мероприятие является новым проек-
том организаторов крупнейшей в Ев-
ропе выставки строительных мате-
риалов и  технологий BAU. Выстав-
ка образовалась путем слияния BAU 
Congress China и Fenestration China.

Поддержку проведению выставки 
Fenestration China оказывают:

• Министерство строительства 
КНР;

• Китайский комитет по продви-
жению международной торговли 
(CCPIT);

• Китайская ассоциация метал-
локонструкций для  строительства 
(CCMSA);

• Международная ассоциация про-
изводителей евроокон;

• Ассоциация недвижимого иму-
щества КНР;

• Китайское архитектурное обще-
ство и многие другие.

С  2017  года соорганизатором 
выставки стала компания Messe 
München и  выставка сменила свое 
название, добавив логотип крупней-
шей строительной выставки Мюнхе-
на – BAU.

В  пресс-конференции приняли 
участие:

•	 Маркус Шпорер, замести-
тель директора выставки BAU;

•	 Лариса Александровна Ко-
валенко, генеральный директор ООО 
«Мессе Мюнхен Консалтинг».

Как сообщил в своем выступле-
нии Маркус Шпорер, с 2017 г. и да-
лее по  нечетным годам выставка 
Fenestration BAU China будет прово-
диться в Шанхае, а в 2018 году и да-
лее по четным годам – в Пекине.

В Fenestration China 2015 приняли 
участие 530 участников (из них более 

130 новых), экспозиции которых раз-
местились на 80 тыс. кв. м выставоч-
ной площади. С ними ознакомилось 
около 100 тыс. посетителей.

В 2016 г. на выставке было пред-
ставлено 570 экспонентов; площадь 
экспозиций выросла до 100 тыс. кв. 
м; из общего числа посетителей 80 
тыс. являлись специалистами.

За  годы развития Fenestration 
China завоевала мировую репута-
цию, собирая каждый год посетите-
лей из почти 40 стран мира. Однако 
Китай имеет огромную территорию, 
что предопределяет высокие транс-
портные расходы, и высокую концен-
трацию производств в  ряде регио-
нов, продукция которых экспонирует-
ся на выставке, поэтому Fenestration 
China будет проходить поочередно, 
в Пекине и Шанхае, для того чтобы 
«прислушаться» к  национальному 
рынку в целом.

Ч е р е д о в а н и е  п р о в е д е н и я 
Fenestration China в двух городах – 
способ удовлетворения спроса 
на основных рынках Китая для более 
90% клиентов выставки и  в  то  же 
время продвижения продукции и ус-
луг высокого качества, а также инно-
ваций от дизайнерских, архитектур-
ных, инженерных и консалтинговых 
компаний.

Выставка делится на 4 инноваци-
онных сектора:

– Windows, Doors and Curtain Walls 
System – окна, двери и фасады;

– Wood, Aluminum Wrapped Wood, 
Composite of Aluminum and Wood 
Windows and Doors  – алюминие-
вые, деревянные, композитные окна 
и двери;

– Energy Efficient UPVC – энергос-
берегающие металлопластиковые 
окна и двери;

BIPV – фотоэлементы, фотогаль-
ванические устройства и элементы, 

материалы и  системы, продукция 
солнечной энергетики и др.

Основные профили выставки:
• Окна: алюминиевые, металло-

пластиковые, деревянные, стальные 
и разнообразные композитные.

• Двери: коммерческие двери, 
промышленные ворота, гаражные во-
рота, двери для дома и т. д.

• Фасады: стеклянные, алюминие-
вые, каменные.

• Системы окон, дверей и фаса-
дов: металлические секции для окон, 
дверей и  фасадов, электрические 
стеклоподъемники, открыватели 
и т. д.

• Кровля, потолки, мансардные 
окна

• Оборудование для  производ-
ства, обработки, монтажа: алюмини-
евые, стальные, стеклянные матери-
алы и изделия.

• Стельные конструкции и аксес-
суары.

• Стекло: все виды архитектурного 
стекла, оборудование для обработки 
стекла, строительные пленки и т. д.

• Жалюзи, шторы, системы венти-
ляции: материалы, готовые изделия.

• Клеи, герметики, моющие сред-
ства.

• Отраслевые ассоциации, сер-
висные компании.

Неотъемлемой частью меро-
приятия остается BAU Congress 
China (BCC). Основными темами – 
Tomorrow´s Urban Design («Городской 
дизайн завтрашнего дня»), Future 
Building Technology («Строительные 
технологии будущего») и Projects for 
China («Проекты для Китая») – кон-
гресс дополняет портфолио участни-
ков и предлагает практически ориен-
тированные решения с учетом осо-
бенностей китайского строительного 
рынка. FBC с экспозициями произ-
водителей строительной продукции 
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и  BCC с  авторитетными докладчи-
ками, информирующими о новинках 
рынка, совместно образуют платфор-
му, на которой представлены самые 
важные темы китайского строитель-
ства, такие как качество, энергоэф-
фективность, долговечность, а также 
модернизация и обновление городов. 
Эта уникальная комбинация из су-
ществующих технологий и необходи-
мых знаний дает возможность, наря-
ду с запросами, ориентированными 
на потребности клиентов, удовлетво-
рять запросы, направленные на по-
требности китайской строительной 
промышленности в целом.

BCC 2017 будет проходить три 
дня, в каждом из которых с разных 
ракурсов будет рассмотрена главная 
тема  – Future Developmentin China 
(«Перспективы развития в Китае»).

День 1–1, среда, 8 ноября  – 
Tomorrow´s Urban Design («Городской 
дизайн завтрашнего дня»).

В день открытия Конгресс будет за-
нят перспективным развитием горо-

дов. Будут представлены и проанали-
зированы конкретные реализованные 
строительные проекты, как южнокорей-
ский «Smart City Songdo» (Умный город 
Сонгдо), «Jurong Lake District» (Озерный 
район Джуронг) в Сингапуре, а также 
проекты в Пекине в преддверии зим-
них Олимпийских игр в 2022 году. Це-
лью первого дня работы Конгресса яв-
ляется показ возможностей участникам 
Конгресса посредством представлен-
ных проектов, как может выглядеть бу-
дущее планирование города для блага 
всех жителей.

День 2‑й, четверг, 9 ноября  – 
Future Building Technology («Строи-
тельные технологии будущего»).

Второй день Конгресса пока-
жет самые новые технологические 
разработки и  системные решения 
в архитектуре и строительстве, ка-
сающиеся как проектирования, так 
и производства. Будут представле-
ны технологии автоматизации зда-
ний, инженерные системы, модуль-
ное строительство (строительство 

зданий из готовых модулей, вклю-
чая ультралегкие бетонные кон-
струкции). Дополнительными тема-
ми являются системы сертифика-
ции GreenBuilding («Зеленое стро-
ительство») в Китае, эффективное 
энергоснабжение, фасадные кон-
струкции и  системы. Все аспекты 
будут рассмотрены на конкретных 
примерах.

День 3‑й, пятница, 10 ноября  – 
Projects for China («Проекты для Ки-
тая»).

Последний день Конгресса пол-
ностью посвящен реализуемым 
долгое время проектам в Китае та-
ким, как  например Шанхайская 
башня. Будут представлены проек-
ты китайских архитекторов, извест-
ных так  же и  на  международном 
рынке.

Важно, что во все три дня наря-
ду с теоретическими разработками 
и проектными решениями всегда бу-
дут показаны конкретные реализо-
ванные примеры из практики.
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ВЫСТАВКА «R+T» - 2018: 
МАРКИЗЫ, 
СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ ТЕНТЫ  
И КОЗЫРЬКИ

Оборудование, 
удовлетворяющее всем 
требованиям

Маркизы, солнцезащитные тен-
ты, козырьки и многое другое – все 
это представят посетителям мно-
гочисленные участники выставки 
«R+T» 2018 года в Штутгарте, кото-
рые стремятся максимально удов-
летворить желания и  требования 
своих клиентов. Для солнцезащит-
ных систем на  террасах и  балко-
нах в частных домах, а также в ме-

стах общественного питания, та-
ких как  кафе и  гостиничный сек-
тор, на ведущей мировой выставке 
в 2018 году будут представлены по-
следние тенденции и  инновации, 
чтобы предложить оптимальные ре-
шения для самых различных усло-
вий эксплуатации и монтажа.

Растущий спрос

Рынок солнцезащитных решений 
показывает постоянно растущий 
спрос. Это подтверждает Себастьян 

Шмид, руководитель отдела техно-
логических выставок, отвечающий 
за развитие «R+T»: «Уже на «R+T» 
2015 года многие из наших экспо-
нентов представили свои решения 
для зоны возле дома на открытом 
воздухе. В ходе нашего общего пла-
нирования предстоящей всемирной 
торговой выставки-ярмарки быстро 
стало ясно, что можно ожидать го-
раздо большего роста в  этой об-
ласти». И на это требование рынка 
был дан адекватный ответ. В част-
ности, в зале Oskar Lapp (зал № 6) 
посетители и  специалисты смогут 
найти интересные решения для этой 
области.

«Мы всегда при организации вы-
ставки прислушиваемся к  меняю-
щимся запросам участников и посе-
тителей. Благодаря недавно постро-
енному выставочному залу Paul Horn 
(зал № 10), в 2018 году у нас будет 
больше свободного пространства, 
чем раньше. Многочисленные ком-
пании будут помогать в  создании 
«Мекки» для секторов общественно-
го питания и отелей», – говорит Се-
бастьян Шмид.

Инновационные системы

Что касается навесов, солнцеза-
щитных тентов и козырьков, посети-
тели выставки «R+T» 2018 г. могут 
рассчитывать на  многочисленные 
нововведения. В частности, навесы 
со многими сложными техническими 
деталями, которые предлагают зна-
чительные дополнительные техниче-
ские преимущества, далеко выходя-
щие за рамки простого обеспечения 
защиты от солнца.

Весной этого года, например, 
был представлен тент марки Pergola 
компании Weinor, которым можно 

R+T занимает 10 залов (120000 м²) и является самой большой в мире выставкой рольставен, 
ворот и солнцезащитных систем. Здесь можно найти новые идеи и инновационные продукты. 
Приходите и вы узнаете, как дать вашему бизнесу дополнительный импульс для развития.

 120.000 м² для идей.
 Огромная территория инноваций.

               с 27 февраля по 3 марта 2018 г. 
Мессе Штутгарт, Германия

www.rt-expo.com

170518_RT-AZ_Besucher_M11_Ideen_Krivlya_i_Izod_210x297_RU_RZ.indd   1 18.05.17   15:39

На ведущей мировой выставке будут представлены инновационные решения для отдыха  
на свежем воздухе. 
Фото: Weinor
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пользоваться без  каких‑либо про-
блем под открытым небом в любую 
погоду. «Наша Plaza Viva позволя-
ет использовать террасу, даже ког-
да идет дождь»,  – рассказывает 
управляющий директор Тило Вей-
ерманн. – Сток дождевой воды на-
дежно обеспечивается даже при на-
клоне 4 градуса и дополнительном 
опускании телескопической стойки. 
Стойку можно опустить, повернув 
рукоятку, чтобы создать необходи-
мый наклон. Чтобы уменьшить на-
грузку на систему и обеспечить ста-
бильность, консоль на  стене уста-
новлена свободно».

Такой  же эффект обеспечива-
ется с помощью компенсирующего 
соединения на стойке при переходе 
к перемещающемуся профилю. Оба 
элемента гарантируют, что вся кон-
струкция тента оптимально настро-
ена на наклон. Система повышает 
комфорт благодаря дополнительно-
му светодиодному освещению, неза-

метно встроенному в кассету, а так-
же кулисному приводу, обеспечива-
ющему защиту, даже когда солнце 
очень низкое.

«Кроме того, помимо идеально-
го внешнего вида наши разработки, 
естественно, также сосредоточены 
на теме безопасности. Стабильность 
работы Plaza Viva гарантируется да-
же при силе ветра 6 баллов, и обе-
спечивается благодаря новому проч-
ному перемещающемуся профи-
лю», – отмечает Тило Вейерманн.

Разнообразные области 
использования

Максимальный комфорт и безо-
пасность солнцезащитных конструк-
ций будут подчеркнуты в экспозици-
ях «R+T» 2018 года. Так, демонстра-
ция индивидуальных решений ком-
пании Soliday наверняка произведет 
впечатление на специалистов отрас-
ли своими возможностями созда-

вать солнцезащитные тенты практи-
чески любого размера и для самых 
разных областей использования. Ин-
новационные тентовые технологии 
этой компании, умело сочетаются 
с минималистским дизайном, чтобы 
обеспечить тень эффективно, стиль-
но и надежно.

В  этом плане решающим явля-
ется не  только фактический раз-
мер, солнцезащита, ветрозащита, 
но и индивидуальные детали дизай-
на. Запатентованная технология, 
качество материалов, выбор и рез-
ка высококачественных солнцеза-
щитных тканей играют важную роль 
не  только в  согласовании систем 
с индивидуальными требованиями, 
но  и  в  формировании архитектур-
ного облика зданий. Кроме того, эти 
комплексные решения гарантируют 
безопасное и  комфортное исполь-
зование систем. На выставке «R+T» 
2018  г. в  Штутгарте посетители-
специалисты смогут убедиться, на-

Паруса Sun обеспечивают индивидуальную защиту, будь то в частном или общественном секторе. 
Фото: Messe Stuttgart
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сколько универсальными могут быть 
солнцезащитные конструкции.

Вариабельное применение

Солнцезащитные конструкции, 
которые будут представлены экс-
понентами на выставке, могут ис-
пользоваться самым различным 
образом. Компания Glatz проде-
монстрирует солнцезащитные зон-
ты, предназначенные как  для  ин-
дивидуального пользования, так 
и для секторов общественного пи-
тания и отелей. «Независимо от то-
го, где наши солнцезащитные кон-
струкции используются, все они 
имеют одинаковое высокое каче-
ство, так что они практически ни-
когда не стареют, – говорит управ-
ляющий директор Маркус Глатц. – 
Предлагается целый ряд аксессу-
аров, позволяющих значительно 
расширить использование солнце-
защитных козырьков».

От  модульных зонтичных обо-
гревателей, легких элементов, мо-
торных приводов, столов с зонтика-
ми, защитных чехлов, пультов дис-
танционного управления, наполь-
ных покрытий, дождевых желобов, 
фундаментов или монтажных плат – 
до  столов-бистро, которые могут 
быть закреплены на стойке зонтика, 

Широкий ассортимент аксессуаров гарантирует, что солнцезащитные зонты предлагают мно-
го дополнительных преимуществ. 
Фото: Glatz

требования не имеют ограничений. 
Маркус Глатц: «Все может быть ин-
дивидуально адаптировано к каждой 
модели зонтика», – отмечает Маркус 
Глатц.

В любую погоду

Посетители «R+T» 2018 г. най-
дут множество решений для  без-
опасного отдыха на открытом воз-
духе, практически полный ассорти-
мент рынка. «В этом уверены экс-
поненты из‑за  большой гибкости, 
которую предлагают их  конструк-
ции»,  – говорит Себастьян Шмид. 
Эти конструкции идеально адапти-
руются к соответствующим услови-
ям установки, решения идеальны 
с точки зрения привлекательности, 
качества, комфорта и  безопасно-
сти, могут эксплуатироваться в лю-
бую погоду.

О выставке «R+T»

Уже более 50 лет компании пред-
ставляют свои инновации и демон-
стрируют свои решения в основных 
секторах отрасли на  «R+T», веду-
щей мировой выставке роллетов, 
дверей, ворот и солнцезащитных си-
стем. Во время проведения выстав-
ки или на одном из многочисленных 

вечерних мероприятий «R+T» обе-
спечивает возможность обменивать-
ся идеями и мнениями с коллегами 
и является идеальной платформой 
для интенсивных дискуссий специ-
алистов.

Несколько специализированных 
форумов и сетевых мероприятий по-
зволяют получить новые контакты 
и дают участникам новый импульс 
для их повседневной работы. Явля-
ясь ведущей мировой выставкой, 
«R+T» также является местом встре-
чи для  специалистов отрасли, ба-
рометром тенденций и платформой 
для инноваций.

Партнеры

«R+T» пользуется поддержкой 
таких сильных партнеров, как «Фе-
деральная ассоциация производи-
телей жалюзи и  солнцезащитного 
оборудования» (BVRS), «Федераль-
ный союз производителей дверей 
и  ворот» (BVT) и  «Промышленная 
ассоциация технического тексти-
ля, рольставен и  солнцезащитных 
систем» (ITRS), которые обеспечи-
вают ориентацию на  потребности 
рынка. Большое количество ассоци-
аций и учреждений, таких как «Ев-
ропейская организация солнечной 
защиты» (ES-SO) и  ift Rosenheim, 
участвуют в «R+T» и активно помо-
гают сформировать сопутствующую 
программу.

В 2015 г. свою продукцию в Штут-
гарте представили 888 экспонентов 
из  всех уголков мира (в  2012  г.  – 
816) .  Помимо крупных стран-
экспонентов, таких как  Италия, 
Франция и Нидерланды, в 2015 году 
был зафиксирован рост числа экс-
понентов из  стран, которые ранее 
не  были представлены на  «R+T», 
например, Ирландии, Латвии, Ма-
лайзии, Объединенных Арабских 
Эмиратов, Румынии. Выставку по-
сетило более 59 тыс. посетителей 
из 131 страны. Из общего числа по-
сетителей, 54% прибыли из‑за гра-
ницы, 79% из которых – из европей-
ских стран. В среднем, они провели 
на выставке два дня, чтобы ознако-
миться с новинками и тенденциями 
в отрасли.



ССК  «ОКНА и ДВЕРИ»  № 3 (189) 2017

Строительный рынок

52

В период с 2008 г. по 2015 г. рост 
в строительной индустрии Укра-

ины в реальном выражении наблю-
дался только один раз, в  2011  го-
ду. А  в  2013–2015  гг. произо-
шло двукратное сокращение рын-
ка. Тем  не  менее, строительная 
деятельность в  стране восстанав-
ливается, и в 2016 году наблюдался 
рост на 17% к показателю 2015 г.

Этот рост в 2016 году отражает 
как низкую базу, после совокупного 
снижения на 42% в 2012–2015 гг., так 
и некоторые признаки общего вос-
становления экономики и реальных 
доходов населения. В 2016 г. строи-
тельная отрасль выросла во всех сек-
торах. Ожидается, что  рост актив-
ности в строительстве продолжится 
и в 2017 г. Дальнейшему восстанов-
лению строительной отрасли будут 
способствовать улучшение макроэ-
кономических показателей и эффект 
низкой базы.

Перспективы развития строи-
тельной отрасли Украины остаются 
относительно хорошими в  средне-
срочной и долгосрочной перспекти-
ве, учитывая, что большинство про-
изводственных мощностей страны 
нуждаются в реконструкции или мас-
штабной модернизации. То же самое 
можно сказать и о транспортной ин-
фраструктуре.

Улучшение экономических пока-
зателей способствовало повышению 
уровня деловой уверенности в строи-
тельстве. Во втором квартале 2017 г. 
индекс деловой уверенности в отрас-
ли улучшился по сравнению с пока-
зателем предыдущего квартала, до-
стигнув наиболее высокого уровня 
за последние три года. Более того, 
разница между долей компаний, ко-
торая планировала увеличение чис-
ла сотрудников в краткосрочной пер-
спективе, и компаний, которые пла-
нировали сокращение персонала, 

была на самом высоком уровне бо-
лее чем за девять лет.

Производители большинства стро-
ительных материалов отмечают рост 
спроса на  свою продукцию, в  т. ч. 
для инфраструктурных проектов. Улуч-
шение экономической ситуации и рост 
покупательной способности населения 
оказывают поддержку возрождающе-
муся частному сектору. За первые че-
тыре месяца 2017 года производство 
керамической плитки выросло на 33% 
к показателю за аналогичный период 
2016 г. Значительно выросло произ-
водство битумных рулонных материа-
лов (на 65%), асфальта (на 73%) и го-
тового бетона (на 17%).

В  январе-апреле 2017  г. значи-
тельный рост объемов был отмечен 

в секторе строительства нежилой не-
движимости, который в годовом ис-
числении вырос почти на 21%. Повы-
шение активности в этом секторе бы-
ло поддержано ростом на 17% в жи-
лищном строительстве ив секторе 
гражданского строительства.

В период 2010–2016 гг. высокая 
динамика регистрации жилой не-
движимости в стране определялась 
тем фактом, что многие жилые объ-
екты имели временные ордера, раз-
решенные постановлением прави-
тельства Украины № 1035 от 9 сентя-
бря 2009 г. Это сделало возможным 
регистрацию жилых зданий, постро-
енных в  период с  августа 1992  г. 
по  март 2011  г. без  разрешения 
на строительство.

УКРАИНА: В СТРОИТЕЛЬСТВЕ РАСТЕТ 
ИНДЕКС ДЕЛОВОЙ УВЕРЕННОСТИ 

ВИТАЛИЙ ЯМБЛА, 
«PMR, эксперт по строительному рынку

Темпы роста/спада в строительстве Украине, 2010–2017 (апрель), гг., %

Общая площадь жилья, зарегистрированного в Украине (млн. кв. м), и рост/спад (%); эксперт-
ные значения по временным ордерам, 2009–2017 гг.
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По предварительным данным, ко-
личество новых жилых домов, вве-
денных в эксплуатацию в 2016 году, 
снизилось на 6,4% – до 112 600 ед. 
Тем не менее, это является вторым 
по величине показателем, достигну-
тым когда‑либо в Украине.

Общая площадь жилых домов по-
стоянного проживания, официально 
зарегистрированных в 2016 г., сни-
зилась на 15,2%, до 9,37 млн. кв. м, 
что является лишь седьмым показа-
телем за всю историю Украины. Сни-
жение, зафиксированное в 2016 г., 

следует за  увеличением на  13,4% 
в  2015  г. и  скромным снижением 
на  2,1% в  2014  г. Стоит отметить, 
что самый высокий показатель ввода 
жилья за всю историю Украины был 
зафиксирован в 2015 году (11,1 млн. 
кв. м).

Однако следует учитывать, 
что из общей площади жилья, вве-
денной в эксплуатацию с 2010 года, 
ежегодно регистрировалось суще-
ственное количество по временным 
ордерам, а это означает, что без уче-
та официальной регистрации ввода 

Справка:

PMR (www.pmrpublications.com) – компания занимающаяся исследова-
нием рынков с опытом работы в более чем 25 странах Центральной и Вос-
точной Европы. Компания специализируется на исследованиях в области 
строительства, розничной торговли, фармацевтике, медицине, а также сек-
тора ИКТ. Каждый год публикуются более 150 готовых отчетов и информа-
ции о рынке услуг. Так же компания организует бизнес-конференции и тре-
нинги, а также проводит целевые исследования и консалтинговые проекты.

жилья объем должен быть 9,12 млн. 
кв. м, т. е. лишь на 1,1% ниже показа-
теля 2015 года. Например, в 2015 г. 
16,5% (1,82 млн. кв. м) всей вновь 
зарегистрированной жилой площа-
ди основывалось на временных ор-
дерах, а остальные 9,23 млн. кв. м, 
приходилась на недвижимость, стро-
ительство которой было завершено 
в 2014–2015 гг.

Новые предложения в 2015 году 
сократились на 3,3% в годовом вы-
ражении, в то время как общая пло-
щадь, зарегистрированная в 2015 го-
ду, увеличилась на 13,4% по сравне-
нию с 2014 годом.

Обеспеченность жильем в Укра-
ине составляет менее чем 25 кв. м 
на душу населения, что значительно 
меньше, чем в большинстве европей-
ских стран, где этот показатель пре-
вышает 30 кв. м. Эта разница под-
держивает долгосрочный потенци-
ал рынка жилищного строительства 
в Украине.

БАНКРОТСТВА ОКОННЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ 
ПРОДОЛЖАЮТСЯ

Арбитражный суд Краснодар-
ского края своим решением 

по делу №А32-23383/2016–38/74‑Б 
от  07.04.17  г. удовлетворил хода-
тайство временного управляюще-
го и признал ООО «ДМ-Классика» 
(353680,  Краснодарский край, 
г. Ейск, ул. Армавирская, д. 45, 
корп. 2; ИНН 2306022735, ОГРН 
1022301116397) несостоятельным 
(банкротом).

Открыто конкурсное производ-
ство сроком на шесть месяцев.

Исполнение обязанностей кон-
курсного управляющего возложено 
на временного управляющего Дуд-
никова Алексея Леонидовича.

Предписано полномочия органов 
управления должника прекратить. 
Руководителю должника в трехднев-
ный срок передать исполняющему 
обязанности конкурсного управля-

ющего печати, штампы, бухгалтер-
скую и иную документацию должни-
ка, материальные и иные ценности 
должника. Взыскать с  ООО «ДМ-
Классика» (г. Ейск) в пользу ООО 
«Мако Фурнитура» (г. Калуга) шесть 
тысяч рублей в возмещение расхо-
дов по уплате государственной по-
шлины. И. О. конкурсного управляю-
щего провести собрание кредиторов 
по вопросу выбора.

Рассмотрение дела по результа-
там конкурсного производства на-
значено на 09 октября 2017 г. в 14 
час. 30 мин.

Р а н е е  о п р е д е л е н и е м 
от  25.08.2016  г. Арбитражного су-
да Краснодарского края по  делу 
№ А32-23383/2016 (по  заявлению 
ООО «Мако Фурнитура» о призна-
нии должника банкротом) в  отно-
шении ООО «ДМ-Классика» (ИНН 

2306022735) была введена проце-
дура наблюдения и назначен внеш-
ний управляющий. Основание – не-
погашенная задолженность в  сум-
ме 14769,7 тыс. руб., возникшая 
в 2012 г. (неисполнение договорных 
обязательств).

ООО «ДМ-Классика» является 
головной компанией группы «Юж-
ная Оконная Компания», которая 
в  2012–2015  гг. входила в  тройку 
крупнейших производителей окон 
из ПВХ в Южном федеральном окру-
ге РФ.

С 2013 г. компания осуществляла 
экструзию оконных ПВХ-профилей 
собственной марки Khoff («Хофф»).

Вторая компания, входившая 
в  группу  – ООО «Южная Оконная 
Компания»  – перерегистрирована 
со сменой директора и участников 
(подготовка к ликвидации юр. лица).

User
Текст

User
Текст

User
Текст



ССК  «ОКНА и ДВЕРИ»  № 3 (189) 2017

экономика. рынок

54

ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ НАСТРОЕНИЯ: 
РОССИЯНЕ ГОТОВЫ ПОКУПАТЬ БОЛЬШЕ?

10 мая 2017  г. Всероссийский 
центр изучения обществен-

ного мнения (ВЦИОМ) представил 
данные опросов о том, насколько 
подходящим россияне считают ны-
нешнее время для  крупных поку-
пок и кредитов, какую модель эко-
номического поведения считают 
наиболее верной.

Результаты:

Индекс потребительского до-
верия в марте-апреле колебался 
в пределах 33–36 п.

Эти значения близки показа-
телям начала года (34 п.), воз-
можный диапазон от  10 до  90 п. 
В апреле 58% россиян считают не-
благоприятным для крупных поку-
пок, приемлемым – 24%.

Индекс кредитного доверия 
в марте-апреле нынешнего года 
показал небольшой рост, обно-
вив годовой максимум в апреле 
(25 п.), при диапазоне от 10 до 90 п.

Однако лишь 12% респонден-
тов считают, что  сейчас вполне 
подходящее время для  крупных 

займов, тогда как  большинство 
(75%) дает негативные оценки.

Отношение россиян к  бан-
ковским вкладам в  последние 
месяцы также несколько улуч-
шилось: 52% в  апреле считают, 
что  свободные средства сейчас 
лучше положить на счет в банке, 
тогда как  29% придерживается 
противоположной точки зрения.

О  необходимости сократить 
повседневные расходы в апреле 
сообщили 66% (соответствует по-
казателю начала года – 67% в ян-
варе 2017 г.).

Напротив, быстрее потратить 
зарплату или пенсию считают це-
лесообразным 21%.

Оценки:

Эксперт ВЦИОМ Олег Черно-
зуб оценивает ситуацию так: 
«Впервые за весь период кризиса, 
наши исследования зафиксирова-
ли очень робкие намеки на  раз-
рушение так называемого про-
дефляционного консенсуса, т. е. 
такого состояния общественного 

сознания, когда домохозяйства со-
знательно сдерживают свои расхо-
ды. Для экономики в целом такое 
поведение не  слишком полезно, 
так как ведет к сжатию спроса и, 
соответственно, падению произ-
водства. Теперь же мы видим, что, 
бывшая ранее совершенно «не-
примиримой» позиция общества 
в отношении крупных трат и  зай-
мов начала понемногу смягчаться. 
Вместе с  тем, общее стремление 
к сберегающему поведению сохра-
няется. Это явное противоречие. 
Оно означает, что в  глубинах об-
щественного сознания началось, 
но  еще  не  завершилось переос-
мысление стратеги экономическо-
го поведения и «либерализации» 
отношения к тратам. Главная ма-
кроэкономическая интрига тут: 
как скоро этот процесс проявит се-
бя в росте розничного товарообо-
рота?».

Для справки:

Индекс потребительского до-
верия показывает, насколько бла-

Как Вы думаете, сейчас – хорошее время или плохое время, чтобы делать крупные покупки, или нет? 
(Закрытый вопрос, один ответ, %) 

19–26.01.17* 25–27.03.17 25–27.04.17

Скорее хорошее 23 22 24

Скорее плохое 63 65 58

Затрудняюсь ответить 14 13 19

Индекс потребительского доверия 34 33 36

* В январе проводился квартирный опрос с выборкой 1600 чел.

Как Вы думаете, сейчас – хорошее время или плохое время, чтобы брать кредиты, или нет? 
(Закрытый вопрос, один ответ, %) 

19–26.01.17* 25–27.03.17 25–27.04.17

Скорее хорошее 10 11 12

Скорее плохое 82 79 75

Затрудняюсь ответить 8 10 13

Индекс кредитного доверия 21 23 25

* В январе проводился квартирный опрос с выборкой 1600 чел.
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гоприятным россияне считают ны-
нешнее время для  совершения 
крупных покупок. Индекс строит-
ся на основе вопроса: «Как Вы ду-
маете, сейчас  – хорошее время, 
чтобы делать крупные покупки, 
или  нет?» Ответу «Скорее хоро-
шее» присваивается коэффициент 
0,9, ответу «Скорее плохое» – 0,1, 
«Затрудняюсь ответить» – 0,5. Ин-
декс измеряется в  пунктах и  мо-
жет колебаться в  пределах от  10 
до 90. Чем выше значение индек-
са, тем более благоприятным рос-
сияне считают текущий момент 
для крупных приобретений.

Индекс кредитного доверия 
показывает, насколько благопри-
ятным россияне считают нынеш-
нее время для кредитования. Ин-
декс строится на основе вопроса: 
«Как  Вы думаете, сейчас хоро-
шее время, чтобы брать кредиты, 
или нет?». Ответу «Скорее хоро-
шее» присваивается коэффициент 
0,9, ответу «Скорее плохое» – 0,1, 
«Затрудняюсь ответить» – 0,5. Ин-
декс измеряется в  пунктах и  мо-
жет колебаться в  пределах от  10 

до 90. Чем выше значение индек-
са, тем более благоприятным рос-
сияне считают текущий момент 
для взятия кредита.

Методика:

Инициативный всероссийский 
опрос «ВЦИОМ-Спутник» прове-
ден 25–27 марта и  25–27 апре-
ля 2017  г .  В  опросе принима-
ют участие россияне в  возрасте 
от  18  лет. Метод опроса  – теле-
фонное интервью по стратифици-
рованной двухосновной случай-
ной выборке стационарных и мо-
бильных номеров объемом 1800 
респондентов. Выборка построе-
на на основе полного списка теле-
фонных номеров, задействован-
ных на  территории РФ. Данные 
взвешены на вероятность отбора 
и по социально-демографическим 
параметрам. Для  данной выбор-
ки максимальный размер ошибки 
с вероятностью 95% не превыша-
ет 2,5%. Помимо ошибки выборки 
смещение в данные опросов могут 
вносить формулировки вопросов 

Как Вы считаете: сейчас лучшее время для того, чтобы делать вклады в банки, или для того чтобы забирать деньги 
из банков?

(Закрытый вопрос, один ответ, %) 

19–26.01.17* 25–27.03.17 25–27.04.17

Сейчас свободные деньги лучше положить в банк 41 51 52

Сейчас, если есть деньги в банке, лучше их забрать 36 30 29

Затрудняюсь ответить 23 19 19

* В январе проводился квартирный опрос с выборкой 1600 чел.

Как Вы считаете: сейчас лучшее время для того, чтобы тратить, или для того, чтобы сберегать? 
(Закрытый вопрос, один ответ, %) 

19–26.01.17* 25–27.03.17 25–27.04.17

Сейчас лучше побыстрее потратить зарплату или пенсию на необходи-
мые покупки, а сбережения – побыстрее вложить во что‑нибудь ценное 23 23 21

Сейчас лучше тратить по минимуму, стараясь сохранить максимально 
возможную сумму на будущее 67 68 66

Затрудняюсь ответить 10 9 13

* В январе проводился квартирный опрос с выборкой 1600 чел.

и различные обстоятельства, воз-
никающие в ходе полевых работ.

И н и ц и а т и в н ы й  в с е р о с с и й -
ский опрос ВЦИОМ проведен 16–
26 января 2017  г. в  130 населен-
ных пунктах в 46 областях, краях 
и республиках 8 ФО России. Объ-
ем выборки 1600 человек. Выбор-
ка репрезентирует население РФ 
в возрасте 18 лет и старше по по-
лу, возрасту, образованию, типу 
населенного пункта. Выборка мно-
гоступенчатая стратифицирован-
ная, с пошаговым отбором домохо-
зяйств, с применением квот на по-
следнем этапе отбора. Для данной 
выборки максимальный размер 
ошибки (с учетом эффекта дизай-
на) с вероятностью 95% не превы-
шает 3,5%. Метод опроса  – лич-
ные формализованные интервью 
по  месту жительства респонден-
та. Помимо ошибки выборки сме-
щение в  данные опросов могут 
вносить формулировки вопросов 
и различные обстоятельства, воз-
никающие в ходе полевых работ.

http://www.wciom.ru
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УВАЖАЕМЫЕ дамы и ГОСПОДА! 

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ на специализированные издания 

«ОКНА и ДВЕРИ», «КРОВЛЯ и ИЗОЛЯЦИЯ»,   
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

Стоимость годовой подписки на 2017 год

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом 
рассылки  

и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем  
за 2 комплекта, %

Количество комплектов

Для подписчиков РФ, 
руб.

Для зарубежных
подписчиков, евро 2-8 9-20 21-50 51-100 свыше  

100 

«Окна и Двери»
(6 номеров) 4140 150

15 20 24 27 30«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2760 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2760 75

Все подписчики на печатные версии имеют доступ к электронным журналам.

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сберкассу. 

При оформлении подписки на все три издания (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.
Итого сумма годовой подписки (для подписчиков РФ):
для физических лиц – 6956 руб.;
для юридических лиц – 7728 руб.

Подписка оформляется на год.
Для юридических лиц, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 
накладная) на каждый вышедший из печати журнал.
Для физических лиц документы не предоставляются.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить  
по телефону в редакцию (499) 177-1807 или написать письмо com@ssk-inform.com



Реклама на сайте
www.ssk-inform.ru

Объективная, достоверная, оперативная � 
информация для специалистов

R+T занимает 10 залов (120000 м²) и является самой большой в мире выставкой рольставен, 
ворот и солнцезащитных систем. Здесь можно найти новые идеи и инновационные продукты. 
Приходите и вы узнаете, как дать вашему бизнесу дополнительный импульс для развития.

 120.000 м² для идей.
 Огромная территория инноваций.

               с 27 февраля по 3 марта 2018 г. 
Мессе Штутгарт, Германия

www.rt-expo.com
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Продолжается подписка 
на 2017  год

«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

«КРОВЛЯ и ИЗОЛЯЦИЯ»

«ОКНА и ДВЕРИ»

«Российская тысяча.   
Ведущие производители оконных   

и фасадных конструкций» 
«Российский оконно-фасадный рынок.   

Итоги развития в 2010-2016 годах   
и перспективы на 2017-2019» 

«ТОП-100. Крупнейшие производители окон   
и фасадных конструкций в России»

«Производители ПВХ-профилей в России»
Аналитический отчет «Строительный рынок Узбекистана.  
Оценка состояния и перспектив развития на 2017-2018 гг.» 
Аналитический отчет «Строительный рынок Казахстана. 

Оценка состояния и перспектив развития на 2017-2018 гг.»

СПЕЦИАЛЬНО ДЛЯ СПЕЦИАЛИСТОВ
По вопросам подписки и распространения просим обращаться:    

Тел./факс: +7 (499) 177-1807.  Тел.: +7 (967) 060-7117 
E-mail: сom@ssk-inform.com   

Сайт: www.ssk-inform.ru




