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10 АНТИКРИЗИСНЫХ 
РЕСУРСОВ «ЭКСПРОФ» 
ПРОИЗВОДИТЕЛЯМ ОКОН

По какому из предполагаемых сце-

нариев продолжит развиваться 

начавшийся в стране кризис? Прогно-

зы пока делать рано, но если отбро-

сить самый пессимистичный вариант, 

то у компании «ЭксПроф» и ее клиен-

тов остается немало ресурсов для то-

го, чтобы благополучно преодолеть 

трудные времена:

Передовые технологии 
производства

Компания «ЭксПроф» первая 

в Сибири основала производство 

ПВХ-профилей на базе новейших за-

падных технологий и лидирует в их ис-

пользовании. Это завод-автомат, ос-

нащенный экструдерами Cincinnati, 

Krauss Maffei, линиями нового поколе-

ния Greiner RED. LINE, системами при-

готовления ПВХ-рецептуры Henschel, 

системой управления Siemens.

Уникальная рецептура 
пластика

Компания «ЭксПроф» раньше 

других российских производителей 

внедрила систему автоматического 

дозирования и смешивания рецепту-

ры ПВХ. Уникальная рецептура вклю-

чает высокотехнологичные добавки 

от международных концернов IKA, 

DuPont, Arkema, Omya. Они обеспе-

чивают профилям EXPROF лидер-

ство по морозостойкости и долговеч-

ности.

Морозостойкое исполнение

Компания «ЭксПроф» одна из пер-

вых в стране начала выпускать моро-

зостойкие профили по ГОСТ 30 673–

99. Более 10 лет вся номенклатура 

EXPROF выпускается исключитель-

но в морозостойком исполнении. 

EXPROF – один из немногих брендов, 

чьи окна стали эталоном надежности 

в аномально морозную зиму 2006 го-

да и безупречно работают в Заполя-

рье уже 14 лет.

Белизна и долговечность 
60 лет

Испытания на аппарате «Ксено-

тест» доказали, что исходные белиз-

на, морозостойкость и прочность про-

филей EXPROF не изменятся и после 

60 лет эксплуатации.

Низкий коэффициент 
линейного расширения

Благодаря тонкостям рецептуры, 

коэффициент линейного расшире-

ния материала у профилей EXPROF 

в 2 раза ниже, чем у других ПВХ-

профилей. Это значит, что от контра-

стов и колебаний температур возду-

ха створки в окнах EXPROF дефор-

мируются в 2 раза слабее, а блоки 

EXPROF в 2 раза меньше «играют» 

в проеме, увеличивая долговечность 

монтажного шва и срок безотказной 

службы окна.

Готовые решения 
для любых задач 
остекления

EXPROF – это разнообразие 

оконных систем с широчайшим ди-

апазоном теплофизических харак-

теристик и конструкционных воз-

можностей, это энергосберегающие 

решения и безопасный доступ при-

точного воздуха в демократичных 

и элитных вариантах. EXPROF – 

это еще и системы дверей, входных 
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групп, решения для тамбуров, витра-

жей, остекления балконов и лоджий, 

пластиковые навесные фасады, бо-

лее теплые и экономичные чем фа-

сады из алюминия.

Свежий воздух без холода, 
шума и сквозняков

«Дышащие» модификации окон-

ных систем EXPROF Aero с усиленной 

теплозащитой откосов и эксклюзив-

ными преимуществами для микрокли-

мата доступны во всех ценовых сег-

ментах. Внутрипрофильный доступ 

приточного воздуха не пропускает 

уличный шум, безопасен и безотказен 

в самый лютый мороз и при ураган-

ном ветре.

Надежная профилактика 
сырости и конденсата

«Дышащие» окна EXPROF Aero 

превращают даже очень сырые квар-

тиры в комфортное жилье с сухими 

откосами. Приток воздуха улучша-

ет воздухообмен. Воздухообмен сни-

жает влажность и риск выпадения 

конденсата на окнах. «Широкие» ра-

мы не дают откосам переохладиться, 

устраняя остаточный риск.

Подтвержденная 
санитарно-гигиеническая 
безопасность

Испытания профилей EXPROF 

в лаборатории Роспотребнадзора 

подтвердили отсутствие каких-бы 

то ни было выделений при нагре-

ве в диапазоне эксплуатации. Окна 

EXPROF рекомендованы к примене-

нию в детских садах, больницах, шко-

лах и жилых помещениях без ограни-

чений.

Экономия Ваших денег

Качество профилей EXPROF вы-

ше, чем их цена. Морозостойкость 

и долговечность предоставляются 

бонусом. Ноу-хау устраняют сырость 

и улучшают микроклимат. Надеж-

ность и комфорт сокращают число 

рекламаций от заказчиков. Доволь-

ный клиент – это источник новых за-

казов.

КОМПАНИЯ «ЭКСПРОФ» ПРОВЕЛА СЕМИНАР 
ДЛЯ ОМСКИХ ОКОНЩИКОВ

Сотрудники оконных компаний, 

изготавливающих окна из пвх-

профилей EXPROF в Омске, в фев-

рале приняли участие в семинаре, 

который для них организовала ком-

пания «ЭксПроф». Семинар посети-

ли не только давние постоянные пар-

тнеры «ЭксПроф», но и представи-

тели оконных компаний, лишь в этом 

году принявших решение начать ра-

ботать с профильными система-

ми EXPROF, например, «Алюком», 

«Авангард», «ОкнаПласт» и других, 

а также их дилеры. Поэтому значи-

тельное внимание в программе се-

минара было уделено подробному 

обзору продуктовой линейки компа-

нии «ЭксПроф», качественным ха-

рактеристикам пвх-профилей, тех-

ническим решениям и ноу-хау в кон-

структиве систем, определяющим 

эксплуатационные и потребитель-

ские преимущества оконных кон-

струкций EXPROF. В частности, ак-

тивный интерес аудитория проявила 

к оконным системам Aero с внутри-

профильным доступом приточного 

воздуха. Сочетание высоких тепло-

сберегающих характеристик с бес-

сквозняковой вентиляцией, которая 

минимизирует потери тепла, не сни-

жает звукоизоляцию, создает здо-

ровый микроклимат и не допускает 

выпадения конденсата, специалисты 

оценили, как уникальное конкурент-

ное преимущество. Практический 

интерес к этим системам связан так-

же и с убедительными результата-

ми испытаний, которые проводились 

как раз в Омске, в лаборатории Си-

бАДИ. Руководитель компании «Си-

бирский медведь Монолит» прямо 

на семинаре принял решение осво-

ить производство «дышащих» окон.

Актуальной для аудитории ока-

залась и часть семинара, посвя-

щенная техникам и приемам про-

даж – навыкам, профессионально 

необходимым продавцам оконных 

конструкций частным заказчикам. 

Компания «ЭксПроф» уделяет боль-

шое внимание обучению своих кли-

ентов, и оконные предприятия все 

больше осознают необходимось 

и важность повышения квалифика-

ции сотрудников отделов продаж. 

На семинаре представитель «Экс-

Проф» Андрей Яцевич презенто-

вал слушателям учебник по прода-

жам окон EXPROF. Тираж этой кни-

ги только что вышел из типографии 

и в ближайшее время разойдется 

по всей стране.

www.exprof.ru
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