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ПРОФИЛЬНЫЕ СИСТЕМЫ

28

Компания «ПентаПласт», офи-

циальный дистрибьютор «Экс-

Проф», подписала контракт с компа-

нией «Вахдат», Республика Таджи-

кистан, на поставку ПВХ-профилей 

и комплектующих для изготовления 

окон, дверей и других светопрозрач-

ных конструкций в эту страну. Руко-

водители компании «Вахдат» 28 ян-

варя посетили головной офис и за-

вод компании «ЭксПроф» в Тюме-

ни. Они встретились с руководством 

КОМПАНИЯ «ЭКСПРОФ» НАЧИНАЕТ ЭКСПОРТ 

ПРОДУКЦИИ В ТАДЖИКИСТАН

Компания «ЭксПроф» подписала 

контракт на поставки оконных 

ПВХ-профилей с одним из крупней-

ших в Казахстане дистрибьюторов, 

комплектующих для изготовления 

светопрозрачных конструкций, ком-

панией «АКС». Уже получена пре-

доплата и начались первые отгруз-

ки. Новый казахстанский партнер 

«ЭксПроф» располагает развет-

вленной сетью складов, собствен-

ным транспортным парком и на-

работанной клиентской базой. Эти 

С 26 февраля оконным компаниям, 

выпускающим светопрозрачные 

конструкции из пвх-профилей марки 

Exprof, для автоматизации производ-

ственных и коммерческих процессов 

бесплатно предоставляется полно-

функциональное программное обе-

спечение. ПО разработано компани-

ей «Алтек», зарекомендовавшей се-

бя в качестве разработчика удобных 

и надежных приложений по расчету 

оконных конструкций. Предоставля-

емая программа – это партнерская 

версия Optima WIN 8.X Favorite Exprof. 

«ЭКСПРОФ» НАРАЩИВАЕТ ПРОДАЖИ В КАЗАХСТАН

КОМПАНИЯ «ЭКСПРОФ» РАСШИРЯЕТ СЕРВИС 

ДЛЯ СВОИХ КЛИЕНТОВ

важные предпосылки, а также тот 

факт, что компания широко извест-

на на казахстанском рынке, будет 

способствовать быстрому развитию 

продаж ПВХ-профилей Exprof в Ре-

спублике, а также расширению ге-

ографии продаж в южных и запад-

ных регионах страны. Контракт стал 

итогом многомесячных взаимных 

контактов, визитов, переговоров, 

в процессе которых выстраивались 

доверительные отношения между 

партнерами.

Она обладает широким функциона-

лом, позволяющим автоматизировать 

процесс приема заказов и расчета из-

делий из профилей всех систем, вы-

пускаемых компанией «ЭксПроф», 

подготавливать всю необходимую до-

кументацию для клиентов, производ-

ства, поставщиков, рассчитывать сто-

имость дополнительных материалов 

и услуг, зарплату рабочим, учитывать 

накладные расходы при формиро-

вании стоимости заказа. Программа 

также предоставляет возможность за-

давать индивидуальную ценовую по-

компании «ЭксПроф», а также ос-

мотрели заводские цеха, и ознако-

мились с технологией производства 

ПВХ-профилей, системой контроля 

качества поступающего сырья и гото-

вой продукции. Гости компании дали 

высокую оценку уровню технологи-

ческого оснащения и автоматизации 

заводских процессов. Отгрузки про-

филей Exprof в Таджикистан нача-

лись с февраля месяца. Ранее ком-

пания «ЭксПроф» не экспортировала 

свою продукцию в эту среднеазиат-

скую республику.

www.exprof.ru

Компания «ЭксПроф» экспортиру-

ет свою продукцию в Республику Ка-

захстан с 2004 года.

www.exprof.ru

литику для каждой области сбыта или 

категории заказчиков (корпоративные 

заказы, розничные продажи, дилеры). 

Клиентам «ЭксПроф» также понра-

вится функция оптимизации раскроя 

профилей и армирования с целью со-

кращения отходов и экономии мате-

риала. Новая услуга компании «Экс-

Проф» без сомнений станет весомым 

аргументом в принятии оконными 

компаниями стратегических решений 

по выбору поставщиков комплектую-

щих на предстоящий сезон.

www.exprof.ru




